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تمهيـــد :
يقوم الباحث بداية من هذا الف�صل بعر�ض نتائج الدرا�سة الميدانية، و�سوف يفرد الباحث 
ف�صلًا م�ستقلًا لحالات النُخْبة فـي كل مجال من المجالات الاجتماعية، و�سوف تكون البداية مع 

حالات النُخْبة الاقت�صادية.
التي  والطبقات  الدرا�سة،  ن��شأة حالات  البداية عر�ضاً لظروف  فـي  الف�صل  ويت�ضمن هذا 
�أ�سر هذه الحالات، و�أهم ال�سمات الاجتماعية لهذه الأ�سر، ثم تعر�ض الدرا�سة  توافدت منها 
والحالة  التعليمية،  والحالة  العمرية،  الحالة  الحالات؛  لهذه  الاجتماعية  الخ�صائ�ص  لأهم 
حالات  تزاولها  التي  والا�ستثمارات  الأن�شطة  �أهم  بعر�ض  الجزء  هذا  ويُختتم  الاجتماعية، 

الدرا�سة فـي  المجال الاقت�صادي بمدينة �سوهاج وخارجها.
ثم يتعر�ض هذا الف�صل لعنا�صر ت�شكيل النُخْبة داخل المجال الاقت�صادي، بالاعتماد على 
حالات  مع  الباحث  �أجراها  التي  المقابلات  خلال  من  جمعها  تم  التي  الإمبيريقية  البيانات 
تبدلات  �أهم  ثانياً:  الاقت�صادي،  المال  ر�أ�س  فاعلية  �أولًا:  العن�صر على  وي�شتمل هذا  الدرا�سة، 

ر�أ�س المال الاقت�صادي لدى حالات الدرا�سة، ومردود هذه التبدلات.
حالات  لدى  وردت  كما  الاقت�صادي  المجال  فـي  النُخْبوية  تحقيق  لا�ستراتيجيات  وبالن�سبة 
الجمعي  المال  ور�أ�س  الوراثة،  منها؛  الا�ستراتيجيات  من  لعدد  التعر�ض  يتم  �سوف  الدرا�سة 
المجال  داخل  الممار�سة  ا�ستراتيجيات  و�أخيراً  الاقت�صادي،  المال  ر�أ�س  لتبدلات  كمح�صلة 
الاقت�صادي، ويختتم الباحث هذا الف�صل بمحاولة التعقيب على ما تم التعر�ض �إليه خلال هذا 

الف�صل على �ضوء الإطار النظري الذي �صاغه الباحث خلال الف�صول الثلاثة الأولى.
 �أولًا : ظروف الن��شأة والخ�صائ�ص الاجتماعية :

تُقدم الدرا�سة الراهنة هنا و�صفاً للأ�صول الاجتماعية والطبقية التي توافدت منها حالات 
النُخْبة الاقت�صادية فـي مدينة �سوهاج وخ�صائ�صها الاجتماعية، وذلك بالا�ستناد على البيانات 
والمعطيات الإمبيريقية التي جمعها الباحث من خلال المقابلات التي �أجراها مع بع�ض حالات 

النُخْبة فـي المجال الاقت�صادي بمدينة �سوهاج.
) 1 (  �أ�سرة الن��شأة ... لاأ�صول والخ�صائ�ص :

تك�شف البيانات الإمبيريقية التي جمعها الباحث حول �أ�سرة الن��شأة و�أ�صولها الطبقية عن 
�أن حالات النُخْبة فـي المجال الاقت�صادي تنتمي �إلى نوعين من الأ�سر، وذلك على النحو التالي :
للطبقة  المختلفة  ال�شرائح  من  تتوافد  �أ�سرة  �إلى  الدرا�سة  حالات  من  حالتان  ) �أ ( �تنتمي 
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الو�سطى، ويمكن التدليل على ذلك من خلال الن�صو�ص التالية :
تقول الحالة رقم ) 1 ( : " �أنا من �أ�سرة ب�سيطة جداً، الوالد كان موظف، رغم �أنه �أخذ 
قدر ب�سيط من التعليم )المرحلة الإلزامية(، وبالن�سبة لى هو حاجة عظيمة لأنه عمل �أق�صى ما 

عنده عل�شان يعلمنى �أنا و�أخويا، وبالن�سبة للوالدة كانت ربة بيت ".
تقول الحالة رقم ) 2 ( : " بالن�سبة للأ�سرة اللى اتربيت فـيها كانت م�ستورة، رب الأ�سرة 
موظف بمرتبه، والأم �ست بيت متعلمت�ش، هما علمونا وربونا كوي�س بالن�سبة ليهم، �إحنا كنا �ست 
�أخوات، و�أكتر واحد اتعلم فـينا خد م�ؤهل متو�سط بالعافـية فـي ظل الظروف الاقت�صادية اللى 

م�ساعدت�ش الوالد، والتعليم العالى �أيامها كان �صعب بالن�سبة لنا�س كتير ".
من  �شرائح  �إلى  تنتمي  �أ�سر  من  الاقت�صادي  المجال  داخل  الدرا�سة  حالات  باقي   ) ب (  �تتوافد 
البرجوازية الزراعية والتجارية، ويت�ضح ذلك من خلال الن�صو�ص التالية لهذه الحالات :
تقول الحالة رقم ) 3 ( : " �أنا والدى ح�صل على المرحلة الإلزامية، وكان �أبوه اللى هو جدى 
ي�شتغل  �أبويا  �أن  المفرو�ض  وكان  كوي�سة،  زراعية  �أر�ض  م�ساحة  عنده  وكان جدى  البلد،  عمدة 
فـيها، لكن �أبويا محب�ش الزراعة �أبداً، عل�شان كدة اعتمد على التجارة، فـي الأول تجارة الب�صل 
بها،  مرتبطة  بتكون  اللى  والأن�شطة  والعقارات  الأرا�ضى  تجارة  احترف  كدة  وبعد  والحبوب، 

و�صراحة كل نجاحه كان فـي هذه التجارة، عمل منها فلو�س و�سمعة كوي�سة ".
تقول الحالة رقم ) 4 ( : " بالن�سبة للعيلة بتاعتنا، �أنا �أبويا كان �شيخ البلد، وبعد كدة العمدة، 
والعمدية دى كانت بتاعتنا دايماً، و�أبويا و�أعمامى و�أجدادى كانت فـي حيازتهم م�ساحات كبيرة 
من الأر�ض اللى كان بيزرعوا جزء منها وجزء منها ي�أجروه للنا�س، وكمان الثورة خدت جزء من 

الأر�ض دى، و�أبويا كان يقر�أ ويكتب، ونجح فـي �أنه يعلم كل ولاده تعليم عالى". 
تقول الحالة رقم ) 5 ( : " زى ما ح�ضرتك عارف �أنا من بيت ال�شريف فـي �أخميم، و�أبويا 
من �أعيان �أخميم، وكان راجل متعلم، وكان يدير الأر�ض بتاعته، ودى كانت م�ساحة كبيرة �أكتر 

من خم�سين فدان، وكانت فـي �أماكن كتير فـي �سوهاج وبراها  بمحافظات �أخرى ".
) 2 (  الخ�صائ�ص الاجتماعية للنُخْبة الاقت�صادية :-

) �أ (  الحالة العُمرية :-
المجال  فـي  النُخْبة  لحالات  العُمرية  بالحالة  يت�صل  فـيما  الميدانية  المعطيات  تو�ضح 
الدرا�سة  �أن حالات  �إلى  الارتفاع  يرجع هذا  وقد  الدرا�سة،  �أعمار حالات  ارتفاع  الاقت�صادي، 
المجتمع  �أن  �إلى  �إ�ضافة  الاقت�صادي،  المجال  داخل  تميزهم  لتحقيق  الوقت  من  كثيراً  بذلوا 
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الم�صري ب�شكلٍ عام يتميز بعدم �سهولة الحراك الاجتماعي، ويُ�صعب هذا عملية تدوير النُخْب 
"بورديو" ي�ؤكد على �أن تكوين ر�أ�س المال ومراكمته  �إ�ضافةً لذلك ف�إن  والتجديد فـي تكوينها، 
الإقامة()1(. ومن خلال  الأخرى منها )العمر، والجن�س، ومكان  العوامل  بالعديد من  يرتبط 
ت�أكيد "بورديو" يمكن للباحث الت�أكيد على �أن ارتفاع الحالة العمرية لحالات الدرا�سة يمكن �أن 

يكون مرتبط بارتفاع الأر�صدة التي راكمتها حالات الدرا�سة من ر�أ�س المال الاقت�صادي.
) ب (  الحالة التعليمية :-

�أن  الاقت�صادية،  النُخْبة  لحالات  التعليمية  بالحالة  يت�صل  فـيما  الميدانية  البيانات  تك�شف 
هناك ثلاث حالات قد ح�صلت على م�ؤهل متو�سط، وح�صلت حالتان على م�ؤهل عالي.

ويرجع هذا الاختلاف فـي الحالة التعليمية بين حالات الدرا�سة �إلى عدد من العوامل الكامنة 
فـي الظروف التي ن��شأت خلالها حالات الدرا�سة، ويمكن �إيجاز هذه العوامل على النحو التالي :
– �يلعب الم�ستوى الاقت�صادي لأ�سرة الن��شأة دور مهم فـي تحديد علاقة الأبناء بالتعليم،   1
حيث �أن �ضعف الم�ستوى الاقت�صادي لأ�سر بع�ض حالات الدرا�سة، كان عاملًا حا�سماً 
فـي توجيه �أ�صحاب هذه الحالات نحو الم�ؤهل التعليمي المتو�سط، ويمكن التدليل على 

ذلك من خلال الن�صو�ص التالية :
تقول الحالة رقم ) 1 ( : "�أنا دخلت �صنايع م�ش لأنى م�ش قادر على التعليم، لكن فـي الوقت 
ده كان م�ش كل النا�س تقدر تودى �أولادها خارج المحافظة عل�شان يكملوا تعليمهم، والأمور اللى 
خلتنى �أنا �أكتفـي بال�صنايع، قدرنا عليها مع �أخويا الأ�صغر منى اللى �أ�صريت �أنا �أنه يكمل لغاية 

مخل�ص �صيدلة". 
تقول الحالة رقم ) 2 ( : " �إحنا كنا �ست �أخوات، و�أكتر واحد اتعلم فـينا خد م�ؤهل متو�سط 
بالن�سبة  �أيامها كان �صعب  العالى  الوالد والتعليم  بالعافـية فـي ظروف اقت�صادية م�ساعدت�ش 

لنا�س كتير ".
– �لم يكن ارتفاع الم�ستوى الاقت�صادي للأ�سر التي ن��شأت فـيها بع�ض حالات الدرا�سة �سبباً   2
كافـياً فـي الح�صول على م�ؤهل جامعي، ولكن موقف الأ�سرة من التعليم و�أهميته كان 
من العوامل المهمة التي �أدت �إلى توجيه الأبناء نحو التعليم الجامعي، وذلك لأن هناك 
التعليم  �إلى  �أ�سرة ثرية، لم ت�صل  ن��شأت فـي  النُخْبة الاقت�صادية والتي  �إحدى حالات 
الجامعي، وذلك للتفرغ لإدارة بع�ض الأعمال والم�شروعات التي يمتلكها الوالد، وهذا 

ما ت�ؤكده الن�صو�ص التالية :
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تقول الحالة رقم ) 3 ( : " الحاج كان يتعامل معانا فـي �أيام الدرا�سة كطلبة، يعنى مفـي�ش 
يعلمنا  ويحاول  ال�شغل  فـي  علينا  يعتمد  كان  الأجازات  وفـي  الدرا�سة،  �أيام  خال�ص  لينا  �شغل 

ال�شغل ده، كان التعليم لينا حاجة مهمة بالن�سبة له ". 
�أنى  " �أنا كنت هكمل تعليمى، لكن ظروف والدى فر�ضت على   : تقول الحالة رقم ) 4 ( 

مكمل�ش عل�شان، �أ�شتغل مع الوالد لأن ال�شغل كان كتير ومحتاج حد من ولاده ي�ساعده فـيه".
وتتفق النتائج ال�سابقة فـيما يرتبط بالحالة التعليمية مع ما انتهى عليه حوار العلماء داخل 
النظرية الاجتماعية، فـيما يت�صل بالتعليم وعلاقته بالحراك، فهذا الحوار فـي بع�ض جوانبه 
ركز على القيود التي تواجه طلاب الأ�سر الفقيرة والمتو�سطة، وكيف �أن مثل هذه القيود تحول 

دون ا�ستمرارية الطلاب فـي التعليم، والو�صول �إلى قمة ال�سلم التعليمي)2(. 
وعلى الرغم من تباين �أر�صدة ر�أ�س المال الثقافـي لدى حالات النُخْبة الاقت�صادية، وتباين 
العوامل الاجتماعية الم�سئولة عن هذا الر�صيد الذي بحوزتهم، �إلا �أن هُناك اتجاهٌ �إيجابي لدى 
جميع الحالات فـيما يت�صل ب�أهمية ر�أ�س المال الثقافـي، ويت�ضح هذا الاتجاه من خلال موقف 
حالات الدرا�سة من تعليم �أبنائهم )ذكور، و�إناث(، لي�س هذا فح�سب بل هناك من قام بتوجيه 
الفكرة  وهذه  الاقت�صادية،  وا�ستثماراته  �أعماله  يخدم  الذي  الثقافـي،  المال  ر�أ�س  نحو  �أبنائه 
من  �إ�ستراتيجية  بو�صفها  الف�صل،  هذا  من  تالية  موا�ضع  فـي  بالتف�صيل  تناولها  يتم  �سوف 

ا�ستراتيجيات تكوين النُخْبة وت�شكيلها داخل المجال الاقت�صادي.
)جــ(  الحالة الاجتماعية :-

وتتوافق  �أبناء،  ولديهم  المتزوجين  من  الاقت�صادي  المجال  داخل  الدرا�سة  حالات  جميع 
هذه النتيجة مع ارتفاع الحالة العُمرية لحالات الدرا�سة، �إ�ضافةً �إلى �أن الزواج طالما توافرت 
الاجتماعي  الا�ستقرار  تحقيق  و�سائل  من  و�سيلة  هو  له،  والاجتماعية  الاقت�صادية  المقومات 
والعاطفـي، �أ�ضف لذلك �أن الزواج وتكوين الأ�سرة �ضرورة ومطلب اجتماعي مُلح وفقاً للعادات 

والتقاليد التي تعي�ش فـي ظلها حالات الدرا�سة.
ولقد كان الزواج بالن�سبة لإحدى الحالات �آلية مهمة من �آليات تدعيم الن�شاط والم�شروعات 
الا�ستثمارية، ويت�ضح ذلك من خلال ت�أمل الن�ص التالي الذي تقوله الحالة رقم ) 1 ( : " �أنا 
عندى المدام خريجة كلية تربية �شعبة كيمياء و�أحياء، و�ساعدتنى كتير لما فتحت المعامل، وكمان 
�شاءت الظروف �أنه يكون عندها حب ل�صور العرائ�س، وكانت بتحب تتفرج على المجلات �أيامها، 
كانت مجلة الإذاعة والتليفزيون فـي ع�صرها الذهبى، وكمان �آخر �ساعة، وكانت تق�ص �صور 
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العرائ�س وتحتفظ بها، عل�شان كدة كانت بت�ساعدنى فـي �صور العرائ�س واختيار ال�صورة اللى 
هكبرها، ولما لقيتها محترفة فـي الحكاية دى خدت �أجازة بدون مرتب من المدر�سة وا�شتغلت 

معاى ".
) د (  لاأن�شطة ومجالات الا�ستثمار :-

ار�سها حالات النُخْبة الاقت�صادية، حيث كانت  هُناك تنوع فـي الأن�شطة الاقت�صادية التي ُمت
هذه الأن�شطة تتمثل فـيما يلي :

1 - �الا�ستثمار فـي مجال المقاولات والعقارات، ويت�ضمن ذلك العديد من الأن�شطة؛ �شراء 
لوازم  لبيع  محلات  و�إدارة  ال�سكنية،  والأبراج  العمارات  وت�شييد  وبيعها،  الأرا�ضي 

العمارات والأبراج، والأدوات ال�صحية، ومحلات بيع مواد البناء و�أدواته.
خلال  ازداد  حيث  �سوهاج،  داخل  رواجاً  الا�ستثمار  مجالات  �أكثر  من  المجال  هذا  ويُعد 
العقود الثلاثة الما�ضية عدد الم�شتغلين بالمقاولات والا�ستثمارات العقارية، وهذا الازدياد اقترن 
بالنمو العمراني الذي �شهدته المدينة ومحيطها الريفـي، ومن م�ؤ�شرات هذه الزيادة؛ ان�ضمام 
مجموعة من الأطباء والمحامين و�أ�ساتذة الجامعات بمدينة �سوهاج لا�ستثمار فوائ�ضهم المالية 

فـي هذا المجال.
ولقد خلقت ظاهرة الا�ستثمار العقاري مجموعة من التناق�ضات داخل مدينة �سوهاج، فعلى 
�أنه خلال ال�سنوات  �إلا  �أفقر المحافظات فـي م�صر،  �أن �سوهاج كمحافظة تعد من  الرغم من 
القليلة الما�ضية �شهدت هذه المدينة رواجاً فـي ت�شييد الأبراج ال�سكنية، والتي و�صل �سعر ال�شقة 
فـيها �إلى ما يتجاوز المائتى �ألف جنيهاً، بل �أن هناك بع�ض الأبراج ي�صل فـيها �سعر ال�شقة �إلي 
ن�صف المليون جنيه، وي�ؤ�شر هذا على �أن الا�ستثمار العقاري هو ا�ستثمار لم�ضاعفة الأرباح، ولا 

يهتم �أ�صحابه بالإنتاج بقدر اهتمامهم بمراكمة الأرباح الطائلة.
ولا تقت�صر ظاهرة الا�ستثمار العقاري على مدينة �سوهاج، بل هي ظاهرة تتج�سد فـي معظم 
محافظات جمهورية م�صر العربية، ولقد �أطلق عليها "محمود عبد الف�ضيل" م�صطلح "جنون 
الا�ستثمار العقاري"، و�أ�شار �إلى �أن هذا الاندفاع الجنوني نحو الا�ستثمار العقاري، دليلٌ على 
خلل كبير فـي الاقت�صاد الم�صري، خا�صةً �أنه لا يُ�سهم حقيقةً فـي حل م�شكلة الإ�سكان للفئات 
الو�سطى والمحدودة الدخل، وي�ؤكد "عبد الف�ضيل" على �أن الم�ضاربة على العقارات �أ�صبح النمط 

ال�سائد لتوظيف الأموال خا�صةً لدى ال�شرائح التي لديها فوائ�ض مالية عالية)3(. 
2 - �الا�ستثمار فـي مجال تكنولوجيا الات�صالات الحديثة وما يرتبط بها من خدمات، وذلك 
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ال�سيطرة على توكيلات �شركات المحمول فـي م�صر، ولعل هذا الا�ستثمار  �إلى  �إ�ضافة 
خلال  الات�صالات  عالم  فـي  ثورة  من  الم�صري  المجتمع  �شهده  ما  مع  متوافقاً  ي�أتي 
التدليل على ذلك من  رائج ومزدهر، ويمكن  ا�ستثمار  فهو  ولذلك  الما�ضية،  ال�سنوات 
خلال الإ�شارة �إلى ت�أكيد �إحدى الدرا�سات على �أن الم�صريين ينفقون على المحمول ت�سعة 

مليارات جنية �سنوياً)4(. 
3 - � الا�ستثمار المهني، ويعنى هذا الا�ستثمار الاقت�صادي من خلال المهارات المهنية، التي 

يتم من خلالها تحقيق فوائ�ض ملكية يتم ا�ستخدامها فـي التو�سع الر�أ�سي للن�شاط.
4 -  �تتميز حالات الدرا�سة –با�ستثناء الحالة رقم )1(- ب�أنها لا تقت�صر على مجالٍ واحدٍ 
فقط، بل لديها العديد من الأن�شطة الم�ضافة، مثال الم�ضاربة فـي البور�صة، والا�ستثمار 
فـي مجال الخدمات التعليمية، التي تتمثل فـي �إن�شاء المدار�س الخا�صة، الا�ستثمار فـي 
مجال الخدمات الفندقية، مثال �إن�شاء الفنادق، وهذا ما يمكن �أن يُطلق عليه الحراك 

الأفقي لأن�شطة حالات النُخْبة الاقت�صادية.
) 3 (  ظروف الن��شأة والخ�صائ�ص الاجتماعية ... تف�سيرات وت�أويلات :-

  بعد العر�ض ال�سابق لظروف ن��شأة حالات النُخْبة الاقت�صادية وخ�صائ�صها الاجتماعية، 
كن توليدها من خلال البيانات  يحاول الباحث تقديم عدد من التف�سيرات والت�أويلات التي ُمي

التي تم الو�صول �إليها عبر مقابلات الدرا�سة الميدانية، وذلك على النحو التالي:
�أولًا :  �تت�سم حالات النُخْبة الاقت�صادية ب�أنها متباينة وغير متجان�سة، �سواء كان ذلك على 
و�أن�شطتها  ممار�ستها  م�ستوى  على  �أو  الحالات،  لهذه  الاجتماعية  الأ�صول  م�ستوى 
داخل المجال الاقت�صادي، فهي على م�ستوى الأ�صول الاجتماعية تتوافد من طبقات 
اجتماعية مختلفة، خا�صة الطبقة الو�سطى، والبرجوازية الزراعية والتجارية، وعلى 
�سد  �إنها ُجت بالوحدة،  تت�سم  �أكثر مما  بالتعدد  تت�سم  والأن�شطة،  الممار�سات  م�ستوى 
الأفقي  ب�شكلٍ عام، وهى �سمة الامتداد  بالر�أ�سمالية الم�صرية  ال�سمة الخا�صة  نف�س 
فوائ�ضه  بتوظيف  يقوم  لا  الأعمال  رجل  �أن  ذلك  الر�أ�سي،  الامتداد  ح�ساب  على 
ال�سلعة  العمل، والمعاملات، بحيث يتطور نحو ت�صنيع  �أ�سلوبه فـي  المالية فـي تطوير 
فوائ�ضه  با�ستخدام  يكتفـي  ذلك  من  وبدلًا  الت�صدير،  نحو  يتجه  �أو  بها،  يعمل  التي 
المالية فـي الا�ستثمار فـي مجالات �أخرى �أكثر و�أ�سرع ربحاً، وتتفق هذه الر�ؤية ال�سابقة 
�أولًا : مع ما �أ�شار �إليه "عبد البا�سط عبد المعطى" فـي بحث "الطبقات الاجتماعية 
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وم�ستقبل م�صر" وم�ؤداه �أن هناك تنوع وتداخل لا بين �أق�سام الر�أ�سمالية الم�صرية؛ 
الر�أ�سماليين؛  ومتو�سطي  كبار  الواحد، خا�صةً  الفرد  الر�أ�سمالي  م�ستوى  و�إنما على 
حيث يُف�ضل ه�ؤلاء التو�سع الأفقي ب�إن�شاء م�شروعات فـي مجالات عدة على التو�سع 
الر�أ�سي فـي من��شآتهم القائمة. ثانياً : مع ما �أ�شار �إليه "محمود جاد" فـي درا�سة عن 
الطبقة العُليا فـي مدينة �سوهاج، وم�ؤداه افتقار الطبقة العليا فـي مدينة �سوهاج �إلى 
التجان�س فـي العديد من النواحي، منها ما يت�صل بالتكوين الذي يغلب عليه الطابع 
تنتمي  والاجتماعية، حيث  التاريخية  بالأ�صول  يت�صل  ما  ومنها  والعقاري،  التجاري 
هذه الطبقة �إلى مختلف مراحل التطور الاقت�صادي والاجتماعي وال�سيا�سي التي مر 
بها المجتمع الم�صري، كما �أنها تنحدر من مختلف الطبقات والفئات الاجتماعية فـي 

هذه المدينة)5(. 
ثانياً : �ت�أمُل الأن�شطة الا�ستثمارية لمعظم حالات النُخْبة الاقت�صادية ي�ؤ�شر على وجود �سيولة 
توزيع  �سوء  من  كبيرة  درجة  بدوره  يعك�س  وهذا  الحالات،  هذه  لدى  هائلة  مالية 
يقابلها  مترفة  طبقة  هناك  �أ�صبحت  حيث  �سوهاج،  مدينة  فـي  والثروات  الدخول 
ال�سيولة  الم�ستدامة، وتحققت هذه  المالية  ال�ضائقة  طبقات �شعبية وا�سعة تعانى من 
من خلال الم�ضاربة على العقارات والأوراق المالية فـي البور�صة ومدخراتها، دون �أن 

تتوجه ب�شكل جدى نحو القطاعات الإنتاجية.
ثانياً : ت�شكيل النُخْبة الاقت�صادية :-

طرح الباحث خلال الف�صل الثاني �أن هناك اتفاقٌ عام ما بين العلماء على �أن ر�أ�س المال 
الاقت�صادي هو �أكثر �أ�شكال ر�أ�س المال كفاءة، ويُ�شير �إلى الدخل المادي، �أو هو ال�شكل الذي يقبل 
التحويل ب�شكلٍ مبا�شرٍ و�سريع �إلى مال، لي�س هذا فح�سب بل من الممكن تحويله �إلى �أي �شكل �آخر 

من �أ�شكال ر�أ�س المال ب�صورة �سهلة، كما يمكن نقله من جيل �إلى �آخر)6(. 
ثم طرح الباحث �أن فكرة الأهمية المطلقة لر�أ�س المال الاقت�صادي هي فكرة غير �صحيحة، 
التي  الكبيرة  الأهمية  ولكن  فح�سب،  المال  هو  �أنه  الاقت�صادي  المال  بر�أ�س  المق�صود  كان  �إذا 
ي�ضعها "بورديو" لر�أ�س المال الاقت�صادي ت�أتى بالاعتماد على �أن ر�أ�س المال الاقت�صادي لي�س هو 
الثروة فح�سب، ولكن ي�ضم �أي�ضاً مجال العلاقات الاقت�صادية، تلك الآلية التي تكون مرتبطة 
�أن  للثروة  يمكن  العلاقات  هذه  مثل  ومع  والمنافع،  الذاتية  بالم�صالح  الخا�صة  العوامل  بتنمية 

تُ�صبح �شكلًا من �أ�شكال ر�أ�س المال)7(. 
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وكلٌ من الر�ؤيتين ال�سابقتين �صحيح، هذا ما ت�ؤكده الدرا�سة الراهنة، ولكن ذلك مرهون 
بنوع التحليل الم�ستخدم، ففكرة اعتبار ر�أ�س المال الاقت�صادي هو الثروة فقط، هي فكرة يمكن 
وهو  ر�أ�سي،  الاقت�صادي هو تحليل  المجال  داخل  المُتبع  التحليل  كان  ما  �إذا  تكون �صحيحة  �أن 
ذلك التحليل الذي �أ�شار "بار�سونز" �إليه ب�أنه يهتم بالاقت�صاد فـي حد ذاته، تنظيمه الداخلي، 
و�أدائه الوظيفـي، �أما �إذا كان التحليل المتُبع هو التحليل الأفقي، �أي التحليل الذي يهتم بدرا�سة 
الاقت�صاد كمجال فرعى داخل الف�ضاء الاجتماعي، ودرا�سة التفاعل و�أ�شكال التبادل بينه وبين 
يتعدى ذلك  بل  الثروة فح�سب،  الاقت�صادي هو  المال  ر�أ�س  اعتبار  الأخرى، لا يمكن  المجالات 
لي�شمل معه العلاقات الاقت�صادية، والا�ستراتيجيات التي يتحرك بها الاقت�صاد داخل الف�ضاء 

الاجتماعي بما يت�ضمنه من مجالات �أخرى)8(. 
النُخْبة  الباحث من خلال حالات  التي جمعها  الإمبريقية  البيانات  وعلى هذا ومن خلال 
الاقت�صادية، يمكن الت�أكيد على �أن نُخْبوية حالات الدرا�سة فـي المجال الاقت�صادي لم تت�شكل 
عبر الثروة فح�سب، بل ت�شكلت من خلال ر�أ�س المال الاقت�صادي الذي يت�ضمن الثروة، والعلاقات 
الموزعة  الأخرى  والمجالات  الاقت�صادي  المجال  ما بين  المتبادلة  الاقت�صادية  الاقت�صادية وغير 
عبر الف�ضاء الاجتماعي، وغير ذلك من �آليات وا�ستراتيجيات يمكن التعرف عليها من خلال 

العنا�صر التالية:
) 1 (  فاعلية ر�أ�س المال الاقت�صادي :-

وقراءة  الدرا�سة،  من حالات  الباحث  التي جمعها  الميدانية  والمعُطيات  البيانات  من خلال 
هذه البيانات وت�أويلها، ت�ؤكد الدرا�سة على فاعلية ر�أ�س المال الاقت�صادي فـي حد ذاته فـي و�صول 
الفرد �إلى المكانة الاقت�صادية، �أو المكانة العليا داخل المجال الاقت�صادي، ولكن تحقيق النُخْبوية 
وحده،  الاقت�صادي  المال  ر�أ�س  على  بالاعتماد  يتم  لا  والقوة  الاجتماعية  المكانة  تت�ضمن  التي 
فالثروة فـي حد ذاتها لا تدفع الفرد �إلى خارج حدود المجال الاقت�صادي، وهذه النتيجة وا�ضحة 

تماماً فـي خطاب حالات النُخْبة الاقت�صادية، وفـيما يلي عدد من الن�صو�ص التي ت�ؤكد هذا :
تقول الحالة رقم ) 1 ( : " �أنا م�ش بتعامل مع �شغلى على �أنه ا�ستثمار، لا ده فن، والفلو�س 
فكرة  و�أكتر،  تانى  دى  الفلو�س  هيجيب  هو  وبالتالى  الفن،  هذا  على  �أ�صرف  عل�شان  بجمعها 
الفلو�س هنا و�سيلة م�ش حاجة تانى، هقولك على حاجة ت�ؤكد لك �أن الم�س�ألة �أكبر من الفلو�س، 
"�سوفت بوك�س" ودى قما�ش معين للكاميرا اللى ب�صور بيها الأفراح،  �أنا عندى حاجة ا�سمها 
فـيه منها نوع يعمل 80-90 جنيه �أما مبر�ضا�ش �أجيبه لأنه يفـي بالغر�ض لكن جودة ال�صورة 
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معاه م�ش كوي�سة، �أنا بجيب نوعية �ألمانى تعمل 3400 جنيه، �أنا هنا ب�صرف على فن، والفلو�س 
اللى دفعتها بتيجى واكتر بكتير كمان، ال�سلعة اللى �أنا ببيعها للنا�س بقدمها للنا�س م�ش بالقيمة 
التجارية لها، لا قيمتها عندى �أنها تطلع م�شكورة، تعجب كل اللى ي�شوفها عل�شان يرجعلى تانى، 
بيتى  فـي  التميز  بدور على  �أنا  زيادة،  فلو�س  �أوفر  عل�شان  وفنى  نف�سى  مبعت�ش  �أنى  �أح�س  و�أنا 
و�شغلى وفـي المكان اللى �أنا عاي�ش فـيه، واحترامى لأذواق النا�س هو اللى يخلى النا�س بتحترم 

�سلعتى ".
تقول الحالة رقم ) 2 ( : " نا�س كتير معاها فلو�س، ب�س م�ش كلهم يقدروا يدخلوا ال�سوق 
وينجحوا فـيه، لازم يكون عندك القدرة، الر�ؤية اللى ت�سهل لك �أنك تكون متميز، وعندك �س�ستم 
وتبنى ا�سم وتحافظ عليه، �أنا عندى ا�ستعداد �أ�صرف جنية والمك�سب يرجع لى نف�س الجنية ب�س 
�أحافظ على ا�سمى وا�سم �شغلى، يعنى ادفع من جيبى و�صورتى فـي ال�سوق �أحافظ عليها يعنى 
م�ش عاوزها تتهز، وبعدين فـيه حاجة بن�شوفها فـي ال�سوق، واحد يبقى معاه �شوية فلو�س يدخل 
�شغل معين ي�ضرب �ضربة �أو اتنين ويك�سب �شوية فلو�س كتير ويخلع، هو ك�سب لكن دخوله ال�سوق 

تانى يبقى انتحار". 
تقول الحالة رقم ) 3 ( : " كل حاجة معاك ليها وقت تك�سب فـيه، الفلو�س مهمة فـي �أوقاتها، 
لكن الفلو�س �صعب �أنها تعمل �أى حاجة وكل حاجة لوحدها، الفلو�س مبتتحرك�ش لوحدها، يعنى 
اللى  هى  كتير  حاجات  فـيه  تحركها،  �أنت  تعرف  معينة  فكرة  عندك  يكون  الفلو�س  مع  لازم 
و�أنت  �أى واحد تانى  الفـي�صل بينك وبين  و�أحياناً يكون  الفلو�س عل�شان تجيب فلو�س،  بتحرك 
�أنا هى قوة الفلو�س اللى معايا، لكن فـيه حاجات  �أر�ض هو الفلو�س، وهنا قوتى  بت�شترى حتة 

معينة الفلو�س فـيها مهمة لكن بتكون �آخر حاجة، مع �أنى مك�سبها ممكن يكون كوي�س ".
�أكدت  والتجارة  ال�سوق  فـي  المك�سب، لكن رحلتى  بيهمنا  :" احنا  تقول الحالة رقم ) 4 ( 
لى �أن المك�سب م�ش هو الفلو�س ب�س، ولا ي�أتى بالفلو�س لوحدها، هى ق�صة كبيرة، مثلًا �أنا لما 
خدت التوكيل بتاع �شركة المحمول "ات�صالات"، نا�س كتير كان معاها الفلو�س اللى �أنا دفعتها، 
لكن مقدرت�ش تاخد منى التوكيل، ليه؟، عل�شان �أنا كان لى ا�سم فـي ال�سوق لأنى قبل كدة كنت 
�شغال مع فودافون وكنت واحد من �أع�ضاء نادى الخم�سين، وهم �أح�سن خم�سين وكيل فـي م�صر 
لل�شركة، ال�سمعة دى هى ال�سبب فـي �أنى خدت التوكيل، م�ش الفلو�س اللى دفعتها ب�س، والتوكيل 

ده عاد عليا بمكا�سب كتير �أولها الفلو�س لكن م�ش هى �آخر حاجة ك�سبتها ".
تقول الحالة رقم ) 5 ( : الفلو�س ممكن تعمل بيها مكتب �أو �شركة �آخر �شياكة وت�شترى بيها 
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معدات، كراكات، لوادر، وكل اللى ممكن تعوزه فـي �شغل المقاولات، لكن ممكن ميجيلك�ش �شغل، 
يعنى ال�شغل اللى بتعمله م�ش بيجى دائماً عل�شان معاك فلو�س، ب�س م�ش معنى ده �أن الفلو�س 
م�ش مهمة، لا دى مهمة لكن عاوزة معاها حاجات تانى �أخلاقك و�سمعتك فـي ال�سوق، و�أن يكون 

عندك دين ".
بناءً على هذه الن�صو�ص، يت�ضح مدى �إدراك حالات الدرا�سة لأهمية ر�أ�س المال الاقت�صادي، 
وتحقيق فوائ�ض كبيرة فـيه، وهذا �أمرٌ طبيعي فالفرد بطبعه يبحث عن الفائدة من الفعل الذي 
يقوم به، �أو الن�شاط الذي ي�ؤديه، وطالما ب�صدد الن�شاط الاقت�صادي فتحقيق الأرباح والفوائ�ض 
المالية هو هدف رئي�س، �إلا �أنه بالن�سبة لحالات الدرا�سة لي�س هو الهدف الأخير، ويتفق هذا مع 
الن�ص التالي "لآدم �سميث" والذي يقول فـيه، " من �أين ين��شأ هذا الحما�س الذي يثير مختلف 
الطبقات الاجتماعية، وما الفوائد والميزات التي ن�أمل الح�صول عليها من خلال تح�سين ظروفنا 
�أن نكون مميزين ومخدومين ومكتفـين  �إن ما ن�أمل الح�صول عليه، هو  الاقت�صادية والمالية ؟ 

مادياً، و�أن نكون مُعتبرين اجتماعياً ")9(. 
فـي مهارات  المتمثل  الب�شرى  المال  ر�أ�س  �أهمية  على  ت�أكيد  �أي�ضاً  ن�صو�ص الحالات  وتحمل 
الفرد وقدراته، وذلك فـيما يت�صل ب�إدارة ر�أ�س المال الاقت�صادي وحركته داخل ال�سوق، وهذا 
الاقت�صادي  المال  ر�أ�س  مفهوم  فـي  بالتو�سع  قاموا  الذين  الاقت�صاد  علماء  اتجاهات  مع  يتفق 
الذي كان يت�ضمن الماكينات والأدوات والمعدات، ليت�ضمن ر�أ�س المال الب�شرى، حيث �أن ارتفاع 
كنه من تحقيق فوائ�ض مالية من خلال الا�ستثمار  م�ستوى مهارات الفرد وقدراته المعرفـية، ُمت

فـي الر�صيد الذي يحوزه من ر�أ�س المال الاقت�صادي)10(. 
"�أحمد  �إليها  �إليها الباحث، مع نف�س الر�ؤية التي انتهى  وتتفق الر�ؤية ال�سابقة التي انتهى 
زايد" من خلال درا�سته للعلاقة ما بين المر�أة والنقود، وت�ؤكد ر�ؤيته على �أن النقود لي�ست و�سيلة 
لخلق ف�ضاء للعي�ش م�ستقراً فقط، بل هي و�سيلة لت�أمين الم�ستقبل ول�ضمان حياة كريمة، ولخلق 
ر�صيد من ر�أ�س المال الاجتماعي الذي يمكن المر�أة من �أن تحقق ا�ستقراراً اجتماعياً ونف�سياً، 
ر�أ�س  يكون  الدرا�سة،  هذه  �سياق  وفـي  �أحياناً)11(.  والمتعار�ضة  المتعددة  الأهداف  بين  وتوازن 
المال الاقت�صادي لي�س و�سيلة لتحقيق المكانة الاقت�صادية المحدودة بحدود المجال الاقت�صادي 
و�سيلة  و�أنه  الوجود،  هذا  وظروف  المادية،  الوجود  �شروط  من  للتحرر  و�سيلة  هو  بل  فح�سب، 
للو�صول �إلى المكانة الاجتماعية والتميز، وذلك من خلال تحرير الفرد من العديد من القيود 
والكوابح البنائية التي يمكن �أن تقف �ضد تحقيق نُخْبويته التي يهدف �إليها وهى بالت�أكيد خارج 
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حر�ص  جاء  ولذلك  العام،  الاجتماعي  المجال  فـي  تقع  �أنها  حيث  الاقت�صادي،  المجال  حدود 
حالات الدرا�سة على ا�ستخدام قوة ر�أ�س المال الاقت�صادي وقابليته للتدوير، فـي مراكمة �أر�صدة 

�أخرى من ر�أ�س المال تحقق م�صالحهم، وهذا ما �سوف يتم عر�ضه فـي العن�صر التالي :
) 2 (  تبدلات ر�أ�س المال الاقت�صادي ومردوداتها :-

نجحوا  قد  الاقت�صادية  النُخْبة  من  الدرا�سة  حالات  �أن  عن  الإمبيريقية  البيانات  تك�شف 
�أخرى من  �أ�شكال  �إلى  الو�صول  فـي  الاقت�صادي،  المال  ر�أ�س  من  ر�صيدهم  الا�ستفادة من  فـي 
و�أن  الاقت�صادي، خا�صة  المال  ر�أ�س  وفاعلية عن  �أهميةً  نظرهم  تقل من وجهة  لا  المال،  ر�أ�س 
هذه الأر�صدة الأخرى مع ر�أ�س المال الاقت�صادي هي التي حققت تميزهم لي�س داخل المجال 

الاقت�صادي فح�سب ولكن داخل عدد من المجالات.
فكرة  هي  المال  ر�أ�س  من  �أخرى  �أ�شكال  �إلى  الاقت�صادي  المال  ر�أ�س  تبدلات  فكرة  تُعد  ولا 
ولكنها تمتد لأكثر من  للتحويل فح�سب،  وقابليته  المال الاقت�صادي  ر�أ�س  للبرهنة على فاعلية 
ذلك فهي �إحدى الا�ستراتيجيات التي اعتمدت عليها حالات الدرا�سة لتحقيق نُخْبويتهم، وفـي 
زيادة  �إهمال  عدم  مع  والنفوذ،  القوة  لموارد  و�صولهم  وبالتالي  الاجتماعية،  مكانتهم  زيادة 

فوائ�ضهم المالية التي تتراكم فـي �إجمالي ر�أ�س مالهم الاقت�صادي.
كن عر�ض �أهم �صور تبدلات ر�أ�س المال الاقت�صادي �إلى الأ�شكال الأخرى من ر�أ�س المال  وُمي

لدى حالات الدرا�سة، على النحو التالي :-
) �أ (  ر�أ�س المال الثقافـي :-

تُدلل البيانات الميدانية على �أن هناك حالتين من حالات الدرا�سة، نجحتا فـي الا�ستفادة 
الثقافـي، خا�صة  المال  ر�أ�س  تكوين ر�صيد من  فـي  الاقت�صادي،  المال  ر�أ�س  من ر�صيدهما من 
و�أن العامل الاقت�صادي هو الذي حرمهما من مراكمة ر�صيد من ر�أ�س المال الثقافـي من خلال 

ا�ستكمال تعليمهما الجامعي)*(. وهذا يت�ضح من الن�صو�ص التالية :-
تقول الحالة رقم ) 1 ( : " لما توافرت معاى الفلو�س، فكرت �أنى �أطور معرفتى بعالم الت�صوير 
والتحمي�ض والمعامل، والفكرة جاتنى لما عرفت �إن �شركة كوداك فتحت معهد ممكن �أخد فـيه 
دورات تدريبية، وعملت كدة، و�سافرت اليابان وخدت كذا دورة، �أحياناً لوحدى، و�أحياناً كنت 
�آخد حد من بناتى معاى عل�شان ي�ستفـيد لأنهم معاى فـي ال�شغل، ورغم �أن ال�سفرية كانت مكلفة 
للمعامل  مكن  �أحدث  و�شفت  عندى،  هنا  نفذتها  مفـيدة  كتير  حاجات  واتعلمت  رحت  �أنى  �إلا 

)*(  يمكن مراجعة ن�صو�ص الحالتين رقم )1(، )2(، فيما يخ�ص الحالة التعليمية.
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واتدربت عليه، وا�شتريت واحدة من هناك، عملت عندى فـي �سوهاج ثورة فـي عالم التحمي�ض، 
وهى عندى �أنا ب�س موجودة".

�آخر �سنة، لكذا �سبب،  و�أدينى فـي  التعليم المفتوح  " �أنا دخلت   : تقول الحالة رقم ) 2 ( 
نمرة واحد منهم �أنى �أثقل الخبرة بالعلم، يعنى �أنا عندى خبرة فـي البيزن�س �أو التجارة ب�شكل 
عام، لكن الخبرة دى ممكن تكون 80%، ولكن الـ20% الباقية هى الدرا�سة ... �أنا مدخلت�ش �آخد 
�شهادة وخلا�ص، لا �أنا داخل عل�شان �أ�ستفـيد، المواد اللى بدر�سها ليها علاقة بال�شغل بتاعى ... 

نمرة اتنين من ناحية الم�ستوى الاجتماعى م�ش عيب �أنى �أكمل تعليمى اللى �أنا اتحرمت منه ".
جاءت  حيث  الدرا�سة،  حالتي  لدى  الوعي  م�ستوى  �إرتفاع  ال�سابقة  الن�صو�ص  وتُو�ضح 
تطوير  �أو  الثقافـي،  المال  ر�أ�س  من  ر�صيد  تكوين  فـي  الاقت�صادي  مالهما  ر�أ�س  من  الا�ستفادة 
على  بالمنافع  يعود  الذي  بال�شكل  بحوزتهما،  التي  الثقافـي  المال  ر�أ�س  من  ال�ضعيفة  الأر�صدة 
المال  ر�أ�س  يتم الا�ستفادة من ر�صيدهم الجديد من  ا�ستثمارهما الاقت�صادي، حيث  م�سارات 
الثقافـي، فـي تطوير ا�ستثماراتهما، وبالتالي زيادة الفوائ�ض المالية التي يحققونها، ويمكن �أن 
يتم اعتبار ذلك �آلية من �آليات الحراك الر�أ�سي، بمعنى "بورديو" والذي يق�صد به ا�ستخدام 

تبدلات ر�أ�س المال فـي تحقيق زيادة ر�أ�س المال النوعي الخا�ص بالمجال)12(. 
مالهم  ر�أ�س  من  الا�ستفادة  فـي  الدرا�سة  حالات  جميع  نجحت  �سبق،  ما  على  و�إ�ضافة 
كل  وتوفـير  الثقافـي،  المال  ر�أ�س  من  عالية  �أر�صدة  تكوين  نحو  الأبناء  دفع  فـي  الاقت�صادي، 
الإمكانيات اللازمة لهم لتحقيق هذه الأر�صدة، �سواء كانت هذه الإمكانيات متمثلة فـي �إلحاق 
تدفع  والتي  المادية  وغير  المادية  المتطلبات  كل  توفـير  �أو  الخا�صة،  الأجنبية  بالمدار�س  الأبناء 
الأبناء نحو تكوين ر�صيد من ر�أ�س المال الثقافـي، لي�س هذا فح�سب بل هناك من حالات الدرا�سة 
�أبنائه نحو ر�أ�س مال ثقافـي بعينه، حتى ي�ستفـيد منهم فـي ا�ستثماراته،  من نجح فـي توجيه 
�أف�ضل  ب�شكل  ا�ستثماراته  �إنتاج  �إعادة  له  يُحقق  النهاية  فـي  وهذا  معه،  بالعمل  �ألحقهم  حيث 

وبا�ستمرارية عبر الأبناء، ويمكن التدليل على ذلك من خلال الن�صو�ص التالية :
" بنتى الكبيرة خريجة فنون جميلة ق�سم ت�صوير، و�أنا ال�سبب  تقول الحالة رقم ) 1 ( : 
فـي ده، لأنى كنت مهتم بيها وفـي �أنى �أزرع حب الت�صوير جواها، وبنتى التانية واخدة لي�سان�س 

�آداب".
" �أنا بحا�سب نف�سى دايماً من ناحية ولادى وتعليمهم، و�شايف  تقول الحالة رقم ) 2 ( : 
�سيبك  الآخر  الزرعة من  لأنهم هم دول  بالذات،  الناحية دى  فـي  نف�سى م�ش مق�صر معاهم 
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من النفوذ والفلو�س والعلاقات والحاجات دى كلها، �أنا ما �أتمنا�ش �أن هما يقعدوا مكانى، �أنا 
بوفر ليهم كل حاجة عل�شان يتعلموا كوي�س، واللى مقدرت�ش �أعمله من خلال التعليم يارب هم 

يعملوه".
تقول الحالة رقم ) 3 ( : " الحمد لله، الولاد كلهم �صغيرين، وفـي مدار�س خا�صة وما�شيين 

فـي التعليم، لأن زى ما الحاج اهتم ب�أنى �أتعلم، �أنا �أتمنى �أنهم يتعلموا ويكونوا �أح�سن منى ".
فـي  فـيهم  واحدة  و�أكبر  فـي مدار�س خا�صة،  كلهم  الولاد  " �آه   :  )  4  ( رقم  تقول الحالة 

ابتدائى ل�سة ".
مجال  فـي  و�شغال  تجارة،  كلية  خل�ص  الكبير  الابن  معاى   "  :  )  5  ( رقم  الحالة  تقول 

الات�صالات، والتانى هيخل�ص ال�سنة دى كلية حقوق ".
 ) ب (  ر�أ�س المال الاجتماعي :-

ا�ستطاعوا  النُخْبة الاقت�صادية  الدرا�سة من  �أن جميع حالات  الإمبيريقية  البيانات  تُو�ضح 
تكوين �أر�صدة �ضخمة من ر�أ�س المال الاجتماعي المتمثل فـي �شبكات العلاقات الاجتماعية، من 
خلال رحلتهم داخل المجال الاقت�صادي، وتتميز هذه العلاقات الاجتماعية بعدد من المميزات 

التي �أكدت عليها حالات الدرا�سة، وهى :
1- قوة هذه العلاقات وحميميتها.

2- �تنوع المكانات الاجتماعية لأطراف هذه العلاقات، حيث لا تقت�صر على �شريحة معينة 
فح�سب، بل امتدت لتطول معظم ال�شرائح والفئات المنت�شرة عبر البناء الطبقي لمدينة 
�سوهاج وخارجها، �إ�ضافة �إلى انت�شارها فـي المجالات الأخرى ولي�س المجال الاقت�صادي 

فح�سب.
فكرة  ا�ستبعاد  على  �إ�صرارهم  رغم  العلاقات،  هذه  لأهمية  الدرا�سة  حالات  3- ��إدراك 
ا�ستغلالهم لمثل هذه العلاقات فـيما يحقق منافع لهم، على الرغم من �أن المنافع التي 
عادت عليهم من خلال �شبكات علاقاتهم الاجتماعية وا�ضحة من خلال ن�صو�صهم، 
وقد يكون ذلك بدافع �إخفاء عمدية الا�ستغلال لهذه العلاقات، ولي�س بدافع �إخفاء المنافع 
التي عادت عليهم من وراءها، وهذا ما يتفق مع نظرية التبادل؛ التي ت�ؤكد على �أن هناك 
قدرٌ ما من التبادل يظهر من خلال �أي �شكل من �أ�شكال التفاعل)�سواء كان على م�ستوى 
المنفعة  �إلى تحقيق  التبادل  �أو غير ذلك(، ويهدف هذا  المادية،  الأ�شياء  �أو  الخدمات، 
عبر  ال�ضرورية  الأ�شياء  تبادل  وتحقيق  الم�شاركة،  للأطراف  والاقت�صادية  الاجتماعية 
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هذا  على  التبادل  علاقة  وتعد  الآخرين،  مع  الفاعل  تجمع  التي  الاجتماعية  ال�صلات 
النحو �شرطٌ �أ�سا�سي داخل جميع المجتمعات)13(. 

تقول الحالة رقم ) 1 ( : " مرة كنت بغطى حفلة فـي مدر�سة �إعدادى فـي �سوهاج، وده كان 
فـي بداية حياتى، وفـي الحفلة فـيه بنت �صغيرة كان ليها �شوية حركات جمال جداً، ف�أنا �أخذتلها 
�شوية �صور حلوين، ولما اديتها ال�صور وروحت بيهم البيت، �أبوها ات�صل بيا بعد كدة وطلع مدير 
العامة لمكتب المحافظ و�شكرنى على ال�صور، وبعد كدة باين عليه حط المو�ضوع ده  العلاقات 
�أغطى  �أنى  ولما رحت طلب منى  المحافظ عاوزك  بيا وقالى  ات�صل  بعد كدة  لأنى  فـي دماغه، 
هو  كدة  بعد  اللى  للمحافظ،  كوي�سة  معرفة  وبداية  ليا،  قوية  دفعة  كانت  ودى  الرئي�س،  زيارة 
اللى افتتح الا�ستديو بتاعى، وده كان بداية قوية ليا، ... ومرة كان �أحد الزوار لمحافظة �سوهاج 
جاى عل�شان يعمل عملية ت�سويق لل�شركة بتاعته، ودى كانت �شركة "كوداك"، والراجل ده كان 
"وديد �شكرى" وا�ستقبلته وعملت معاه واجب كوي�س طول فترة وجوده فـي �سوهاج، وهو وما�شى 
خد بياناتى وعنوانى وقالى لو عاوز حاجة قولى ومعاك تليفونى .. وبعدها بفترة لقيته بيت�صل 
هو بيا وبيقولى �أن قريب فـيه العيد الما�سى لل�شركة وعاملين فـي م�صر احتفالية ممكن ت�شارك 
فـيها بتلت �صور مقا�س 30×4 عل�شان فـيه معر�ض على مهم�ش الاحتفالية، وفعلًا �شاركت بتلت 
�صور لمناظر طبيعية فـي �سوهاج وت�شاء الظروف و�أفوز بالمركز الأول و�أ�سافر تبع ال�شركة فـي 
رحلات عمل �إلى لندن و�أ�سبانيا وده كانت نقلة قوية وكبيرة فـي حياتى لأنى رحت و�شفت التطور 
الأ�ستاذ  �ساعدنى  وكمان  وبينهم،  بينا  ما  �شا�سع  ده فرق  وكان  البلاد دى  فـي  والمكن الجديد 
وديد فـي �شراء مكن للمعمل من �شركة كوداك ب�أق�ساط مريحة، ودى نقلة تانى فـي حياتى ... 
فـي بداية �شغلى و�أنا كنت حري�ص على �صداقات النا�س، وكذا مرة من خلال هذه العلاقات 
خا�صة بالمحافظ والقيادات ال�سيا�سية والحزب كرمونى ... وكل علاقاتى بالم�سئولين �أو غيرهم 
تبد�أ من ال�صورة .. لكن �أهم حاجة عندى روح المحبة ... وكنت اتعرفت على واحد تانى ا�سمه 
�أنه فـيه معر�ض  د. مجدى وكان م�صدر لمعلومات كتير فـي حياتى عملت نقلة منها مرة قالى 
هيتعمل للت�صوير فـي �أ�سيوط با�سم رم�ضانيات، و�شاركت فـيه واك�سبت وكرمنى المحافظ هناك 
وبد�أت معاه علاقة كوي�سة لأنى من يومها كنت �أنا �أ�صوره وكان يطلبنى بالتليفون ... و�أنا من 
ا�سمى  ودلوقتى  كوداك،  �شركة  فـي  كوي�سة  علاقات  عملت  حنا  ومجدى  �شكرى  وديد  خلال 

معروف عندهم وبا�ستفـيد منهم جامد فـي ال�شغل ... ".
تقول الحالة رقم ) 2 ( : " �أنا بتعامل مع نا�س كتير، تعاملت مع فلان بيه حبيته ل�شخ�صه، 
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ح�صلت بينا �ألفة ومودة و�أنا عاملته ب�شكل فـيه اختلاف عن �أى حد تانى، يرتاح معاى ويت�صل 
بعد كدة و�أنا ات�صل بيه وتبقى علاقة، م�ش لأنى عاوز خدمة من المجال بتاعه لأ هى الق�صة 
كلها محبة .. يعنى العلاقة ابتدت من ال�شغل عندى وامتدت لأبعد من كدة و�أنا علاقاتى م�ش 
قا�صرة على نا�س بعينهم �أنا محتاج لل�سواق وللكهربائى وللدكتور والقا�ضى، وده لازم عل�شان 
ت�سهل الحياة من حواليك، �أنا لما يبقى عندى م�شكلة قانونية رغم �أنى عندى المحامى بتاعى لكن 
تلاقينى ممكن ا�س�أل محامين تانى �أو ق�ضاة عل�شان م�شورتهم كتير بتبقى مفـيدة، �أعرف نا�س 
كتير من الدكاترة وال�شرطة والق�ضاء حوالى 75% منهم فـي �سوهاج �أعرفهم كوي�س وتربطنى 
بيهم علاقات قوية، وكلهم عرفتهم من ال�شغل، وواحد يعرفك على واحد تانى وتبقى �صاحبه 
ونا�س كتير منهم فـي مواقف كتير بترمى نف�سها عليا دول هم مك�سب �صح و�أحياناً بيبقى �أهم 

من الفلو�س يعنى �أنا مبع�ش علاقة مع واحد عل�شان الفلو�س ".
تقول الحالة رقم ) 3 ( : " تنوع مجالات ال�شغل عندنا، خا�صة المبانى والأبراج �إدانى �شبكة 
علاقات اجتماعية كوي�سة خال�ص، هتلاقى كل البا�شوات والنا�س التقيلة فـي �سوهاج �ساكنة عندنا 
�أو اتعامل معاى فـي �شراء �أو بيع �أر�ض، وممكن تجامله ب�شكل معين يخليه يحر�ص على ا�ستمرار 
المعرفة ما بينا، والعلاقات دى مهمة ومك�سب ب�س المهم تفادى تكلفتها لأن �أحياناً فـيه نا�س وعلى 
م�ستوى اجتماعى عالى وتحاول ت�ستغلك وت�ستفـيد منك وده بيكون هدفها وهم معروفـين، ولل�شغل 
بتاعى فـيه علاقات م�صالح، ودى بتبقى تكلفتها فـي بالى ولازم هنا التكلفة �إما �أقل �أو موازية 
للا�ستفادة منها ... �أحياناً كتير نا�س كبيرة فـي المقام بتبقى محتاجة ليا �أكثر من حاجتى ليهم، 
�إمكانياتى الاقت�صادية اللى عندى بيها بيكون معاى كل �إمكانيات وقدرات ع�ضو واتنين وتلاتة 
و�أربعة من �أع�ضاء مجل�س ال�شعب �أو  ال�شورى ولو كلفتهم ب�أى حاجة يعملوها لأنهم عارفنى كوي�س 
و�أنا عارفهم وفـيه بينا مجاملات وبعدين الفلو�س هنا ممكن تجبلك �أى واحد لو عاوزه فـي �شغل 
�أو ا�ست�شارة �أيا كان وهو ممكن يعملها ببلا�ش على �أمل �أن فـي الم�ستقبل يبقى ليه طلب عندى 

ي�شترى حتة �أر�ض منى �أو �شقة وفـي اللحظة دى ممكن �أخف�ضله من تمنها... ".
اللى  �أنه عنده علاقاته  ال�سوق هتلاقى  فـي  ا�سمه  له  " �أى حد   :  ) تقول الحالة رقم ) 4 
بيكونها من خلال عمره فـي ال�سوق، ولو هنحكى فـي الق�صة دى ممكن نحكى يوم كامل، وبعدين 
فـي حاجات مينفع�ش تتقال ويتحكى فـيها .. هقول لح�ضرتك �أنا عندى واحد �أعرفه كوي�س وفـيه 
�صلة قرابة بي�شتغل فـي من�صب كبير فـي �شركة من �شركات المحمول ممكن يقول على معلومة 
اك�سب من وراها كتير، م�ش كدة وب�س انت �شبكة علاقاتك دى هى بت�ساهم فـي بناء �سمعتك، 
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النا�س اللى بتعرفها كوي�س هتتكم عنك كوي�س وده مهم بالن�سبة للتاجر فـي ال�سوق وبره ال�سوق، 
وبعد كدة فـيه حاجة مهمة احنا فـي بلد �صغيرة وكلنا عارفـين بع�ض، وكل واحد معروف هو مين 
وابن مين وده فـي حد ذاته قوة، �أنا ممكن �أعمل �شغل على �سمعة نا�س �أقارب، وال�شغل ده يجيب 
فلو�س...وبعدين دلوقتى مفـي�ش حد ميعرف�ش نا�س، دلوقتى �أ�صحاب ال�سلطة والنفوذ هم اللى 

بيجروا عليك عل�شان يعرفوك ..".
تقول الحالة رقم ) 5 ( : " النا�س بالنا�س، يعنى �صعب �أنك تعي�ش وت�شتغل من غير ما يكون 
لك علاقاتك، �شغل كتير بيجى من خلال علاقات �أنت عارفها، خا�صة لما الم�سئول يكون عارف 
بتتكلم عليها موجودة  انت  اللى  المنا�صب  .. كل  العطا مين �صاحبها  اللى مقدمة  ال�شركة دى 
عندنا فـي العيلة يعنى كلهم �أقارب �سواء �أع�ضاء فـي المجل�س �أو �ضباط �أو �أى حاجة من دول، 
وكتير بيبقوا مفـيدين، وبعدين اللى متحتج�ش لو�شه النهاردة يمكن تحتاج قفاه بكرة، ده مثل 
مهم فـي حكاية العلاقات اللى معاك .. دى طبيعة بلدنا كد ما تعرف نا�س كد ما تبقى ما�شى فـي 
كل م�صالحك كوي�س، يعنى لو متعرف�ش حد و�أنت رايح تطلع ت�صريح بالبنا �أو �أى حاجة خا�صة 
بالأ�شغال بدل ما تاخد �ساعة تاخد �شهر ففـي حاجات كتير تقابل الواحد بتكون العلاقة فـيها 
مهمة عل�شان تتحل ب�سرعة .. والحاجات دى مفها�ش تجاوز لا عندك ولا عند اللى بتعرفه... ".
ا�ستطاعت حالات  الذي  والر�صيد  الاجتماعي،  المال  ر�أ�س  ال�سابقة حال  الن�صو�ص  تو�ضح 
من  العديد  العملية  هذه  وتعك�س  الاقت�صادي،  المجال  فـي  حركتها  خلال  من  تكوينه  الدرا�سة 
ال�سمات الخا�صة بهذا الر�صيد، فهذا الر�صيد الذي تم تكوينه لا يقت�صر على مجرد علاقات 
المجالات  داخل  العلاقات  لهذه  وامتداد  تنوع  هناك  بل  الاقت�صادي،  المجال  داخل  اجتماعية 
�أن  �إلى  ذلك  يرجع  وقد  العلاقات،  هذه  قوة  وبو�ضوح  �أي�ضاً  الن�صو�ص  تعك�س  كما  الأخرى، 
من  الدرا�سة  حالات  �أر�صدة  خلفـية  على  تكوينه  يتم  الاجتماعي  المال  ر�أ�س  من  الر�صيد  هذا 
المال  ر�أ�س  �أن حجم  �إلى  �أ�شار  "بورديو"، حيث  الفكرة طرحها  الاقت�صادي، وهذه  المال  ر�أ�س 
الاجتماعي الذي يمتلكه ال�شخ�ص يعتمد على �شبكة العلاقات التي يمكنه تعبئتها وحجم ر�أ�س 

المال الاقت�صادي الذي يمتلكه ال�شخ�ص ب�صفة خا�صة)14(. 
ولدى حالات الدرا�سة ر�صيدٌ مرتفع من ر�أ�س المال الاقت�صادي، وبالتالي لي�س من الغريب �أن 

ينجحوا فـي مراكمة ر�صيدٌ كبير من ر�أ�س المال الاجتماعي.
لتطول  وامتدادها  الدرا�سة،  لدى حالات  الاجتماعية  العلاقات  �شبكات  وتنوع  تعدد  ورغم 
كافة المجالات الأخرى، �إلا �أن جميعها تُعد مورد مهم بالن�سبة لحالات الدرا�سة، ويتم الاعتماد 
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عليها لتحقيق م�صالحهم خا�صة تلك التي تُ�سهل لهم الفعل فـي المجال الاقت�صادي، �أي ذلك 
الفعل الذي ينتج عنه زيادة فـي ر�صيدهم من ر�أ�س المال الاقت�صادي، فعلى �سبيل المثال، طرحت 
وتُعد هذه  الاجتماعية،  العلاقات  �شبكات  المعلومات عبر  �إلى  الو�صول  م�س�ألة  الدار�سة  حالات 
المعلومات �آلية مهمة فـي حركة �إدارة العمل فـي المجال الاقت�صادي، وتتوافر هذه المعلومات من 
خلال الأفراد الذين ي�شغلون مكانات اجتماعية عالية داخل الم�ؤ�س�سات الر�سمية، �أو من خلال 
ي�شغلون  �أنهم  �إلا  الر�سمية،  الم�ؤ�س�سات  داخل  اجتماعية  مكانات  ي�شغلون  لا  قد  الذين  الأفراد 
مكانات داخل المجال العام، �أو �أن حركتهم داخل المجال العام تُوفر لهم �إمكانية الو�صول �إلى 
كن لأحد �أفراد النُخْبة الاقت�صادية �أن يُثمنها ب�شكل جيد، وي�ستفـيد منها اقت�صادياً،  معلومات ُمي
المعلومات  هذه  �شيوع  بعدم  الاقت�صادي  المجال  داخل  المعلومات  من  الا�ستفادة  فكرة  وترتبط 
وانت�شارها، لأن ذلك الانت�شار – على حد تعبير �إحدى حالات الدرا�سة – يُقلل من حجم عوائد 

هذه المعلومات.
من  العديد  لدى  الاجتماعي  المال  ر�أ�س  �أر�صدة  عبر  المعلومات  حيازة  فكرة  وردت  ولقد 
العلماء منهم " نان لين، وبورت�س، وكولمان "، وجوهر هذه الأطروحات هو التركيز على الموارد 
)المعلومات، والأفكار، و�صور الدعم المختلفة( التي يح�صل عليها الأفراد من خلال علاقاتهم 
بالآخرين، ولقد �أكد ه�ؤلاء العلماء على �أن هذه الموارد تعد جماعية لأنه يتم الو�صول �إليها عبر 

الآخرين)15(.
وي�ؤكد الباحث على فكرة مهمة ت�أكدت من خلال المعطيات الميدانية وهى �أن هذه الموارد التي 
و�صلت �إليها حالات الدرا�سة جماعية الإنتاج، فردية الا�ستحواذ على الفائ�ض. وبمعنى �آخر �أن 
الر�صيد الذي تكون لدى حالات الدرا�سة من ر�أ�س المال الاجتماعي قائم على جماعية الإنتاج، 
وفردية الا�ستحواذ على الفائ�ض، وذلك لأن �أعلى م�ستوى من الفائ�ض يتراكم لدى الاقت�صادي، 
فـيها من موارد هي  العلاقات وما يكمن  ب�أن مثل هذه  الدرا�سة على وعى  و�أن حالات  خا�صة 

مكلفة، �إلا �أن الأهم �أن تكون التكلفة دائماً �أقل من العائد والأرباح.
ويمكن الت�أكيد على النتائج التي تو�صلت �إليها الدرا�سة فـيما يرتبط بالمنافع والأرباح التي 
خلال  من  الاجتماعي،  المال  ر�أ�س  من  ر�صيدهم  عبر  الاقت�صادية  النُخْبة  حالات  على  تعود 
الدرا�سة التي �أجراها "محمود جاد" عن الطبقة العليا فـي �إحدى مدن ال�صعيد، حيث �أ�شار فـي 
نتائج هذه الدرا�سة �إلى �أن هناك عدد من رجال الا�ستثمار العقاري فـي مدينة �سوهاج يقومون 
بالا�ستناد �إلى �إمكانياتهم الاقت�صادية ال�ضخمة بتح�صين �أنف�سهم اقت�صادياً و�سيا�سياً وقانونياً 
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و�أمنياً من خلال �إغرائهم واحتوائهم لكبار الم�سئولين الحكوميين العاملين فـيها.
كما تبين �أن هناك بع�ضاً من ه�ؤلاء ممن يملكون عمارات �سكنية فـي تلك المدينة، يقومون 
بت�سكين بع�ض كبار الم�سئولين –�أو �أبناء ه�ؤلاء الم�سئولين- فـي عماراتهم المذكورة مقابل عقود 
من  �أ�صبح  التي  الأموال  الم�ست�أجرين  ه�ؤلاء  من  يتقا�ضوا  �أن  ودون  القيمة،  منخف�ضة  �إيجارية 
الم�ألوف تقا�ضيها فـي مثل هذه الأحوال، و�أن ه�ؤلاء الم�سئولين الحكوميين يت�ألفون من نوعيات 
مهنية متنوعة، وفـي مثل هذه الحالة، لا يبخل �أي �ساكن من ه�ؤلاء ال�سكان عن م�ساعدة �صاحب 
"بن  وتحدث  م�أزق)16(.  لأي  تعر�ض  �أنه  لو  فـيما  �أو  خدمة،  �أي  منه  احتاج  �أنه  لو  فـيما  الملك 
خلدون" فـي هذه الفكرة، و�أ�شار �إلى �أن �صاحب المال يذهب �إلى �صاحب الجاه حاملًا �أمواله 

و�أعماله حتى يحظى بر�صيد من هذا الجاه يدفع عنه الم�ضار ويجلب �إليه المنافع)17(. 
ثالثاً : ا�ستراتيجيات تحقيق النُخْبوية فـي المجال الاقت�صادي :-

تُعد النُخْبوية لا �شخ�صية، بمعنى �أنها لا ترتبط بفردٍ ما، ولكنها نظام موجود ويُعاد �إنتاجه 
كل يوم ب�شكلٍ �أو ب�آخر، يدخل �إليها الفرد، وقد ي�ستمر فـيها طوال حياته، وقد يتركها فـي �أي 
مرحلة من مراحل عمره، ولهذا ف�إنها تت�ضمن ا�ستراتيجيات �سواءٌ للدخول �أو الخروج، ومن هذه 
الا�ستراتيجيات ما هو ظاهر، ومنها ما هو خفـي، ولابد من بذل الُجهد من �أجل التعرف على 
الا�ستراتيجيات  تلك  �إلي  الو�صول  ت�ستهدف  الراهنة  والدرا�سة  الخفـية،  الا�ستراتيجيات  هذه 
التي من خلالها �صنعت حالات الدرا�سة نُخْبويتها فـي المجال الاقت�صادي، ذلك مع الت�أكيد على 
�أن هذه الا�ستراتيجيات التي �سوف يعر�ضها الباحث منها ما هو ظاهر، جاء ب�شكل مبا�شر من 
خطاب حالات الدرا�سة، ومنها ما هو خفـي جاء ب�شكل غير مبا�شر من خطاب تلك الحالات، 
�أو من خلال الحوارات التي جمعت الباحث مع الإخباريين الذين تم الاعتماد عليهم خلال هذه 
الدرا�سة، مع الأخذ فـي الاعتبار �أن هناك ا�ستراتيجيات تم التعر�ض لها فـيما �سبق، حيث �أن 
فاعلية ر�أ�س المال الاقت�صادي وتبدلاته ب�صور متباينة لدى حالات الدرا�سة، يعد فـي حد ذاته 

�إ�ستراتيجية لدى هذه الحالات، ا�ستطاعت من خلالها دفع نُخْبويتها ر�أ�سياً.
)1 (  الـوراثــــة :-

كن  ُمي الاقت�صادية،  النُخْبة  حالات  من  جمعها  تم  التي  الإمبيريقية  البيانات  خلال  من 
التمييز ما بين اتجاهين متباينين فـيما يت�صل بالوراثة كا�ستراتيجية �ساهمت فـي تحقيق المكانة 

الاقت�صادية لحالات الدرا�سة، وذلك على النحو التالي :-
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) �أ (  اتجاه قبول الميراث الوالدي وتجاوزه :-
هناك ثلاث حالات من حالات النُخْبة الاقت�صادية، بد�أت ا�ستثماراتها من خلال الأر�صدة 
الموروثة من ر�أ�س المال الاقت�صادي، �سواءٌ كان ذلك عبر الأب، �أو الأم، ويت�ضح ذلك من خلال 
كان  القبول  �أن  �إلا  الحالات،  هذه  منها  توافدت  التي  والطبقات  الاجتماعية  الأ�صول  مراجعة 
�أو  الا�ستثمار،  مجالات  من  غيرت  الحالات  هذه  �أن  خلال  من  الميراث،  هذا  لتجاوز  بداية 
كن عر�ض هذه الن�صو�ص لأ�صحاب هذه  �إ�ضافة ا�ستثمارات جديدة لهذه الأر�صدة الموروثة، وُمي

الحالات، وذلك كما يلي :-
تقول الحالة رقم ) 3 ( : " ا�شتغلنا فترة طويلة مع الحاج، قبل ما يتعب ويرتاح فـي البيت، 
وطوال هذه الفترة كان بيتعامل معانا ب�شكل يعلمنا بيه، يعنى مكن�ش يدى �صلاحيات لأى حد 
فـينا �إلا بعد وقت معين، و�إحنا متفهمين لكدة كوي�س، ومحد�ش فـينا بيقدر ياخد �أى قرار كان 
فـي �أى مجال من ا�ستثماراتنا �إلا بعد ما كان يرجع للحاج، وقبل ما ي�سيب كل حاجة كان حري�ص 
ما�سك  واحد  الأر�ض،  ما�سك  واحد  فـي مجال معين،  يتخ�ص�ص  عياله  واحد من  كل  �أن  على 

الزراعة ... �إحنا �ضفنا مجالات تانى زى المدر�سة الخا�صة اللى احنا هنفتحها قريب ...".
تقول الحالة رقم ) 4 ( : " �أنا عل�شان ابد�أ �شغلى كان لازم ابد�أ ب�شكل قوى وده دفعنى �أنى 
�أول  وخدت  بيها،  بد�أت  اللى  الفلو�س  ودى  البلد،  فـي  الأر�ض  من  كبير من ميراثى  �أبيع جزء 
توكيل ل�شركة محمول، وعملت مجموعة فروع ومحلات فـي �سوهاج، وبعد كدة عملت فروع فـي 

محافظات �أخرى ".
تقول الحالة رقم ) 5 ( : " �أنا عندى ميراث كبير من الأرا�ضى عن الوالد والوالدة، وفـيها 
�أرا�ضى هنا كان فـي مناطق مهمة فـي مدينة �سوهاج، منها اللى بعته، ومنها اللى عملت عليه 

�أبراج �سواء لوحدى �أو مع �شركا ... ".
لدى حالات  الاقت�صادي  المال  ر�أ�س  من  الموروث  الر�صيد  هذا  �أهمية  على  الدرا�سة  وت�ؤكد 
الدرا�سة، و�أحياناً قد يمتد هذا الميراث �إلى الا�ستفادة من �شبكة علاقات الأب، وهذه النتيجة 
ت�أتى متفقة مع التراث النظري الذي ي�ؤكد على �أن �إحدى مميزات ر�أ�س المال الاقت�صادي كونه 
قابل للانتقال من جيل �إلي �آخر، و�أي�ضاً قابليته للتحويل �سواء من عقارات �إلى �أموال، �أو العك�س، 

بمعنى قدرته على ال�سيولة)18(. 
) ب (  اتجاه رف�ض الميراث الوالدي وتجاوزه :-

فر�ضت الأو�ضاع الاقت�صادية المتدنية للأ�سر التي توافدت منها حالتين من حالات الدرا�سة، 
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رف�ض الميراث الوالدي، وذلك �إما ب�سبب �ضعفه، �أو ب�سبب عدم وجوده من الأ�سا�س، ومع هذا 
نجح �أ�صحاب هاتين الحالتين فـي خلق ا�ستراتيجيات دخولهما لعالم النُخْبة من خلال ما يلي:-

) 1 (  الا�ستثمار المهنــي)*(:-
ويعنى ذلك الا�ستثمار بالقدرات المهنية التي توافرت لدى �إحدى هاتين الحالتين، من خلال 
موهبة فطرية، و�صقل هذه الموهبة بال�شكل الذي �أتاح لها تحقيق �أر�صدة عالية من ر�أ�س المال 
الاقت�صادي، خا�صة فـي ظل ندرة مثال هذه المهنة فـي مدينة �سوهاج، وفـيما يلي الن�ص التالي 

لحالة الدرا�سة المق�صودة :
تقول الحالة رقم ) 1 ( : " �أنا والدى مورثني�ش الفلو�س، لكن ورثنى مبادئ، زى �إزاى �أحب 
النا�س و�أك�سبهم، عينات كتير عندنا فـي �سوهاج ورثوا فلو�س، النهاردة م�ش عاي�شين عي�شتى 
وظروفهم فـي الح�ضي�ض، �أبويا علمنى �أن المهنة �أو الحرفة فـي اليد �أمان من الفقر ودى حقيقة 
ا�ستقالتي،  قدمت  لما  فاكر  ل�سة  للمجازفة  ا�ستعداد  كان عندى  �أنا   ... ليا  بالن�سبة  الأقل  على 
والدتى بكت بالدفوع وقعدت �شهر زعلانة منى لأنى �ضحيت بالوظيفة وا�شتغلت م�صوراتى ...".

) 2 (  الحراك لاأفقي :-
يتمثل ذلك فـي الهجرة �إلى بع�ض البلاد العربية، تلك الهجرة التي كانت عامل رئي�س فـي 
تكوين ر�أ�س المال الاقت�صادي، والعودة به �إلى الوطن، ومزاولة الأن�شطة الا�ستثمارية التي حققت 
�إلى الدول العربية، منت�شرة داخل المجتمع الم�صري،  التميز الاقت�صادي، وظاهرة الهجرة  له 
الحراك  �آليات  من  �آلية  كانت  ولذلك  المختلفة،  المجالات  داخل  الأفراد  من  العديد  وتطول 
الر�أ�سي داخل البناء الطبقي فـي المجتمع الم�صري، وقد �أ�سهب علماء الاجتماع فـي م�صر فـي 
درا�سة هذه الظاهرة وتداعياتها �سواء على م�ستوى الحراك الر�أ�سي للأفراد، �أو على م�ستوى 
التحولات الثقافـية التي ت�أتى نتيجة لهذه الهجرة، وفـي هذا ال�سياق يُ�شير "عبد البا�سط عبد 
منت�صف  وحتى  الما�ضي  القرن  �سبعينيات  منت�صف  منذ  الهجرة  معدلات  تزايد  المعطى" �إلى 
الثمانينيات �إلى الدول العربية النفطية، تلك الهجرة التي �أدت �إلى تحولات طبقية كبيرة خا�صة 

فـي الطبقة الو�سطى الم�صرية)19(. 
فـي  �سنة  �أقل من 20  ليا م�ش  �أنا  " هاقولك   :  )  2 تقول الحالة رقم )  ال�سياق  وفـي هذا 
البيرن�س، بد�أت بره فـي دول عربية، قعدت فـيها حوالى ع�شر �سنين ا�شتغلت فـيهم كل حاجة، 
�أعمل  لأنى  كفاية  جمعتها  اللى  الفلو�س  �إن  ح�سيت  ما  وبمجرد  هناك،  كوي�سة  فلو�س  وعملت 
م�شروع كوي�س رجعت على �سوهاج وا�شتغلت فـي الات�صالات، وده كان مجال ل�سة ب�شوكه هنا فـي 
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�سوهاج، فـي ظرف �سنة تغير الدنيا معاى... ".
) 2 (  ر�أ�س المال الجمعي .. مح�صلة تبدلات ر�أ�س المال الاقت�صادي :-

ت�ؤ�شر مجمل النتائج التي تو�صل �إليها الباحث، على �أن جميع حالات الدرا�سة من النُخْبة 
الاقت�صادية، تتوفر لديهم �أر�صدة عالية من ر�أ�س المال الاقت�صادي، بالإ�ضافة �إلى النجاح فـي 
الثقافـي،  المال  ر�أ�س  فـي  المال، تمثلت  ر�أ�س  �أخرى من  �أ�شكالٍ  �إلى  الأر�صدة  تبديل بع�ض هذه 
المال  ر�أ�س  من  ر�صيد  الدرا�سة  حالات  لدى  �أن  على  يُدلل  كله  وهذا  الاجتماعي،  المال  ور�أ�س 
داخل  عالية  اقت�صادية  لمكانة  الدرا�سة  و�صول حالات  الم�سئول عن  هو  الر�صيد  الجمعي، هذا 
الأخرى، قد يقترب من مكانتهم فـي  المجال الاقت�صادي، وح�ضور مميز لهم داخل المجالات 

المجال الاقت�صادي، �أو يقل عنها قليلًا.
ويعمل هذا الر�صيد من ر�أ�س المال الجمعي على و�صول حالات الدرا�سة للعديد من الموارد 
المهمة فـي المجالات الأخرى، �سواء كان هذا الو�صول ب�شكل مبا�شر، �أو ب�شكل غير مبا�شر عبر 
�شبكات العلاقات الاجتماعية التي تزداد قوتها وقوة مواردها كلما زاد ر�صيد الفرد من ر�أ�س 

المال الجمعي، �إ�ضافة �إلى بذله الوقت والجهد اللازمين لهذا الو�صول وتكاليفه.
ولكن كيف يكون ر�أ�س المال الجمعي، ولي�س ر�أ�س المال الاقت�صادي هو الم�سئول عن ت�شكيل 

نُخْبوية حالات الدرا�سة ؟
الإجابة عن هذا الت�سا�ؤل تتطلب الت�أكيد على فكرة �أن ر�أ�س المال الاقت�صادي �سواء ت�ضمن 
الثروة فح�سب �أو الثروة والعلاقات الاقت�صادية التي يُكونها الفرد فـي المجال الاقت�صادي، لا 
يُ�ؤدى �إلى الو�صول للموارد القيمة داخل المجالات الأخرى، وهذه الفكرة مت�ضمنة فـي التراث 
ال�سو�سيولوجي، حيث يذهب "بار�سونز" �إلى �أن المال لا يت�ضمن منفعة جوهرية فـي حد ذاته، 
لكنه يحتوى على قيمة فقط بقدر قبوله و�إدراكه ك�شكل من �أ�شكال التبادل)20(، وعلى هذا ف�إن 
دخول ر�صيد كل حالة من حالات الدرا�سة من ر�أ�س المال الاقت�صادي كمكون من مكونات ر�أ�س 
�إلى  �إ�ضافةً  الأخرى،  المجالات  فـي  الاجتماعي  القبول  الر�صيد  على هذا  يخلع  المال الجمعي، 
ر�صيد من القوة ي�ستمده من الأ�شكال الأخرى من ر�أ�س المال، التي تتداخل معه فـي تكوين ر�أ�س 
المال الجمعي، كما �أن تلك الأ�شكال المختلفة من ر�أ�س المال، والتي تدخل فـي تكوين ر�أ�س المال 
الجمعي لا تبق على هيئتها وهى تعمل منفردة، بل ت�أخذ �شكلٌ �آخر تُ�سيطر عليه القوة الرمزية 

كنها من تحقيق م�صالح الذي يُ�سيطر على هذا الر�صيد المحوري. التي ُمت
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) 3(  عائليــة الا�ستثمار :-
والأن�شطة  الاقت�صادي  الا�ستثمار  على  ال�سيطرة  نحو  اتجاه  الدرا�سة  �سد معظم حالات  ُجت
المرتبطة به ب�شكلٍ عائلي، �سواء اقت�صرت هذه ال�سيطرة على �أفراد الأ�سرة الواحدة، �أو امتدت 
الا�ستثمار  على  العائلية  ال�سيطرة  وتُعد  الأ�صهار،  �أو  كالأعمام،  �أخرى  قرابية  لتطول علاقات 
الاقت�صادي،  الفائ�ض  زيادة  فـي  مهمة  �إ�ستراتيجية  الدرا�سة  حالات  معظم  لدى  الاقت�صادي 
التي  الن�صو�ص  بع�ض  يلي  وفـيما  الاقت�صادي.  المال  ر�أ�س  من  عالية  �أر�صدة  مراكمة  وبالتالي 

تو�ضح ذلك :
تقول الحالة رقم ) 1 ( : " بنتى الكبيرة اتخرجت من فنون جميلة وبت�شتغل معايا، ولح�سن 
الحظ زميل ليها حط عينه عليها وهى فـي الكلية واتقدم لها وخطبها واتجوزها وهو دلوقتى 
ب�شغل  لما  �أنا  لأنى  ال�شغل  �صالح  فـي  كان  ده  كوي�س  لكن  مق�صود،  مكان�ش  وده  معايا،  بي�شتغل 
عندى فنى ب�أجرته غير لما بي�شتغل معايا �أولادى و�أزواجهم مثلًا هما �أ�صحاب المكان وده يخليهم 
�أنها تتجوز مهند�س ديكور  �أكتر، وبنتى ال�صغيرة ت�شاء الظروف  �أكتر ويبدعوا  ال�شغل  يراعوا 
وعنده حب للت�صوير، وهو بالذات �أنا قولت له �أنت بت�شتغل مهند�س ديكور و�أنا عاوزك معايا، 

من الآخر بناتى جابولى رجالة وكلهم �شغالين و�إ�ضافة قوية لل�شغل عندى".
تقول الحالة رقم ) 3 ( : " �أنا و�أخواتى اللى ما�سكين ال�شغل، مفـي�ش حد غريب معانا، �أنا 
ما�سك الأر�ض والعقارات والبناء، ومعاى �أخويا الأكبر ما�سك الفندق، ومعايا �أخويا مهند�س 
الأمور  عن  الم�سئول  هو  محامى  �أخويا  ومعايا  ال�شغل،  فـي  معانا  با�ست�شاراته  وهو  �أمريكا  فـي 
الم�سئول  وهو  معلومات  نظم  كلية  واخد  فـينا  واحد  و�أ�صغر  بتاعنا،  بال�شغل  القانونية الخا�صة 
عن المدر�سة الخا�صة �إن �شاء الله ... فـيه محلات لبيع لوازم البناء والت�شطيب ودى �شغال فـيها 

عمامى وولاد عمامى ".
تقول الحالة رقم ) 4 ( : " �إحنا تلات �إخوات، �أنا و�أخويا الأ�صغر اللى م�سئولين عن ال�شغل، 

ومفـي�ش �شركاء معانا ".
�إلى عائلية الا�ستثمار، يتج�سد فـي المجتمع الم�صري ب�شكلٍ عام،  وميل الطبقة الر�أ�سمالية 

وهو لي�س وليد الظروف الراهنة، ولكنه �سمة تاريخية لهذه الطبقة بمختلف �شرائحها)21(.
)4( ا�ستراتيجيات الممار�سة فـي المجال الاقت�صادي :-

�إلى  و�صولهم  دعمت  والتي  المهمة،  الا�ستراتيجيات  من  عددٍ  �إلى  الدرا�سة  حالات  �أ�شارت 
المكانة الاقت�صادية، وترى الدرا�سة الراهنة �أن هذه الا�ستراتيجيات هي عبارة عن �ضروب من 
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ال�سلوك والتفاعل، اعتمدت عليها حالات الدرا�سة �أثناء حركتها داخل المجال الاقت�صادي.
 Mutual  " المتبادلة  المعرفة  مفهوم  خلال  من  الا�ستراتيجيات  هذه  �إلى  النظر  ويمكن 
كن الأفراد  Knowledge " كما يطرحه "جيدنز" ويعنى به �ضروب المعرفة الم�شتركة التي ُمت

من اختيار �أ�سلوب الأداء الملائم، و�إدراك طبيعة هذا الأداء و�سماته)22(. 
وتمثلت هذه المعرفة المتبادلة لدى حالات الدرا�سة فـي معرفة القواعد التي تحكم المجال 
الاقت�صادي، واكت�ساب المهارة الخا�صة بالأداء داخل هذا المجال، ومتطلبات هذه المهارة، وعلى 
هذا جاء الفعل والأداء الاقت�صادي لدى حالات الدرا�سة يت�ضمن المكُنة)*( Capability والتي 
تعنى القدرة على الاختلاف، �أي �أن كل فرد من حالات الدرا�سة ا�ستطاع �أن ي�سير فـي المجال 
الاقت�صادي ب�شكلٍ مختلف، وكانت لديه القدرة على تنويع �سلوكه ح�سبما ي�شاء، وهذا من ��شأنه 
القدرة على الاختلاف لدى حالات  المكانة الاقت�صادية، وترافقت  الفرد نحو تحقيق  �أن يدفع 
الدرا�سة مع مكون المعرفة، وتتكون هذه الأخيرة من كل الأ�شياء التي يعرفها كل فرد من حالات 
الو�صول  وكيفـية  فـيه،  القوية  والموارد  وم�ستقبله،  وم�ساراته  الاقت�صادي  المجال  عن  الدرا�سة 
�إليها وحيازتها، بما يعمل فـي النهاية على تحقيق فائ�ض اقت�صادي، وبالتالي زيادة ر�أ�س المال 

الاقت�صادي لدى كل حالة من الحالات، ومن هذه الا�ستراتيجيات ما يلي :-
�إلى  �إدراك قواعد المجال الاقت�صادي، وقراءتها جيداً بما يحقق الو�صول  1- �القدرة على 
ال�سلع  معرفة  ذلك:  مثال  اقت�صادي،  فائ�ض  تحقيق  خلالها  من  يمكن  التي  الموارد 

ال�ضرورية، وتحديد �أنواع الا�ستثمار الرابحة على �ضوء خ�صائ�ص المجال الاقت�صادي.
2- �التنظيم والتخطيط، من الآليات المهمة لنجاح حركة الفرد داخل المجال الاقت�صادي، 
�أ�شكال  من  يخلو  لا  �أنه  كما  المجازفة،  ن�سب  �أحياناً  فـيه  تت�ضاعف  مجال  و�أنه  خا�صة 

التناف�س وال�صراع على الموارد القيمة فـيه.
�إلى  الو�صول  على  والحر�ص  الاقت�صادي،  المجال  مكونات  كل  مع  الثقة  ببناء  3- �الاهتمام 
ال�سمعة الطيبة، خا�صة و�أن كلٌ من الثقة وال�سمعة، لهما مردودات لا تقف عند حدود 
المجالات  �إلى  الاقت�صادي  المجال  من  ونقلهما  تداولهما  يتم  بل  الاقت�صادي،  المجال 
الأخرى عبر �شبكات العلاقات الاجتماعية التي يمتلكها الفرد، وهذا من ��شأنه يُعظم 

العوائد والأرباح بما يتجاوز العائد الاقت�صادي.

)*( �عرف »جيدنز« الفعل من خلال مكونين هما : المكُنة، وتملك المعرفة..لمزيد من التفا�صيل انظر: - المرجع ال�سابق، �ص 73.
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ويمكن ت�أكيد النتائج ال�سابقة من خلال الن�صو�ص التالية لعدد من حالات الدرا�سة :
" مرة كانوا بيكرمونى فـي �سوهاج، فال�صحفـي قدمنى بجملة   : تقول الحالة رقم ) 1 ( 
�أحقق  قدرت  �إنى  ح�سيت  ال�سوهاجية،  للعائلة  �صديق  �أ�صبحت  قد  �أننى  وهى  هزتنى  وعبارة 
جاية  كبيرة  حاجة  دى  الثقة  �شغلى،  وفـي  فـي  تثق  النا�س  �إنى  وهو  بتمناه  كنت  اللى  هدفـي 
ظروفه  ح�سب  معاه  بتتعامل  اللى  بالجمهور  الرقى  على  و�إ�صرار  بال�شغل،  اهتمام  خلال  من 
الاقت�صادية .. �أنت هنا بتك�سب ثقة النا�س العالية وكمان النا�س الب�سيطة .. يعنى حتى البنات 
اللى بيتعاملوا مع الجمهور عندى بكون مهتم بيهم لأنهم عنوان للا�ستديوهات والمعامل، وبزرع 
فـيهم �أن العميل عندى �أهم حاجة حتى لو خ�سرت فلو�س مقابل �أنه ي�ستمر واثق فـي �شغلنا، يعنى 

لو ال�صورة �أو التحمي�ض كان فـيهم م�شكلة عادى تت�صلح دون �أى مقابل ... ".
تقول الحالة رقم ) 2 ( : " فـيه حاجات مهمة لازم نحافظ عليها، لازم يكون �أدائك متميز، 
العملاء،  �أنى مخ�سر�ش الم�صداقية مع  �أنك تبنى ا�سم، حري�ص على  عندك نظام، تركز فـي 
وداخل ال�سوق، عندى نظام معين عل�شان �أتابع ال�سوق وجودة الأداء فـي محلاتى، وعند المناديب 
تعرف  لازم  فـيها،  ب�شتغل  اللى  ال�سلع  حركة  عن  يومية  تقارير  من  لازم  معاى،  بي�شتغلوا  اللى 
المجال اللى بت�شتغل فـيه رايح فـين، �أنا بعمل كدة من خلال ده كله، �أنا مثلًا ممكن �أخزن جهاز 
معين بما يعادل مليون جنيه، ليه لأنى عارف �أنه هيطلع ويك�سب، منين عرفت، من ال�سوق نف�سه، 

�أنا م�ش داخل البيزن�س كدة بالبركة ... ".
تحكمنا،  كتير  حاجات  عندى  لا  �سبهللة،  م�شيين  م�ش  " �إحنا   :  )  3  ( رقم  الحالة  تقول 
�أنا هقولك �أنا عندى معلومات مثلًا عن الأرا�ضى اللى ممكن تباع وت�شترى فـي �سوهاج خلال 
الع�شر �سنين اللى جاية، ده منين، من �أنك مركز فـي اللى بت�شتغله، �أنا ببيع وا�شترى ولو �سمعتى 
وح�شة �أو عليها �أية ملاحظة لا حد هيبعلى ولا ي�شترى منى .. النجاح هنا بقدر �سمعتك ايه عند 

النا�س .. ".
تقول الحالة رقم ) 4 ( : " �أنا قبل ما �أدخل فـي توكيل معين، كان لازم �أحدد هل هينجح 
فـي �سوهاج ولا لأ، وهنا كنت محتاج �أعرف ال�سوق  عندى والنا�س رايحة فـين، محتاجة اية، 
فـي نا�س كتير خدت توكيلات وبعد �سنة خ�سرت وقفلت وم�شيت رغم �أن ال�سلعة دى ناجحة فـي 

م�صر كلها، لكن تعلمنا �إن ده م�ش �شرط، لأن كل مكان وليه احتياجاته ..".
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التعقيـب :
عر�ض الباحث من خلال هذا الف�صل البيانات الميدانية التى تم جمعها من حالات الدرا�سة 

داخل المجال الاقت�صادى بمدينة �سوهاج، وقد بلغ عددها خم�س حالات.
وك�شفت هذه البيانات عن �سمة مميزة لدى حالات الدرا�سة وهى التباين وعدم التجان�س، 
�أو على م�ستوى ر�صيدها من  �سواء كان ذلك على م�ستوى الأ�صول الاجتماعية لهذه الحالات، 
ر�أ�س المال الثقافى، �أو على م�ستوى الأر�صدة الموروثة من �أ�شكال المال المختلفة، �أو على م�ستوى 

ممار�ستها الاقت�صادية.
لكل مرحلة  �أن  الاجتماعى، حيث  للبناء  المت�ساوق  التطور غير  �إلى  ال�سمة  ترجع هذه  وقد 
من مراحل تحول البناء الاجتماعى وتطور نُخْبتها الخا�صة بها، وعلى هذا لم يعد هناك رافد 

رئي�سي للنخبة بقدر ما هناك روافد متعددة.
الاقت�صادى  المال  ور�أ�س  ب�شكل عام  الاقت�صادى  المجال  بطبيعة  �أي�ضاً  ال�سمة  وترتبط هذه 
فى  الحرية  قواعد  تحكمه  مفتوحاً،  مجالًا  يعد  الاقت�صادى  المجال  �أن  حيث  خا�ص،  ب�شكل 
الممار�سة، لذلك لي�س هناك قيوداً على �أحد �إذا �أراد دخول هذا المجال، طالما يمتلك – ولو قدراً 

ب�سيطاً – ميكانزمات الحركة داخله.
ي�ضاف لما �سبق �أن طبيعة ر�أ�س المال الاقت�صادى ت�سهل على الأفراد عملية تحقيق التميز 

داخل المجال الاقت�صادى، وتتمثل هذه الطبيعة فى قدرته على التبدل وال�سيولة.
المال  ر�أ�س  من  ر�صيدها  على  تعتمد  لم  الدرا�سة  حالات  �أن  على  �أي�ضاً  البيانات  و�أكدت 
الاقت�صادى فى تحقيق نُخْبويتها، بل اعتمدت على �أ�شكال ر�أ�س المال الأخرى، مثال ر�أ�س المال 
الب�شرى الذي يتمثل فـي مهارات الفرد وقدراته، ور�أ�س المال الاجتماعى الذي يتمثل فـي �شبكات 

العلاقات الاجتماعية �سواء كانت داخل المجال الاقت�صادى �أو خارجه عبر المجالات الأخرى.
ولا يقلل هذا من فاعلية ر�أ�س المال الاقت�صادى، لأن تلك الأر�صدة الأخرى من ر�أ�س المال 
والتي اعتمدت عليها حالات الدرا�سة فى �صناعة نُخْبويتها، قد يكون �أ�سا�سها ر�صيد الفرد من 

ر�أ�س المال الاقت�صادى.
وقد ك�شفت الدرا�سة عن عدد من الإ�ستراتيجيات المهمة فـي تحقيق النخبوية لدى حالات 
�إلى  للتحويل  وقابليته  الاقت�صادى  المال  ر�أ�س  قوة  على  اعتمدت  �إ�ستراتيجية  منها  الدرا�سة، 
�أ�شكال �أخرى من ر�أ�س المال، تمثلت لدى حالات الدرا�سة فى ر�أ�س المال الثقافى، ور�أ�س المال 

الاجتماعى، ومجموع هذه الأ�شكال يطلق عليه الباحث ر�صيد الحالة من ر�أ�س المال الجمعي.
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الوراثة، حيث  منها  بع�ض الحالات  عليها  اعتمدت  �أخرى  ا�ستراتيجيات  ذلك  �إلى  ي�ضاف 
المال  ر�أ�س  من  ر�صيدها  خلال  من  الاقت�صادى  المجال  داخل  حركتها  الحالات  هذه  بد�أت 

الاقت�صادى الموروث من خلال �أ�سرة الن��شأة.
وبالن�سبة للحالات التى لم يتوافر لديها هذا الر�صيد من ر�أ�س المال الاقت�صادى الموروث، 

اعتمدت على ا�ستراتيجيات �أخرى، منها الا�ستثمار المهني، والحراك الأفقي.
و�إ�ضافة �إلى ما �سبق هناك ا�ستراتيجيات الممار�سة فى المجال الاقت�صادى، وهى عبارة عن 
�ضروب من ال�سلوك والتفاعل، اعتمدت عليها حالات الدرا�سة فى �سياق حركتها داخل المجال 
الاقت�صادى، و�أ�ضافت هذه الا�ستراتيجيات �إلى حالات الدرا�سة الكثير من القوة والقدرة على 

تحقيق النجاح.
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