
  ضرورة التوعية للتجار الوسطاء -سلسلة من الدراسات التسويقية في الفكر الإسلامي 

  ر انس المختار أحمد عبد االلهللدكتو 
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  )*(للدكتور/ أنس المختار أحمد عبد االله
  

في إطار سلسلة من البحوث العلمية يتم طرح موضوع التسويق في الفكر   
الإسلامي، وقد سبق أن نشر في العدد الثانى من هذه المجلة بحث بعنوان: 
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��������(وفي هذا العدد يتم نشر بحث آخر بعنوان:   
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  وسوف توالى المجلة نشر باقى البحوث في الاعداد التالية.  
* * *  

ئقة فى العصور الغابرة نظر الاقتصاديون إلى مهنة التسويق نظره غير لا  
واعتبروه نشاطا طفيليا غير منتج بخلاف الصناعة والتى تضيف المنفعة الشكلية 

  للسلعة. واليوم فى اقتصادنا المعاصر تغيرت تلك النظرة.
فمهنة التسويق أصبحت مهنة ضرورية لا غنى عنها بهدف تسهيل انسياب   

رة جغرافياً السلع والخدمات من مصادر الإنتاج المركزة إلى أسواق التوزيع المنتش
وتوفيرها للمستهلك النهائى بصفته سيد السوق فى المكان والزمان المناسبين 
وأيضا بالسعر المناسب وتبع ذلك تغير النظرة الى مفهوم السوق، فبعد أن كان 
مرتبطا برقعة جغرافية محددة يلتقي فيه كل من البائعين ممثلين للعرض بالمشترين 

الأسعار، أصبح مفهوم السوق أكثر اتساعا لا ممثلين للطلب وبالتالي تتحدد 

                                                           

  جامعة ا
زھر -كلية التجارة -أستاذ إدارة ا
عمال المساعد   )*(
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تربطه حدود جغرافية بحيث أصبح يشمل كل مفرده لديها الرغبة والمقدرة على 
  الشراء.
وتضيف مهنة التسويق بمفهومها الشامل إلى السلع منافع متعددة يحددها   

  .)١(أساتذة التسويق بالمنفعة المكانية، والمنفعة الزمنية، ومنفعة الحيازة
وتعتبر التجارة فى الشريعة الإسلامية من الأنشطة المحمودة فلقد ورد فيها   

  قول الحق تبارك وتعالى:
��-�,ْ�ش({   �و,א�23ْ��.���.�01�/��. �א��45,�$. /
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  .)٢(}א�Aذ.@�?/ط;�,�,':מْ��.نْ��:وع(�و,=�,!/':מْ��.نْ��,وٍْ���א�;",ْ��.
كما تعتبر التجارة (الأنشطة التسويقية) من أكثر مصادر الرزق فى الحياة   

  فقد روى عن رسول االله صلى االله عليه وسلم أنه قال:
  .)٣("تسعة أعشار الرزق فى التجارة"  
والعيب أن وجد إنما يتركز فيمن يحترفون مهنة التجارة والوساطة فأغلبهم   

دية فقط فى صورة تحقيق أكبر قدر من يضعون نصب أعينهم مصلحتهم الما
الأرباح مما قد يدفعهم الى استخدام أساليب ترويجية وتسويقية غير مشروعة. 
ومن هنا فمن الواجب على المهتمين بالتجارة والأنشطة التسويقية وضع أخلاقيات 

                                                           

: دار النھضة العربية ادارة التسويق (القاھرةمحمود صادق بازرعه:  د/  )١(
  .  ١٢، ١١م) ص١٩٩١/ ١٩٩٠، ١، ج٨ط

  سورة قريش.   )٢(
رواه إبراھيم الحربي فى غريب الحديث من حديث نعيم بن عبد الرحمن،   )٣(

ورجاله ثقات، ونعيم ھذا قال فيه ابن منده: ذكر فى الصحابة وM يصح وقال 
  الرازى وابن حيان: أنه تابعى فالحديث مرسل.أبو حاتم 

  راجع فى ذلك:  
ھـ: أحياء علوم ٥٠٥اYمام أبى حامد محمد بن محمد الغزالي المتوفي سنة  ∗  

  .  ٧١م) ص١٩٨٧ -ھـ١٤٠٧، ١، ط٢الدين (القاھرة: دار الراين للتراث، ج
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وشروط لمزاولة تلك الوظيفة. وفى رأى طبقا لأحكام الشريعة الإسلامية أن نقطة 
ة عند وضع وتطبيق تلك الأخلاقيات هو مخاطبة قلوب وعقول العاملين البداي

  بجميع منافذ التوزيع بتوعيتهم بأحكام الفقه والشريعة فى المعاملات التجارية.
فالشريعة الإسلامية تتطلب فيمن يمتهن حرفة التجارة والوساطة ورجل البيع   

وع فى الخطأ وأن يتجنب أيضاً أن يفهم أمور دينه حتى يدرأ عن نفسه مذلة الوق
أنه  ����الشبهات وأن يتعامل بما يرضى االله عز وجل. ولقد روى عن رسول االله 

  قال:
عندما أتاه رجل. وقال له: يا رسول االله أنى أريد التجارة فأدع االله لى، قال   

وفقهت فى دين االله؟ قال أو يكون بعد ذلك، قال صلى االله أعليه الصلاة والسلام: 
الرجل إذا باع واشترى ولم يسأل فى دين االله  -ويحك الفقه ثم المتجرعليه وسلم: 

  .)١(ارتطم بالربا ثم ارتطم
  :����أنه قال: قال رسول االله  ����وعن معاوية   
  .)٢("من يرد االله به خيراً يفقهه فى الدين"  
  وعن الإمام النووي أنه قال:  
صحيح العقود من "من أراد التجارة لزمه أن يتعلم أحكامها فيتعلم شروطها و   

  .)١(فاسدها وسائر أحكامها"

                                                           

  رواه الطبرانى، راجع فى ذلك:  )١(
الترھيب من الحديث الشريف (القاھرة: اYمام الحافظ المنذرى: الترغيب و  

  . ٥٢م) ص١٩٩٤ -ھـ١٤١٤، ٣المكتبة القيمة للطباعة والنشر والتوزيع ط
  حديث متفق عليه: راجع فى ذلك:  )٢(

 -ھـ٦٣١اYمام أبى زكريا يحيى بن شرف النووى الدمشقى المتوفى   
ن (بيروت: مؤسسة جمال رياض الصالحين من كiم سيد المرسليھـ، ٦٧٦

  . ٣٠٣م) ص١٩٨١ھـ، ١٤٠١
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ولذلك فأنني أرى ثلاث اشتراطات أساسية يجب أن تتوافر فيمن يحترف   
  مهنة التجارة والوساطة وهى:

  وجوب علم التاجر أو الوسيط. -١
  وجوب عدل التاجر أو الوسيط. -٢
  وجوب صدق التاجر أو الوسيط. -٣

                                                                                                                                             

ھـ، زاد ٧٥١ -٦٩١اYمام شمس الدين محمد بن أبى بكر بن قيم الجوزية   )١(
: المكتبة القيمة للطباعة والنشر والتوزيع خير العباد (القاھرةالمعاد فى ھدى 

  .  ٣٨٣م) ص١٩٨٩ -ھـ١٤١٠، ١، ط٤ج
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  أولاً: وجوب علم التاجر أو الوسيط

  قد ذكر الإمام الغزالي:ل

"إن المكتسب يحتاج إلى تعلم علم الكسب، ومهما حصل، علم هذا الباب   
وقف على مفسدات المعاملة فيتقيها، وما شذ عنه من الفروع المشكلة فيقع على 
سبب أشكالها، فيتوقف فيها الى أن يسأل، فإنه إذا لم يعلم أسباب الفساد يعلم 

يه التوقف والسؤال، ولو قال: لا أقدم العلم ولكنى جملي، فلا يدرى متى يجب عل
أحبر الى أن تقع لى الواقعة فعندها أتعلم وأستفتى، فيقال له: ولم تعلم وقوع 
الواقعة، مهما لم تعلم حمل مفسدات العقود، فإنه يستمر فى التصرفات ويظنها 

اح عن صحيحة مباحة، فلا يدله من هذا القدر من علم التجارة ليتميز له المب
  .)١(المحظور، وموضع الإشكال عن موضع الوضوح"

ولقد روى عن عمر رضى االله عنه أنه كان يطوف بالأسواق ويضرب   
  بعض التجار بالدرة ويقول:

  .)٢("لا يبع فى سوقنا إلا من يفقه، وألا أكل الربا شاء أم أبى"  
ا إذ تتعدد فلا بد أن يعلم التاجر أو الوسيط العقود التجارية صحيحها وباطله  

  العقود التجارية فى الشريعة الإسلامية والتى لا تنفك المكاسب عنها فهي تشمل:
  

  السلم. -٣      الربا. -٢      البيع. -١  
  القراض. -٦    الشركة. -٥    الاجارة. -٤  

                                                           

ياء علوم ھـ إح٥٠٥اYمام أبو حامد بن محمد بن محمد الغزالي المتوفى سنة   )١(
  . ٧٤، ٧٣مرجع سبق ذكره ص -الدين

فضيلة الشيخ السيد سابق: فقه السنة (القاھرة: دار الفتح لnعiم العربي   )٢(
  .  ١٤٦م) ص١٩٩٤ -ھـ١٤١٤
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ويحدد الإمام الغزالي فى كتابه "إحياء علوم الدين" صفات التاجر المسلم      
  :بسبعة صفات فحواها كما يلي

  حسن النية والعقيدة فى مزاولة التجارة. -١  
أن يقصد بالقيام فى صنعته بفرض من فروض الكفايات أي يؤدى  -٢  

  عملاً هاماً من الأعمال التى يحتاجها الناس.
أن لا يمنعه سوق الدنيا عن سوق الآخرة، ويؤكد ذلك قوله تعالى:  -٣  
}B��ْ,"� �و,�/� C�,��,�.�� ��:�;'.�'.מْ �/�� Bو,��07,�$.����0,�ل� .��א�23�/� �و,�07/�מ0 .DA��א� �ذ.ْ	�0 �,نْ

.�  .)١(}א�ز2	,�
  أن لا يقتصر على هذا بل يقوم بذكر االله سبحانه فى السوق. -٤  
أن لا يكون شديد الحرص على السوق والتجارة، فلا يكون أول داخل  -٥  

  إلى السوق وآخر خارج منه.
يتقى مواقع الشبهات ومظان أن لا يقتصر على اجتناب الحرام، بل  -٦  

الريب، ولا ينظر الى الفتاوى بل يستفتى قلبه، فإذا وجد فيه حزازه أجتنبه، وإذا 
  حمل إليه سلعة رابه أمرها، سأل عنها حتى يعرف، وإلا أكل الشبهة.

ينبغي أن يراقب جميع مجارى معاملته مع كل واحد من معامليه، فإنه  -٧  
يوم الحساب والعقاب عن كل فعله وقوله، إنه لم مراقب ومحاسب فليعد الجواب ل

أقدم عليها؟ ولأجل ماذا؟ فإنه يقال: إنه يوقف التاجر يوم القيامة مع كل رجل كان 
  .)٢(باعه شيئا وقفه، ويحاسب عن كل واحد فهو محاسب على عدو من عامله

                                                           

  ). ٣٧سورة النور: اpية (  )١(
  .  ٩٩ -٩٤، مرجع سبق ذكره صإحياء علوم الديناYمام الغزالي:   )٢(
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رسول االله  -ومما يؤكد وجوب علم التاجر أو الوسيط بأمور شريعته حديث  
  يقول:  ����ن النعمان بن بشير رضى االله عنهما قال: سمعت رسول االله . ع����

"إن الحلال بين وإن الحرام بين، وبينهما مشتبهات، لا يعلمهن كثير من   
الناس، فمن أتقى الشبهات استبرأ لدينه وعرضه، ومن وقع فى الشبهات وقع فى 

لكل ملك حمى، الحرام كالراعي يرعى حول الحمى، يوشك أن يرتع فيه، ألا وإن 
ألا وإن حمى االله محارمه، ألا وإن فى الحسد مضغه إذا صلحت صلح الجسد 

  .)١(كله، وإذا فسدت فسد الجسد كله ألا وهى القلب"

                                                           

  من طرق با
لفاظ متقاربه راجع فى ذلك:حديث متفق عليه، ورد ياه   )١(
رياض الصالحين من اYمام أبى زكريا يحيى بن شرف النووى الدمشقى،   

  .   ١٦٨، مرجع سبق ذكره، صكiم سيد المرسلين
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        ثانياً: وجوب عدل التاجر أو الوسيط

يعتبر العدل هو أساس الرضاء فى المعاملات التجارية فالتاجر المسلم لا   
الضابط الكلى فى ذلك هو أن لا يحب لأخيه إلا ما يضر بأخيه العميل المسلم، و 

يحبه لنفسه بحيث يستوي عنده درهمه بدرهم غيره، ولقد قال بعض فقهاء 
المسلمين: من باع أخاه شيئا بدرهم وليس يصلح له لو اشتراه لنفسه إلا بخمسة 
دوانق فإنه قد ترك النصح المأمور به فى المعاملة، ولم يحب لأخيه ما يحب 

  .)١(لنفسه
  أنه قال: ����عن النبى  ����، فعن أنس ����ويؤكد ذلك قول النبى   
  .)٢("لا يؤمن أحدكم حتى يحب لأخيه ما يحب لنفسه"  
  وهناك أربعة شروط بها يتحقق عدل التاجر وهى كما يلى:  
ألا يكثر من مديح السلعة بما ليس فيها: ولأهمية ذلك الشرط فلقد كان  -١  

بية فهو يعتبر من الممارسات اللا أخلاقية والتي موضع دراسات عديدة عربية وأجن
تضر العميل، فزيادة الثناء والمدح على السلعة، ومواصفاتها، ومستويات جودتها 
وخلافه يعتبر من الأمور المحرمة شرعاً والتى تحدث غبناً وضررا وتغريرا بالعميل 

أبى أمام  فلقد روى عن ����والتشويش على قراره الشرائي. ويؤكد ذلك قول النبى 
  قال: ����أن رسول االله  ����

                                                           

، مرجع سبق إحياء علوم الديناYمام أبو حامد محمد بن محمد الغزالي:   )١(
  . ٨٥ذكره ص

رواه ابن حيان فى صحيحة ولفظه "M رواه البخاري ومسلم وغيرھما. و  )٢(
  يبلغ العبد حقيقة اYيمان حتى يحب للناس ما يحب لنفسه" راجع فى ذلك:

، مرجع سبق الترغيب والترھيب من الحديث الشريفالحافظ المنذرى:  ∗  
  . ٢٥ذكره ص

٢٤٧
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"إن التاجر إذا كان فيه أربع خصال طاب كسبه، إذا اشترى لم يذم وإذا باع   
  .)١(لم يمدح ولم يدلس فى البيع ولم يحلف فيما بين ذلك"

أن يظهر جميع عيوب الشيء المبيع خفيها وجليها ولا يكتم منها شيئا  -٢  
  صح فى المعاملة.فإن أخفاه كان ظالما غاشا تاركا للن

  ولن يتيسر على التاجر أو الوسيط ذلك إلا باعتقاد أمرين:     
إن إخفاءه للعيوب وأتباعه لأساليب ترويجيه غير أخلاقية لن يزيد من  -أ  

رزقه على أنه يمحق ويذهب ببركة رزقه. وأن ما يجمعه من وراء تلك الأساليب 
  غير المشروعة سوف يهلكه االله دفعه واحدة.

  :����ويؤكد ذلك قول رسول االله      
  .)٢("لا يحل لأحد يبيع شيئاً إلا بين ما فيه ولا يحل لمن علم ذلك إلا بينه"  
  أنه قال: ����عن النبى  ����وعنه أيضاً أنه قال: عن عقبة بن عامر   
"المسلم أخو المسلم لا يحل لمسلم إذا باع من أخيه بيعا فيه عيب أن لا   
  .)١(يبينه"

                                                           

رواه اMصبھانى أيضا وھو غريب جدا ورواه أيضا ھو والبيھقى من حديث   )١(
"أن اطيب الكسب كسب التجار الذيين  �ظه قال رسول الله معاذ بن جبل ولف

اذا حدثوا لم يكذبوا وإذا ائتمنوا لم يخونوا وإذا وعدوا لم يخلفوا وإذا اشتروا 
لم يذموا وإذا باعوا لم يمدحوا وإذا كان عليھم لم يمطلوا وإذا لھم لم يعسروا" 

  راجع فى ذلك:
لحديث الشريف، مرجع سبق الحافظ المنذري: الترغيب والترھيب من ا ∗  

  . ٢٨ذكره، ص
رواه الحاكم والبيھقى وقال الحاكم صحيح اMسناد ورواه ابن ماجة بأختصار   )٢(

يقول:  �القصة إM أنه قال عن وائله عن اMسقع قال: سمعت رسول الله 
"من باع غيبا ولم يبينه لم يزل فى مقت الله ولم تزل المiئكة تلعنه" روى 

  ا من حديث أبى موسى. ھذا المتن أيض

٢٤٨
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- ٢٥٦ -  

ربح الأخوة وغناها خير من ربح الدنيا، وأن فوائد أموال أن يعلم أن  -ب  
الدنيا تنقص بانقضاء العمر، وتبقى مظالمها وأوزارها فكيف يستجيز العاقل أن 

  يستبدل الذى هو أدنى بالذى هو خير وأبقى.
: مر على صبره طعام، فأدخل يده ����أن رسول االله  ����فعن أبى هريرة   

ما هذا يا صاحب الطعام قال: أصابته السماء يا  فيها، فنالت أصابعه بللا: فقال:
  .)٢(رسول االله: فقال: أفلا جعلته فوق الطعام حتى يراه الناس، من غشنا فليس منا

  :����أنه قال: قال رسول االله  ����وعن ابن مسعود   
  .                        )٣("من غشنا فليس منا والمكر والخداع فى النار"  
دار شيئا وذلك بأن يكيل كما يكتال امتثالا لقول الحق ألا يكتم فى المق -٣  

  تبارك وتعالى:
4
.�ن,{  
��.�;�:ط/ Bوْ�-ون,��و,ْ�ل,��ْ,�� �א�!�Aس0 F/�,�� �אْ	�,��-وא �07ذ,א و,07ذ,א���א�Aذ.�ن,

  .)٤(}	,��-و8:מْ�?/وْ�و,ز,!-و8:מْ��:ْ��.�:ون,
                                                                                                                                             

رواه أحمد وابن ماجة والطبرانى فى الكبير والحاكم وقال صحيح على   )١(
شرطھما وھو عند البخاري موقوف على عقبه لم يرفعه، راجع فى كل من 

)٢)، (١.(  
، مرجع سبق الترغيب والترھيب من الحديث الشريفالحافظ المنذرى:  ∗  

  .  ٣٤ذكره ص
ض الصالحين من كiم سيد المرسلين، مرجع سبق اYمام النووى: ريا  )٢(

  . ٣٥١ذكره، ص
رواه الطبرانى فى الكبير والصغير بإسناد جيد، وابن حيان فى صحيحه،   )٣(

ورواه أبو داود فى مراسليه عن الحسن مرسi مختصرا قال "المكر 
  والخديعة والخيانة فى النار" راجع فى ذلك:

، مرجع سبق يب من الحديث الشريفالترغيب والترھالحافظ المنذرى:  ∗  
  .٢٢ذكره، ص

  ). ٣ -١سورة المطففين: اpيات (  )٤(

٢٤٩
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- ٢٥٧ -  

  

بأن يرجح إذا  ويرى بعض فقهاء المسلمين أن التاجر لا يخلص من هذا إلا  
أعطى، وينقص إذا أخذ، إذ العدل الحقيقي كلما يتصور، فليستظهر بظهور 

  الزيادة والنقصان، فإن من أستقصي حقه بكماله يوشك أن يتعداه.
  

عن  ����أن يصدق فى سعر الوقت ولا يخفى منه شيئا فلقد نهى النبى  -٤  
فى سعر البلد، ونهى تلقى الركبان وهو أن يستقبل الرفقة ويتلقى المتاع ويكذب 

عن النجش أي الزيادة فى سعر السلعة ليس بغرض الشراء ولكن لتغرير الغير 
ودفعه الى الشراء ونهى أن يبيع حاضر لباد حتى يؤدى رحاله "أي يهبط الى 
السوق" وتتوافر لديه المعلومات الكافية بشروط التبادل وأسعار التعامل حتى لا 

جه لأن التعامل خارج السوق يعتبر من قبيل الغش يكون هناك غبن فى بيع ما انت
  .)١(الضار للنصح الواجب

  قال: ����أن رسول االله  ����فعن تميم الداري   
"أن الدين النصيحة قلنا لمن يا رسول االله قال: الله ولكتابه ولرسوله ولأئمة   

  .)٢(المسلمين وعامتهم"
  وجل:قال: قال االله عز  ����عن النبى  ����وأيضا روى عن أبى أمامه   

                                                           

ھـ، إحياء علوم الدين، مرجع سبق ذكره، ٥٠٥اYمام الغزالي المتوفى سنة   )١(
  .٨٩ -٨٥ص

الحاضر ھنا ھو ساكن المدينة أى التاجر أو السمسار أو الحiب الذى  ∗  
الفiح المنتج القادم من الريف ليبيع يتصدى للمبادئ أى ساكن البادية وھو 

  له بضاعته.
رواه مسلم والنسائى وعنده "إنما الدين النصيحة" وأبو داود والترمذى من   )٢(

حديث أبى ھريرة بالتكرار أيضاً وحسنة ورواه الطبرانى فى اMوسط من 
حديث ثوبان إM أنه قال: "رأس ابن النصيحة فقالوا لمن يا رسول الله؟ قال: 

   عز وجل ولدينه و
ئمة المسلمين وعامتھم.  �

٢٥٠
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- ٢٥٨ -  

  .)١((أحب ما تعبد لى به عبدي النصح لى)  

                                                           

  ).  ٢)، (١رواه أحمد، راجع فى كi الحديثين (  )١(

٢٥١



  ضرورة التوعية للتجار الوسطاء -سلسلة من الدراسات التسويقية في الفكر الإسلامي 

  للدكتور انس المختار أحمد عبد االله
  

- ٢٥٩ -  

        ثالثا: وجوب صدق التاجر أو الوسيط

المسلم الصادق، يتحلى بالصدق ويلتزمه ظاهرا وباطنا فى أقواله وفى   
أفعاله، فالصدق يهدى إلى البر، والبر يهدى الى الجنة، والجنة أسمى غايات 

وضده، يهدى الى الفجور،  المسلم، وأقصى أمانيه، والكذب، وهو خلاف الصدق
والفجور يهدى إلى النار، والنار من شر ما يخافه المسلم ويتقيه والتاجر المسلم لا 
ينظر الى الصدق كخلق فاضل يجب التخلق به لا غير، بل أنه يذهب الى أبعد 

، فاالله تعالى )١(من ذلك، حيث يعتبر الصدق من متممات أيمانه ومكملات إسلامه
  نى على المتصفين به حيث يقول:قد أمر به، واث

  .)٢(}�,�?/�G',��א�Aذ.�ن,�=�,!-وא�א��2-وא�א��DA,�و,	:و!-وא��,�,�א��23د.�.�ن,{  
  وقوله تعالى:

  .)٣(}و,א�Aذ.@��,�$,�".��K3دْق�0و,3,د2ق,�".D.�?-وْ�/H.I,�8:מْ�א�;�:��2-ون,{  
 ����وال رسول االله ويؤكد مدى أهمية صدق التاجر فى معاملاته التجارية أق  

  :����أنه قال: قال رسول االله  ����المتعددة فى ذلك المجال حيث يقول: عن أنس 
  .)٤("التاجر الصديق تحت ظل العرش يوم القيامة"  
  أنه قال: ����عن النبى  ����وعن أبى سعيد الخدري   

  

                                                           

: كتاب عقائد وآداب وأخiق منھاج المسلمأبو بكر جابر الجزائرى:   )١(
وعبادات ومعامiت (القاھرة: المكتبة القيمة للطباعة والنشر والتوزيع، 

  .  ١٨٩م) ص١٩٩٤ -ھـ١٤١٤
  ).١١٩لتوبة: اpية (سورة ا  )٢(
  ).  ٣٣سورة الزمر: اpية: (  )٣(
  رواه اMجھانى وغيره.   )٤(

٢٥٢
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- ٢٦٠ -  

  .)١("التاجر الصدوق الأمين مع النبيين والصديقين والشهداء"  
رفاعة عن أبيه عن جده أنه خرج مع رسول االله وعن إسماعيل بن عبيد بن   
  إلى المصلى فرأى الناس يتبايعون فقال: ����

ورفعوا أعناقهم وأبصارهم إليه  ����"يا معشر التجار فاستجابوا لرسول االله   
  فقال: إن التجار يبعثون يوم القيامة فجارا إلا من اتقى االله وبر وصدق".

  لاته."اتقى االله" أي اتقى غضب االله فى معام  
  "بر" صدق فى القول والعمل.  
  أنه قال: ����عن النبى  ����وعن أبى ذر   
"ثلاثة لا ينظر االله إليهم يوم القيامة ولا يزكيهم ولهم عذاب اليم، فقرأها   

ثلاث مرات، فقلت: خابوا وخسروا، ومن هم يا رسول االله؟ قال:  ����رسول االله 
  .)٢(المسبل والمنان والمنفق سلعته بالحلف الكاذب"

فعلــــى التجـــــار والوســــطاء ألا يضـــــعوا تعـــــاليم ديــــنهم فـــــى تجــــارة هيأتهـــــا لهـــــم   
الــــــدنيا وأن يتــــــذكروا دائمــــــا. إذا غضــــــب االله علــــــى عبــــــده رزقــــــه مــــــن مــــــال حــــــرام 
وإذا اشـــــــتد غضـــــــبه عليـــــــه بـــــــارك لـــــــه فيـــــــه. فعـــــــدم الالتـــــــزام بمشـــــــروعية وأخـــــــلاق 
التعامـــــل ســـــوف يـــــؤدى الـــــى ظلـــــم أحـــــد طرفـــــي التعامـــــل للطـــــرف الآخـــــر. ويعتبـــــر 

                                                           

رواه الترمذى وقال حديث حسن، ورواه ابن ماجة عن أبن عمرو ولفظة قال   )١(
  "التاجر ا
مين الصدوق المسلم مع الشھداء يوم القيامة".      ����رسول الله 

ئى وابن ماجة إM أنه قال: "المسبل رواه مسلم وأبو داود والترمذى والنسا  )٢(
  ازاره والمنان عطاءه والمنفق سلعته بالحلف الكاذب".

  ) ما يلى:٤)، (٣)، (٢)، (١راجع فى اMحاديث السابقة (  
: مرجع سبق الترغيب والترھيب من الحديث الشريفالحافظ المنذرى:  ∗  

  .٢٩، ٢٨ذكره، ص

٢٥٣
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- ٢٦١ -  

الظلــــم مـــــن المحرمــــات والتـــــى حــــددها االله ســـــبحانه وتعــــالى وامتثـــــالا لقــــول رســـــول 
  :����االله 

عن سعيد بن عبد العزيز عن ربيعه بن يزيد عن أبى إدريس الخولانى عن   
فيما يروى عن االله تبارك وتعالى أنه  ����عن النبى  ����أبى ذر جندب بن جناده 

  قال:
ــــ   ــــا عبــــادي أنــــى حرمــــت الظلــــم علــــى نفســــي، وجعلت ه بيــــنكم محرمــــا، فــــلا "ي

ـــــــا  ـــــــه فاســـــــتهدونى أهـــــــدكم، ي ـــــــادي: كلكـــــــم ضـــــــال إلا مـــــــن هديت ـــــــا عب تظـــــــالموا، ي
ــــادي: كلكــــم  ــــا عب ــــه فاســــتطعمونى أطعمكــــم ي ــــادي: كلكــــم جــــائع إلا مــــن أطعمت عب
عـــــار إلا مـــــن كســـــوته، فأستكســـــونى أكســـــكم، يـــــا عبـــــادي: إنكـــــم تخطئـــــون بالليـــــل 

لكــــم، يــــا عبــــادي: إنكــــم   والنهــــار، وأنــــا أغفــــر الــــذنوب جميعــــا، فاســــتغفروني أغفــــر
ــــو أن  ــــا عبــــادي: ل ــــن تبلغــــوا نفعــــي فتنفعــــوني، ي ــــن تبلغــــوا ضــــدي فتضــــروني، ول ل
ــــب رجــــل واحــــد مــــنكم مــــا زاد  ــــى قل ــــى أتق أولكــــم وأخــــركم وأنســــكم وجــــنكم كــــانوا عل
ذلــــك فــــى ملكــــي شــــيئا، يــــا عبــــادي: لــــو أن أولكــــم وأخــــركم وأنســــكم  وجــــنكم كــــانوا 

ك فـــى ملكـــي شـــيئا، يـــا عبـــادي: لـــو علـــى أفجـــر قلـــب رجـــل واحـــد مـــنكم مـــا زاد ذلـــ
أن أولكـــــم وأخـــــركم وأنســـــكم وجـــــنكم قـــــاموا فـــــى صـــــعيد واحـــــد، فســـــألوني فأعطيـــــت 
كـــــل إنســـــان مســـــألته، مـــــا نقـــــص ذلـــــك ممـــــا عنـــــدي، إلا كمـــــا يـــــنقص المخـــــيط إذا 
أدخــــل البحــــر، يــــا عبــــادي: إنمــــا هــــى أعمــــالكم، أحصــــيها لكــــم، ثــــم أوفــــيكم إياهــــا، 

غيــــر ذلــــك فــــلا يلــــومن إلا نفســــه، قــــال  فمــــن وجــــد خيــــرا فليحمــــد االله، ومــــن وجــــد
  .)١(أبو سعيد، كان أبو إدريس إذا حدث بهذا الحديث جثا على ركبتيه"

                                                           

مه الله ليس 
ھل الشام أشرف من رواه مسلم وقال اYمام أحمد بن حنبل رح  )١(
  ھذا، راجع فى ذلك:

 

٢٥٤
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- ٢٦٢ -  

  
  ويقول الحق تبارك وتعالى:  
  .)١(}و,�/���,ْ��,د:وא�07ن�2א���,DA��G9.6:���/א�;�:ْ��,د.�ن,{  

                                                                                                                                             

رياض الصالحين من اYمام أبى زكريا يحيى بن شرف النووى الدمشقى:  ∗  
  .٤٦، ٤٥المرسلين، مرجع سبق ذكره، ص كiم سيد

  ). ١٩٠سورة البقرة: اpية (  )١(

٢٥٥




