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  الفصل الأول

  )الفرانشايز( الطبيعة القانونية لعقد الامتياز التجاري

  

في الحياة  مؤثراً  من أهم العقود التي تلعب دوراً  واحداً ) الفرانشايز(عقد الامتياز التجاري  يعد
 حتياجاتعديدة تلبي امن مزايا يوفره لما  نظراً ، والتجارة الدولية في الوقت الحالي الاقتصادية

  . الطرفين المتعاقدين وتحمي مصالحهم

عن غيره خصائصه التي تميزه و  ،بطبيعته القانونية الخاصة عقد الامتياز التجارييتميز كما 
والدور المتنامي  ،من جهةلأهمية هذا العقد وحداثته النسبية  نظراً و  ،من العقود التي تتشابه معه

من العقود غير المسماة التي لم  كونه ،الذي يدور حوله اللبس إزالةفي  رغبةً ، و له من جهة أخرى
لتجاري من خلال دراسة الطبيعة القانونية لعقد الامتياز ا سيتم، تخضع لتنظيم قانوني خاص بها

 :المبحثين الآتيين
 

  ).الفرانشايز(د الامتياز التجاري عق مفهوم: المبحث الأول

  ).محل العقد(عقد الامتياز العناصر المكونة ل: المبحث الثاني

  

  المبحث الأول

  )الفرانشايز(عقد الامتياز التجاري  مفهوم

دعته حاجات التجارة لزيادة حجم ابت اً جديد اً الفرانشايز نظام أواري التج الامتيازيعتبر نظام 
يع تصنالمشروع وتوسيع دائرة نشاطه، وذلك بالترخيص لمشروع أو عدة مشروعات أخرى ب

ونظام تجاري معين يخص  ،من خلال اتباع شكل معين ،أو تقديم الخدماتبيعها  أو المنتجات
  .)١(Franchisorالمشروع المملوك للمالك المانح 

التجارية  النشاطات بعض محل تحل التي الجديدة التقنيات من الامتياز التجاري عقد يعدو 
ناجح يرغب صاحبه مانح  النظام على وجود نشاط اقتصاديهذا  يقومإذ ، التقليدية بأشكالها
نشاء في إ أن يستثمر أمواله الخاصة مباشرةً  نتشار دونفي التوسع والا Franchisorالامتياز 

، Franchiseeآخر وهو متلقي الامتياز  على مستثمرفيعرض هذا النشاط وحدات جديدة، 

                                                             

  .٦١، ص١٩٩٣حسام الدين عبد الغني الصغير، الترخيص باستعمال العلامة التجارية، القاهرة، . د )١(

o b e i k a n d l . c o m



 ٨  

 على للحاصل الفني دعموال ،والتدريب ،المعرفة الفنية بتقديم المانح قيامفتتجسد العلاقة بينهما في 
 وعلامة اسم من النشاط، هذا مستلزمات ومقومات جميع باستعمال للمتلقي السماح كذلك ،الامتياز
 يتفق عليه معين مبلغ مقابل قيام المتلقي بدفع وإعلانية، ،ومالية ،وتسويقية إدارية وخطط ،تجارية

عقد الامتياز مصالح متبادلة لكل وبالتالي يحقق ، لى شبكة الامتيازنظير انضمامه إ مع المانح
يمكن مانح الامتياز من التمدد في أسواق  إذ، متيازالتعاقدية في نظام الامن طرفي العلاقة 

الذي يسعى للاستفادة تمكين المتلقي  ، مقابلوتحقيق فائض من الربح ،وتطوير مشروعاته ،جديدة
 ،ومساعدة فنية ،رفة فنية سريةمن استعمال الحقوق التي يمنحها عقد الامتياز من مع أيضاً 

  .)١(وعلامة تجارية مميزة تضمن له سرعة جذب العملاء وتحقق له نجاحاً تجارياً كبيراً 

تتطلب  ،اً حديث اً باعتباره عقد) الفرانشايز( عقد الامتياز التجاري مفهوموالواقع أن تحديد   
 ،خصائص هذا العقد ومزاياه والتعرف على، التي قيلت فيهالمتباينة  اريفمنا الوقوف على التع

  .بينه وبين العقود المشابهة له وبيان أوجه الشبه والاختلاف

  :ا في هذا المبحث على النحو الآتيلذلك تتحدد موضوعات دراستن

  .عقد الامتياز التجاري ماهية: المطلب الأول

  .عقد الامتياز التجاري سمات: المطلب الثاني

  .عن العقود المشابهة لهاز التجاري عقد الامتي تمييز: المطلب الثالث

  ب الأول المطل

  عقد الامتياز التجاري  ماهية 

 سواءً  ،)الفرانشايز(متياز التجاري تعددت المفاهيم والمصطلحات التي تدل على عقد الا
المعقدة لا سيما من حيث  جع إلى طبيعتهلاختلاف ير مرد هذا ا ولعل ، العربية منها أو الأجنبية

بعض أن  ، فنجد)٢(ضافة إلى حداثته التي حالت دون الاتفاق على مضمونهمضمونه بالإ
وتركت  ،ذلك لم تفعل ا البعض الآخرأم ، اً محدد اً ضعت له تعريفو و  ،اهتمت به التشريعات

  .أيضاً ، كما اهتم الفقه والقضاء بدراسة هذا العقد وتعريفه )٣(مفهومه للبحث والمقارنة

                                                             

  .٧لطفي رمزي أمين جندي، المرجع السابق، ص. د )١(
 عقــد الفرانشــايز محاولــة للتأصــيل، دار، ص اســتعمال العلامــة التجاريــةرشــيد ساســان، عقــد التوزيــع بتــرخي. د )٢(

  .٥٧، ص ٢٠١٣النهضة العربية، القاهرة، 
، رسالة دكتـوراه، )الفرانشايز(رشا ابراهيم عبد االله عبد االله، النظام القانوني لعقد الترخيص التجاري والصناعي  )٣(

  .٢٥، ص٢٠١٢كلية الحقوق، جامعة القاهرة، 
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ها إلى ثلاثة أنواع ، يمكن تقسيمملي أشكال متعددة لعقد الامتيازعكما أنه يوجد في الواقع ال
عقود امتياز لا وهي عقود الامتياز الصناعي، و أ، لنظر إلى موضوع النشاط محل العقدامن حيث 

ا من حيث النظر إلى العلاقة بين طرفي العقد فهناك عقود أم  .التوزيع، وعقود امتياز الخدمات
. متياز المسيطرالا وعقود ،الامتياز التطويرية ، وعقودامتياز المشاركةود وعق مباشرة،الامتياز ال

امتياز  رافي، فهناك عقودالجغ االنظر إلى أشكال هذه العقود من حيث نطاق انتشارهوب وأخيراً 
  .، وعقود الامتياز الدوليةالمحل، وعقود الامتياز الاقليمية

 أشكالهبيان و ، تلفة لعقد الامتياز التجاريالمخ وانطلاقاً مما تقدم سيتم دراسة التعاريف
  :من خلال الفرعين الآتيين المتعددة

  .تعريف عقد الامتياز التجاري: الفرع الأول

  .أشكال عقد الامتياز التجاري: الفرع الثاني

  الفرع الأول

  تعريف عقد الامتياز التجاري

ل شيء من ي يدل على تز  ء أصل صحيحوالميم والياء والزا، من الميزمشتقٌ الامتياز لغةً 
، فالمعنى اللغوي )١(بعضهم من بعض زَ تمي : او امتازُ و  ،يزاً مَ  زتهُ زته تمييزاً ومِ ، وميّ وتزييلهشيء 

) franchise(أصل كلمة  اأم عن الغير بالرفعة والتفضيل، عزال الانو  للامتياز يدور حول التميز
لقد اكتسب ، و )تحرر من العبودية أو القيدال(إلى كلمة فرنسية قديمة الأصل والتي تعني فيرجع 

) privilège(والثالث عشر معنى الفرانشايز  عشر الثاني ينهذا المصطلح في فرنسا في القرن
عن جزء من سلطاتهم  لهم كانوا يتنازلونحيث ، الأشخاص الذي يمنحه النبلاء أو السادة لبعض

نجليزية م هذا الاصطلاح في اللغة الإاستخدكذلك ، مادية أو معنوية مجموعة أداءاتمقابل في 
خلال المؤسسات  التجارية التي تخص شخصاً آخر من منح الاسم أو العلامةشارة إلى للإ

بعقد الامتياز  (franchise)تضح مناسبة ترجمة عقد الفرانشايز ، ومن هنا ت)٢(التجارية المختلفة
انقسموا بصددها إلى الفقهاء، بل و  ولكن هذه الترجمة ليست محل إجماع بين الباحثين، التجاري

  .)٣(بعقد الامتياز التجاري (franchise)اتجاه يرى ترجمة مصطلح ، عدة اتجاهات
                                                             

 الجبـل، دار هـارون، محمـد سـلامال عبـد تحقيـق اللغـة، مقـاييس أبي الحسين أحمد بن فارس بن زكريـا، معجـم )١(
  .٢٨٩ ص ،٥ج"ميز "م، مادة١٩٦٩ ،هـ١٣٨٩، ٢ط بيروت،

  .١٥ -١٤ياسر سيد الحديدي، المرجع السابق، ص. د )٢(
ياسـر قرنـى، دور عقـد الامتيـاز التجـاري فـي . د: وأيضـاً .  لطفي رمزي أمين جندي، المرجع السابق. د: منهم )٣(

محمــد الروبــي، عقــد . د: وأيضــاً . ٢٠٠٥، رســالة دكتــوراه، جامعــة القــاهرة، نقــل المعرفــة الفنيــة، دراســة مقارنــة
  .٢٠١٣الامتياز التجاري في القانون الدولي الخاص، دار النهضة العربية، القاهرة، 
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 بحيـث يسـمى فـي ،بقاء علـى الاسـم اللاتينـي لـه دون ترجمتـه إلـى العربيـةالإ يرى اتجاه آخرو 
ــــد الفرانشــــايز"اللغــــة العربيــــة  ــــد الفرانشــــيز"أو" عق ــــي بعــــض الكلمــــ)١("عق ــــل ات المعر ، كمــــا ف ــــة مث ب

دت فــي بـت واعتُمِــونحـو ذلــك مــن الكلمـات التــي عُر  ،)لراديــو، والفلسـفة، والإيــديولوجياالتلفزيـون، وا(
وصـل القـارئ إلـى معنـاه ومضـمونه بغيـر عنـاء ويرون أن هذا بحـد ذاتـه كـافٍ أن ياللغة كما هي، 

   .)٢(ودون حاجة إلى ترجمة

ذهب فقهــاء ويــ. )٣(تســويق الشــهرة التجاريــةعقــد ب هب جانــب آخــر مــن الفقــه إلــى تســميتهيــذو 
عقد الامتياز من العقـود بأن إلا أن هذه التسمية توحي  ،)٤(آخرون لاستخدام مصطلح عقد السماح

  .كما أنه يوحي بأن عقد الامتياز يبرمه المانح بالمجان، التي تنعقد بالإرادة المنفردة للمانح

، إلا أن هـذه التسـمية )٥(د التـرخيص التجـاريمصـطلح عقـيطلق عليه جانب آخر من الفقـه و  
وعقـد التـرخيص باسـتعمال العلامـة  ،من شـأنها أن توقـع القـارئ بـاللبس بـين عقـد الامتيـاز التجـاري

  .وهو ما سنتناوله بالدراسة لاحقاً ، التجارية

لاخـــتلاف الترجمـــة العربيـــة للاســـم  اً لـــم يكـــن ســـبب تعـــدد المصـــطلحات راجعـــعلـــى أيـــة حـــال 
مـا زال العديــد  إذ، زال قائمـاً لـدى العديــد مـن الـدول الغربيــة كـذلكمــا لاف المصـطلح فـاخت، فحسـب

بـــدلاً مـــن ) license(مـــن رجـــال القـــانون والمحـــامين تحديـــداً يلجـــؤون إلـــى اختيـــار اســـم التـــرخيص 
فـــلا عجـــب فـــي اخـــتلاف التســـمية العربيـــة للعقـــد ، د صـــياغتهم للعقـــودعنـــ) franchise(مصـــطلح 

  .)٦(نشأ في دول غربيةو  صطلح ظهر لعقد جديدخاصةً أنه م، أيضاً 

                                                             

، ٢نعـــيم مغبغــب، الفرانشـــايز دراســة فـــي القــانون المقـــارن، منشــورات الحلبـــي الحقوقيــة، بيـــروت، ط . د: مــنهم )١(
القاضــي حســن محمــد حمـدان، الحمايــة القانونيــة للفرانشــيزي، دراسـة مقارنــة، الطبعــة الأولــى، : وأيضـاً . ٢٠٠٩

. ٣١ -٣٠ص ، عبـــد المـــنعم زمـــزم، المرجـــع الســـابق. د: وأيضـــاً  .٢٠٠٨منشـــورات الحلبـــي الحقوقيـــة، لبنـــان 
ه كمـا هــو نحــن مـتحفظ علــى اسـتعارة مصــطلح عقـد الامتيــاز مـن نطــاق القـانون الإداري ونقلــ: "ويقـول الأخيـر

، علـى اعتبـار أن مـنح الامتيـاز أمـر منـوط بالسـلطة العامـة فقـط، كمـا أن "بذات المسمى إلـى نطـاق الفرانشـيز
الامتيــاز فــي عقــد الفرانشــيز لا يخــول صــاحبه حــق إنهـــاء العقــد قبــل انتهــاء مدتــه متــذرعاً بالمصــلحة العامـــة 

  . ريةللشبكة، وذلك على عكس سلطات المانح في عقود الامتياز الإدا
  .١٤نعيم مغبغب، المرجع السابق، ص . د )٢(
هــــاني دويــــدار، ورقــــة عمــــل مقدمــــة للمــــؤتمر الأول حــــول الفرانشــــايز فــــي لبنــــان والــــدول العربيــــة، الجامعــــة  .د )٣(

محمـــد محســـن إبـــراهيم النجـــار، عقـــد الامتيـــاز . مشـــار إليـــه فـــي مؤلـــف د. ١٩٩٨مـــايو ٢٨اللبنانيـــة، بيـــروت، 
  .٣٤١، ص٢٠٠٧في نقل المعارف الفنية، دار الجامعة الجديدة،  دراسة Franchiseالتجاري

ســميحة القليــوبي، شــرح العقــود التجاريــة، دار النهضــة العربيــة، مطبعــة جامعــة القــاهرة والكتــاب الجــامعي، . د )٤(
  .٢٠٨، ص١٩٨٧

 الأولــى،ة ، مطبعــة الحســين الإســلامية، الطبعــfranchisingفــايز نعــيم رضــوان، عقــد التــرخيص التجــاري . د )٥(
١٩٩٠ .  

  .٢٧ – ٢٦رشا إبراهيم عبد االله عبد االله، المرجع السابق، ص  )٦(
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، ومقبولة صحيحةبعقد الامتياز التجاري ترجمة ) franchise(أن ترجمة  ومن الملاحظ   
إلى  وليس هناك داعٍ ، )١("الامتياز"في اللغة العربية تعني  )(franchiseكلمة  نظراً لأن معنى

العديد من الدراسات بل يكاد الفقه  سيما وقد تبنى هذا الاتجاهلا ،البحث عن مصطلح بديل
  .)٢(الشكل الأمريكي لعقد الامتياز ىإلى أن الفرانشايز ليس في حقيقته سو  القانوني يتجه

 الفرانشايز ومصطلح ،مصطلح عقد الامتياز التجاريوبعد بيان العلاقة الاصطلاحية بين  
franchise)(  ذلك على النحوو  التجاريعقد الامتياز  تناولت أهم التعاريف التيسيتم ذكر 

  :يالآت

   :بالامتياز التجاري الهيئات المختصة اريفتعــ  أولاً 

اتحادات وطنية و  ،جمعياتو  ،من قبل هيئاتلقد حظي نظام الامتياز التجاري باهتمام بالغ 
وحاولت وضع الضوابط التي تتضمن ، التعريف بهذا النظام مسؤوليةنذ البداية م ، تبنتودولية
، لاتحاد الفرنسي للامتياز التجاريا ،ومن هذه الهيئات على سبيل المثال ،بصورة سليمة انعقاده

 نظراً لكثرة التعاريفو  ،للامتياز التجاري يوالاتحاد الدول، والاتحاد البريطاني للامتياز التجاري
  : التعاريف التالية الصادرة عن مثل هذه الهيئات سنكتفي بتناول

  :)٣(رنسي للامتياز التجاريتعريف الاتحاد الفــ  أ

  :بأنه، ١٩٨٨الصادر عام  هذا العقد بموجب التقنينالاتحاد الفرنسي ف عر 
وعات المتلقــين مــن ومشــروع أو مشــر  ،مشــروع المــانح مــن جهــة، آليــة للتعاقــد بــين مشــروعين"

  :ذي يتضمن بالنسبة للمانح ما يليوال، جهة أخرى
ن أو نمــاذج صــناعية وكــذلك حــق المعرفــة أو رمــوز أو عنــوا أو اســم تجــاري علامــة ملكيــة -١

 .الفنية التي يرخص للمتلقي باستخدامها
ويجــري اســتخدامها بشــكل ، شــكل جديــد ومبتكــرب ممجموعــة مــن المنتجــات أو الخــدمات تقــد -٢

 .المجربة سلفاً بواسطة هذا المانحالنموذجية  ةوفقاً للأساليب التجاريكامل 

                                                             

  .٢٧٤، ص ١٩٨٠ــ عربي، دار أكسفورد للطباعة والنشر،  يحيى العزبي، قاموس القارئ، إنكليزي )١(
سـام الـدين ح. د: وينظـر أيضـاً . ٢٠٩سميحة القليوبي، شرح العقود التجارية، المرجـع السـابق، ص . د ؛ينظر )٢(

  .٥٧، ص المرجع السابقخليل فرج محمد، 
، وكـــان الهـــدف مـــن تأسيســـه تطـــوير نظـــام الامتيـــاز ١٩٧١تأســـس الاتحـــاد الفرنســـي للامتيـــاز التجـــاري عـــام  )٣(

، وروجــع عـــام ١٩٧١التجــاري فــي فرنســا، ولقــد جـــاء هــذا التعريــف بتقنــين الســلوك الـــذي أعــده الاتحــاد ســنة 
عبـد . د. ١٩٩١، وبـدأ العمـل بـه فـي فرنسـا عـام ١٩٨٨، وصـدر عـام ١٩٨٤، وانتهـت صـياغته عـام ١٩٧٧

  .١٩المنعم زمزم، المرجع السابق، ص 

o b e i k a n d l . c o m



 ١٢  

ر المشــروعات المتعاقــدة عــن طريــق المــزج بــين والهــدف الأساســي مــن هــذا التعــاون هــو تطــوي
  .)١("ورأس المال مع المحافظة على استقلال كلٍ منهما العناصر البشرية

، وسـيلة عقديـة التجـاري التعريف يتبين لنـا تركيـزه علـى أن عقـد الامتيـاز عند النظر إلى هذاو 
بين أن الهدف تيكما ، ستغل لهاالمتلقي مجرد م وأن  ،وأن المانح هو المالك للعناصر الفنية للتعاقد

رأس و  من هذا التعاقد هو تطوير النشاط التجاري من خلال التعـاون والمـزج بـين العناصـر البشـرية
أغفــل أنـه هـذا التعريــف يؤخــذ علـى  لكـن، ر إلــى وجـود الرقابـة مــن قبـل مــانح الامتيـازيشـيو ، المـال

أي ، ء المترتب على المتلقي بمناسبة الامتيـازالأداب المتمثلو هو الدافع الأول للتعاقد، جانباً مهماً و 
  .يه مانح الامتياز بسبب هذا العقدالعائد المادي الذي يحصل عل

  :)٢(الاتحاد البريطاني للامتياز التجاريتعريف  ــ ب
 هـذا العقـد British franchising associationالاتحاد البريطاني للامتياز التجـاري  عرف

ـــــتم بـــــين شـــــخص " :بأنـــــه  المتلقـــــي شـــــخص آخـــــر يســـــمىو ، Franchisor يســـــمى المـــــانحعقـــــد ي
Franchisee  ًللبنود التالية وفقا:  

تحــت اســم معــين  معينــاً  عمــلاً ، أن يمــارس خــلال فتــرة معينــة يســمح أو يطلــب مــن المتلقــي -١
 .أو مرتبط بهللمانح  يخص أو مملوك

 ،م بهـا المتلقـيخلال مدة العقد علـى الأعمـال التـي يقـو  رقابة مستمرةو  سيطرةيمارس المانح  -٢
 .زوالتي تشكل موضوع الامتيا

ومسـاعدته فــي ، م لتأديــة الأعمـال موضـوع الامتيــازبكـل مــا يلـز  يلتـزم المـانح بتزويــد المتلقـي -٣
 ،والبضــــائع المســــتخدمة، وتــــدريب موظفيــــه، تنظــــيم عمــــل المتلقــــي(علــــى الأخــــص و ، ذلــــك

  .إلخ... )الإدارةو 
كمقابــل للانضــمام  ،ماليــة بصــفة دوريــة للمــانح يلتــزم المتلقــي خــلال فتــرة العقــد بــدفع أداءات -٤

 .المبيعات التي يقوم بها المتلقيأو للبضائع أو نتيجة  ،للشبكة
أو بين الشركات التابعة ، لا يعد امتيازاً الاتفاق الذي يتم بين شركة قابضة وشركة تابعة لها -٥

 .)٣(عليها أو بين الفرد وشركة يسيطر، ذاتها

                                                             

  .٢٠ -١٩ع السابق، ص المرج  )١(
بــين مجموعـــة مــن الشــركات البريطانيـــة  ١٩٧٧هــذا الاتحــاد هــو نـــوع مــن أنــواع اتحــادات التجـــار، أنشــأ عــام  )٢(

مــن خــلال شــبكات مســتقلة بواســطة عقــد الامتيــاز التجــاري،  ،ماتوالعالميــة المختصــة بتوزيــع البضــائع والخــد
وهدف هذا الاتحاد هو الوصول إلى تعريف منضبط لعقد الامتياز والقواعـد الأخلاقيـة التـي يجـب أن تحكمـه، 
ومحاولة الوصول إلـى نمـاذج مـن العقـود بشـأن هـذه العمليـة التسـويقية، وذلـك لمسـاعدة الجمهـور والمسـتثمرين 

  .٩٦محمود الكندري، المرجع السابق، ص . د. الأجهزة الحكوميةالممثلين و 
  .٩٧ - ٩٦محمود الكندري، المرجع السابق، ص . د )٣(

o b e i k a n d l . c o m



 ١٣  

عقـــد تعريفـــه ل عنـــدالـــذي وقـــع فيـــه الاتحـــاد الفرنســـي  فـــى العيـــبويلاحـــظ أن هـــذا التعريـــف تلا
ة الرقابـة كما ركز على سلط، من طرفي العقد لامتياز، إذ تناول الأداءات المترتبة على عاتق كلا

  .التي يمارسها المانح على المتلقي

   :التعاريف القانونية ــ ثانياً 

وضع التعريفات و  ،از التجاريتصدت العديد من التشريعات لمسألة تنظيم عقد الامتي
أهم  من باعتباره واحداً سوف نستعرض تعريف القانون البريطاني  هوعلي، الخاصة بهذا المفهوم
ذلك و  تعريف القانون المصري لهذا المفهومإلى  نتطرقكما س، هذا المفهوم التعاريف التي تناولت

  :على النحو الآتي

   :تعريف القانون البريطاني ــ أ

الاتفـاق الـذي يحصـل بموجبـه شـخص ": لهذا التعريف فإن عقد الامتياز التجاري هو وفقاً    
ضـــمن الاســـم التجـــاري أو المت، و لال الحـــق الممنـــوح بالاتفـــاقعلـــى ربـــح أو دخـــل مـــن خـــلال اســـتغ

  .)١("الفكرية أو الشهرة المرتبطة بها التصميمات أو أي حق من حقوق الملكية
  
أنــه إلا ، الجانــب التجــاري مــن العقــد وهــو تحقيــق الــربحاهــتم بمــن هــذا التعريــف أنــه  لاحــظوي

مثل عدم تطرقه إلى سلطة الإشراف والرقابـة ، أغفل العديد من العناصر الرئيسية في عقد الامتياز
ألا ، غفـل العنصـر الأهـم مـن عناصـر محـل العقـدأيضـاً فقـد أ، و مانح علـى المتلقـيالتي يمارسها ال

ت كمــا أغفــل أيضــاً ذكــر الأداءا، عقــدر حجــر الزاويــة فــي هــذا الالتــي تعتبــ وهــو نقــل المعرفــة الفنيــة
  .مادي للمانح كرسم انضمام للشبكة أهمها دفع مبلغ من والتي ،المترتبة على عاتق المتلقي

 :تعريف القانون المصريــ  ب

نــه د الامتيــاز التجــاري بصــفة خاصــة، إلا ألمشــرع المصــري تعريفــاً محــدداً لعقــلــم يضــع ا 
  :عام في مناسبتين تعرض له بشكل

التجـارة ي قـانون عندما عرف عقـود نقـل التكنولوجيـا فـي الفصـل الأول مـن البـاب الأول فـ: الأولى
  :يلي على مامنه  ٧٢حيث نصت المادة والمعمول به حالياً،  ،١٩٩٩ لعام ١٧الجديد رقم 

 صر العربيةستخدامها في جمهورية متكنولوجيا لاكام هذا الفصل على كل عقد لنقل تسري أح -١
ولا عبـرة فـي الحـالتين  قليميـة لمصـر أم داخليـاً النقل دولياً يقـع عبـر الحـدود الإ سواءً أكان هذا

  .قامتهمإلجنسية أطراف الاتفاق أو لمحل 

                                                             

ياســر ســيد . د: أورده. ١٩٨٦مــن قــانون الخــدمات الماليــة البريطــاني ســنة  ٧٥ورد هــذا التعريــف بالفصــل رقــم  )١(
  .٣٤الحديدي، المرجع السابق، ص 

o b e i k a n d l . c o m



 ١٤  

كما تسري أحكام هذا الفصل على كل اتفاق لنقل التكنولوجيا يبرم بعقد مستقل أو ضمن عقد  – ٢
  .آخر

كــل عقــد  انون التجــارة الحــاليفــي قــلأحكامــه ع قــد أخضــع الــنص أن المشــر هــذا ويتضــح مــن 
ونظراً لاحتواء عنصر المعرفـة الفنيـة ضـمن محلـه ، يتضمن نقلاً للتكنولوجيا بصورة كلية أو جزئية

  .)١(فإنه يكون مخاطباً بأحكام هذا القانون

ادية ون الاقتصـمن لجنة الشـؤ  المؤلفةو  ورد في أحد التقارير الصادرة عن اللجنة المشتركة :الثانية
 :أن، )٢(٢٠٠٩لســــنة  ٣٨٤لتنفيــــذ قــــرار رئــــيس الجمهوريــــة رقــــم  ومكتــــب لجنــــة الخطــــة والموازنــــة

مشروعات الفرانشايز هي تعاقدات تجارية بين طرفين يقوم بها الطرف الأول مانح الامتياز الذي "
ري ونظـم العمـل بإعـارة اسـمه التجـا نسـب مبيعاتـه السـنويةو  ارتفاع فـي أرباحـهو  يتمتع بخبرة عملية

ضـوابط الجـودة وتصـميمات المكـان كـذلك التـدريب و  دارةآليـات للعمـل والإ وما يتضمنه النظام من
ي يلتـزم بكافـة شـروط الـذ وأ -الحاصـل علـى حـق الامتيـاز - ثـانيال على كل هـذه البنـود للطـرف

إمكانيـة و  سـوقمقابـل التمتـع باسـم تجـاري ذي مكانـة فـي ال المتابعـة موافقته على آليـةو  مانح الحق
  .")٣(أسمال استثماري محدود نسبياً بر  البدء بمشروع مضمون النجاح

، كمـا أنـه تطـرق التجـاري الامتيـاز لنظـامالطبيعـة العقديـة  شدد على يلاحظ أن هذا التعريفو 
وقـــد تنـــاول الأداءات ، ألا وهـــو نجـــاح المشـــروع المـــانح ،لـــى التعاقـــدلـــى الســـبب الرئيســـي والـــدافع إإ

ه إلا أنـ، لـى الـدور المسـيطر للمـانح علـى المتلقـيوأيضاً أشـار إ، المانح بشكل موسع المترتبة على
  .تطرق إلى التزام المتلقي بدفع الثمني مل

                                                             

  .٨المرجع السابق، ص، م النجارمحمد محسن إبراهي. د )١(
صـــدر هـــذا القـــرار بشـــأن الموافقـــة علـــى اتفـــاق القـــرض لتمويـــل جـــزء مـــن برنـــامج دعـــم قطـــاع الفرانشـــايز بـــين  )٢(

، ولقــد تضــمن هــذا ٢٠٠٩مــايو  ٢٨جمهوريــة مصــر العربيــة وبنــك التنميــة الإفريقــي الموقــع فــي تــونس بتــاريخ 
ى اتفـاق القـرض بمبلـغ أربعـين مليـون دولار أمريكـي لتمويـل جـزء وافـق علـ: "رار مادة وحيدة ونصها كالتاليالق

بـــين حكومـــة جمهوريـــة مصـــر العربيـــة وبنـــك التنميـــة ) الفرانشـــايز(مـــن برنـــامج دعـــم حقـــوق الامتيـــاز التجـــاري 
وقد وافق مجلس الشـعب  ."وذلك مع التحفظ بشرط التصديق ٢٨/٥/٢٠٠٩الإفريقي الموقع في تونس بتاريخ 

نــوفمبر  ١١فــي  ٤٥، وصــدر فــي الجريــدة الرســمية العــدد ٢٠١٠لمعقــودة فــي أول مــارس علــى ذلــك بجلســته ا
  .٢٤ -٢٣عبد المنعم زمزم، المرجع السابق، ص . نقلاً عن د . ٢٠١٠

  .٢٤المرجع السابق، ص  عبد المنعم زمزم،. د )٣(

o b e i k a n d l . c o m



 ١٥  

   :التعاريف القضائية ــ ثالثاً 

 نذكر منها ،عقد الامتياز التجاريأوردتها الجهات القضائية ل التي هناك العديد من التعاريف
  :الذي أورده القضاء الأمريكيتعريف الكمة العدل الأوروبية، و محالذي أوردته  تعريفال

  :بيةو محكمة العدل الأور  ــ أ

  :بأنه ية هذا العقدبو ور عرفت محكمة العدل الأ

وتستغل ، مقرها بأحد الأقاليم متخصصة في مجال التوزيع، ينشأ التزام تقوم بمقتضاه شركة"
قامة أعمالهم إمكانية إ ين نظير مقابل ماديقلبتخويل عدة تجار مست، في ذلك عدة طرق تجارية

الطرق التجارية التي ساهمت في تحقيق و  سمها التجارين في ذلك امستغلي، في أقاليم أخرى
، ويمكن نقد هذا التعريف بأنه قصر عقد الامتياز التجاري على جانب التوزيع فقط، )١("نجاحها

يكون بل إنه قد ، اله على التوزيع فقطمجعلى الرغم من أن عقد الامتياز التجاري لا ينحصر 
 .أو عقد امتياز الخدمات ،كعقد امتياز التصنيع، خالياً منه نهائياً 

  :تعريف القضاء الأمريكي ب ــ

  :مريكي عقد الامتياز التجاري بأنهعرف القضاء الأ

 بالطرق والأساليب، المانحوهو بائع لسلع وخدمات ، المتلقيعقد تفصيلي يلتزم من خلاله "
لى إ ابة على الجودة والتوزيع يؤديوالرق التوحد في المنتجاتوهذا ، المحددة من طرف هذا الأخير
، المانحعلامة  التي عليها جاتالمنتحصول على المن أجل  تلقيإقبال الزبائن على محلات الم
، من جهة جمهورلل خادعاً يعتبر  يحترم الضوابط التي يضعها المانحوبالتالي فإن المتلقي الذي لا 
، )٢("نتاج المانحتوى إأن ذلك هو مسد الجمهور حيث يعتق ،المانحومن جهة أخرى يشوه سمعة 
 كما ، لمانحعلى الدور المسيطر الذي يلعبه ا لنا أنه سلط الضوء وبتحليل هذا التعريف يتضح

على  وشدد، على الدور الكبير الذي تلعبه شهرة العلامة الخاصة بالمانح في جذب العملاء ركز
لى إفهو لم يتطرق ، إلا أنه أيضاً تعريف قاصر ،أسلوب العمل الخاص بالمانح تباعضرورة ا

بدفع مقابل والتي من أهمها التزام المتلقي  ،الأداءات التي تتوجب على عاتق كل من طرفي العقد
  .وعلامته التجارية حق استغلال اسم المانح

                                                             

ر القـانوني مـن منظـور عـالمي، الفرانشايز ونقل التكنولوجيا الإطـا ،ياسر سامى قرنى، عقود التجارة الدولية. د )١(
  .٣٤ص، ٢٠١١ ،للطباعة، القاهرة، الطبعة الأولىشركة ناس 

  .١٣، ص ١٩٩٢، دار النهضة العربية، القاهرة، Franshisingماجد عمار، عقد الامتياز التجاري . د )٢(
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   :التعاريف الفقهية ــ رابعاً 

العقد الذي يسمح : "فعرفه البعض بأنه ،المصري لتعريف عقد الامتياز التجاريتصدى الفقه 
وسائل الخدمة و  لى تاجر آخر حق استخدام طرق البيعإأو يجيز فيه أحد المنتجين أو التجار 

  .)١("بواسطة مانح الإذن أو المجيز
جوانب التي من ال اً انباً واحدلا يغطي إلا جأنه  التأمل في هذا التعريف نلاحظعند و  

يحققه  الهدف الأساسي الذي إلى يتطرقأنه لا  أي، التسويق أو التوزيع هوو  يتضمنها هذا العقد
يمتلكها  التيشهرة العلامة التجارية و  ،وهو استفادة المتلقي من أسرار المعرفة الفنية ،هذا العقد

مثل المعرفة  ،لامتيازلا يبين الملامح الأساسية لعقد ابمعنى آخر فإن هذا التعريف ، و المانح
ه يوحي بانعقاد العقد كما أن، سلطة الرقابة المباشرة للمانح على المتلقي، و مساعدة الفنيةالفنية وال
  .هو ما يتنافى مع خصيصة هذا العقد بأنه عقد رضائي، و الإرادة المنفردة للمانحبواسطة 

يه والذي قتضاه يمنح أحد طرفالعقد الذي بم": لهذا العقد أنه الأخرى ومن التعاريف الفقهية 
 الآخر الذي يطلق عليه المرخص له الطرف ،Franchisorيطلق عليه مانح الترخيص 

Franchisee، ختراعبراءة الا، الاسم التجاري(ناعية حق من حقوق الملكية الص استخدام ،
 وتوزيع منتجاته أنتاج السلعة أو ، أو المعرفة الفنية لإ)ة تجارية علام، الرسوم والنماذج الصناعية

يقوم العقد على و  ،جها أو يستخدمها مانح الترخيصته تحت العلامة التجارية التي ينتخدما
لتصنيع المنتجات المحددة في العقد أو خطوط الانتاج المحددة بالكيفية  التعاون بين طرفيه

  .)٢("لتي يقوم بها الطرف مانح الترخيصوبالدرجة ا
نظام تعاقدي مركب يقوم بمقتضاه شخص معين ": قه بأنهكما يعرفه جانب آخر من الف 

التجارية والصناعية خر يسمى المتلقي باستغلال الطرق ، بالترخيص لشخص آسمى المانحي
 وإشرافه معينة تحت رقابته وعناصر الملكية الفكرية الخاصة بالسلع والخدمات التي ينتجها لمدة

أنه أبرز كما ، لى الصفة المركبة لهذا العقدإه تطرق نأهذا التعريف به ميز تما يو  ،)٣("لقاء أجر
أنه تطرق إلى الالتزام  ، بالإضافة إلىالمسيطر الذي يمارسه المانح على المتلقيو  الدور الرقابي

  .المتمثل بالتزام الأخير بدفع المقابلو  هم المترتب على عاتق المتلقيالأ
ق لـى تعريـف موحـد يتفـإز التجـاري يفتقـد السـابقة بـأن عقـد الامتيـا اريفمن جملة التعنستنتج 

ونلاحـــظ أيضـــاً أنـــه ومـــع اخـــتلاف تعريـــف الامتيـــاز ، عليــه الفقـــه والقضـــاء والمتعـــاملون التجـــاريون
التـي اتفقـت عليهـا إلا أن هناك مجموعة مـن النقـاط المشـتركة  ،من نظام قانوني إلى آخرالتجاري 

  :تتمثل فيو  التجاري والتي تعد جوهر عقد الامتياز ،هذه التعاريف غالبية

                                                             

  .٢٠٩ -٢٠٨، ص المرجع السابقسميحة القليوبي، . د )١(
  .٢٢سابق، ص فايز نعيم رضوان، المرجع ال. د )٢(
  .٢٦عبد المنعم زمزم، المرجع السابق، ص . د )٣(
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علــى الطبيعـة التعاقديــة للعلاقـة بــين الطــرفين،  عـاريفتؤكـد جميــع هــذه الت :الطبيعــة القانونيــةـــ  ١
والعلامــة التجاريــة  المتلقــي علــى مباشــرة العمــل تحــت الاســمو  المــانح حيــث يــتم الاتفــاق بــين

  . بالمانح الخاصة

السـابقة  اريفتعـددة التـي اسـتخدمت فـي التعـعلـى الـرغم مـن الكلمـات اللغويـة الم :محـل العقـد ــ ٢
إلا ، )المسـاعدة، التـدريب، المعرفـة الفنيـة، التعـاون(مثـل  ،لتحديد محل عقد الامتيـاز التجـاري

 حــل عقــد الامتيــاز التجــاري، والمتمثــلأن جميعهـا تصــب فــي مفهــوم واحــد يتحــدد مــن خلالــه م
   .)١()العلامة التجارية - الفنية المساعدة - المعرفة الفنية: (وهي ،عناصر رئيسية ةبثلاث

ـــ ٣ ــد ـ النــاجح هــو الــدافع الرئيســي للتعاقــد والهــدف الــذي للنمــوذج أن التكــرار الأمــين  :ســبب العق
مشروع تجـاري (ت مختلفة مثل اعنه ضمن هذه التعاريف بعبار  رَ ب وقد عُ ، أطراف العقد يبتغيه
  ).مشهور –ناجح 

الدور المسيطر للمـانح علـى الطريقـة التـي يمـارس  اريفعتظهر معظم هذه الت :سيطرة المانح ــ ٤
  .حت الاسم التجاري لشبكة الامتيازبها المتلقي نشاطه ت

اتفقـت معظـم التعـاريف السـابقة علـى أن عقـد الامتيـاز يرتـب مجموعـة مـن  :حزمـة الالتزامـات ــ ٥
بنقـل  اً التزامـ علـى عـاتق المـانح فيرتـب، علـى عـاتق كـل مـن طرفـي العقـد الالتزامات المتبادلـة

اتبـــاع و  مقابـــل التــزام المتلقـــي بـــدفع مقابــل مـــادي، لــخإ ...والعلامـــة التجاريـــة المعرفــة الفنيـــة
  .)٢(التزامات أخرىو  الأساليب والطرق الخاصة بالمانح

طرفـي المعبـرة عـن  حـدة المفـرداتتجـاه و السابقة با اريفذهبت جميع التع :صفة طرفي العقد ــ ٦ 
   .المتلقيأي  )Franchisee(طرف ثاني المانح، و  أي (Franchisor)طرف أول ، العقد

نلاحظ أن أي تعريف لعقد الامتياز التجاري ينبغي أن يحيط بكافة  من خلال ما تقدمو  
تعريف عقد الامتياز يمكن  عليهو ، الأمر الذي من شأنه وضع تعريف دقيق، جوانب هذا العقد

ثبت نجاح الطرف الأول ، وقانونياً  لين مالياً علاقة عقدية بين طرفين مستق" :التجاري بأنه
بنقل عوامل النجاح الخاصة بمشروعه من معرفة ، )المانح(الطرف الأول  يتعهد بموجبه، بالتجربة

مقابل تعهد ، )المتلقي(لى الطرف الثاني وعلامة تجارية مشهورة إ ،ة فنيةمساعدو  ،فنية سرية
  ."وتحت إشرافه ،لعمل الخاصة بالمشروع المانحواتباع أساليب ا، الأخير بأداء مبالغ مادية

                                                             

  .سيتم دراسة محل العقد بشكل مفصل في المبحث الثاني من الفصل الأول في هذه الرسالة )١(
سـنتطرق لدراسـة التزامـات أطـراف عقـد الامتيـاز بشـكل مفصـل فـي المبحـث الأول مـن الفصـل الثـاني فـي هـذه  )٢(

  .الرسالة
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  الفرع الثاني

  أشكال عقد الامتياز التجاري

م طبيعة هذا العقد ئتتنوع بما يلاو  شكال التي تختلفالأالامتياز التجاري العديد من عقد يأخذ 
فهم لى أنه يمثل نقطة البدء في إترجع أهمية تحديد نوع نشاط الامتياز و  أو الهدف المرجو منه،

، لذلك سيتم التطرق )١(خرينأعضاء الشبكة الآو  ومن ثم علاقتها بالمانح ،آلية العمل داخل المنشأة
  :جاري وفق معايير التمييز التاليةلى أشكال عقد الامتياز التإ

   :لموضوع النشاط محل الامتياز التمييز طبقاً  ــ أولاً 

  :ىتياز إلي وفقاً لموضوع نشاط الامتنقسم عقود الامتياز التجار 

  :(Industrial franchise) عقود الامتياز الصناعي أ ــ

 ذلك طبقاً و  ،تجات المانحنبتصنيع م لتي يتم بمقتضاها السماح للمتلقيوهي تلك العقود ا
وأن يقوم بتسويقها تحت العلامة التجارية ، التي يعطيها له مانح الامتيازالتعليمات و  رشاداتللإ

 لتصنيع) know how(ذا النوع من الامتياز على نقل المعرفة الفنية ، ويعتمد ه)٢(لهذا الأخير
لى المتلقي، ففي هذا العقد يقوم المانح بنقل التكنولوجيا أو تجميعها من المانح إ ،المنتجات

وعادةً ما ، مملوكة للمانحال نتجاتلما تصنيعالصناعية المتعلقة بكيفية فيكشف الأسرار  ،للمتلقي
، د الترخيص باستغلال براءة اختراع أو حق من حقوق الملكية الصناعيةيكون محل هذا العق

ويستعين في ذلك بخبرات  ،ويقوم المتلقي بتصنيع وتوزيع السلعة التي تحمل العلامة التجارية
كد من جودة للتأنتاج الإكما يشرف المانح على  ،المانح الذي يحدد نماذج قياسية يجب مراعاتها

  .)٣(لامة ومطابقتها للمواصفات التي يحددهاالسلعة التي تحمل الع
اعة وتجميع السيارات صن النوع من الامتياز منتشر في مجالات صناعية متعددة منها هذا

كما يشمل هذا النوع المجال الزراعي لكنه لا ، الألبسةو  الأدوات الكهربائيةو  لكترونيةوالأجهزة الإ
ى نتائج مطابقة من بذور وخضراوات، غير أنه لإإذ يصعب التوصل  ،يحقق النتائج المرجوة منه

  .)٤(تبقى هناك احتمالات كبيرة لمحاولة تنفيذ هذا النوع واعتماده
                                                             

  .٢٥محسن إبراهيم النجار، المرجع السابق، ص محمد . د )١(
  ؛ينظر )٢(

Martijn W. Hesselink, Jacobien W. Rutgers, Odavia Bueno Diaz, Manola Scotton, 
Muriel Veldmann-Commercial Agency, Franchise and Distribution Contracts 
,Principles of European Law, Study Group on Euroe, European Law Publishers , 
2006, p.211. 

  .٦٤المرجع السابق، صحسام الدين عبد الغني الصغير، . د )٣(
  .٤٦نعيم مغبغب، المرجع السابق، ص . د )٤(
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أن و  ،من خلال ما تقدم أن كلاً من طرفي هذا النوع من عقود الامتياز يعتبر منتجاً  يتضح
لى مشروع إانح من مشروع المالعقد هنا يرتكز بصورة رئيسية على نقل المعرفة الفنية السرية 

أما في الدول النامية ، مناطق انتشاره هي الدول الناشئة صناعياً و  بيئته الأساسية وأن ، المتلقي
السبب ، و المياه الغازية كصناعة تعبئة ،الصناعات البسيطة ينتشر بشكل محدود وفي مجال هفإن

  .نة في تللك البلدايام صناعات ضخملى عدم توافر البنية التحتية اللازمة لقإفي ذلك يرجع 

  :)(Distribution franchise عقود امتياز التوزيع ــب 

العقد الذي يلتزم بموجبه " :بية هذا النوع من عقود الامتياز بأنهو ور عرفت محكمة العدل الأ
، )١("العلامات المميزة لمانح الامتيازبمحل يحمل العلامة أو ، متلقي الامتياز ببيع منتجات معينة

، )٢(وسائل تصنيعهاو  لى أساليبإلى توزيع السلعة دون التطرق الامتياز يهدف إع من وهذا النو 
قامة مراكز ومنافذ بإويلتزم المتلقي  المانح بتوريد المنتجات محل نشاط الامتياز، وفيه يقوم
ويقدم المانح كافة المساعدات ، شرافهإتحت الاسم والعلامة التجارية للمانح، وتحت ، لتوزيعها

توفير قطع و  و تقديم خدمات الصيانةأ، عن المنتجاتسواء في مجال التسويق كالإعلان ، ةالفني
مثلة الأومن  ،ويعطي هذا النوع الحق لمانح الامتياز بمنع المتلقي من بيع سلعة منافسة، الغيار

بائعو السيارات ومحلات الملابس الجاهزة و  محطات تعبئة الوقود ،على هذا النوع من الامتياز
  .)٣(كسسواراتالإو  لمجوهراتوا

وهو ، توريدالعقد إلى حد ما يشبه القول بأن هذا النوع من عقود الامتياز يمكننا  من هنا 
، فيه ببيع البضائع طبقاً لنماذج محددةالأخير يلتزم ، يرتب التزامات متبادلة بين المنتج والموزع

تقديم موحد ل سلوبوجوب اتباع أ دون، نتجعلامة تجارية مملوكة للماري موحد أو تحت اسم تجو 
  .وتوافر عنصر المعرفة الفنية في عقد الامتياز دون عقد التوريد  وأنظمة العمل الخدمات

  : (Service franchise)عقود امتياز الخدمات ج ــ

مكن المتلقي العقد الذي بمقتضاه ي" :بية عقد امتياز الخدمات بأنهو ور عرفت محكمة العدل الأ
مة باستغلال العنوان التجاري والاسم التجاري، وكذلك علامة الخدمة الخاصة من تقديم الخد

وبالتالي يكون مجال نشاط المتعاقدين في هذا النوع من ، "لتعليمات هذا الأخير وفقاً ، و بالمانح
  .)٤(الامتياز هو تقديم الخدمات

                                                             

  .٤١ياسر سيد الحديدي، المرجع السابق، ص . د )١(
  ؛ينظر )٢(

Barbara Beshel , An Introduction To Franchising , IFA Educational Foundation, 
Washington DC, (2001) , p.4.            

  .٥٩المرجع السابق، ص ، حسام الدين خليل فرج محمد .د )٣(
  .٨٢رشيد ساسان، المرجع السابق، ص . د )٤(
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، ه التجاريـــةوفـــي هـــذا النـــوع مـــن الامتيـــاز يعتمـــد المتلقـــي علـــى ســـمعة المـــانح وشـــهرة علامتـــ
وبالتــــالي يــــتمكن المـــــانح وفــــق هـــــذا النظــــام مـــــن الانتشــــار الســـــريع دون أن يتكبــــد أي نفقـــــات أو 

لضـمان ، وفي المقابل يمارس المانح رقابة صارمة علـى المتلقـي فـي ممارسـته للنشـاط، مصروفات
رفــة ومطابقتهــا للشــروط والمواصــفات الموضــوعة بمع ،تماثــل وجــودة الســلع والخــدمات التــي يقــدمها

، أمـام الجمهـور كمشـروع واحـد الامتيـازبحيث تظهر المشروعات المتلقيـة والمكونـة لشـبكة ، المانح
  .)١(من الناحية القانونية عن مشروع المانح كاملاً  بالرغم من كونها مستقلة استقلالاً 

 علانية موحدة داخل الشبكةإ و  الامتياز بوجود سياسة دعائيةما يرتبط هذا النوع من  وعادةً 
ويمكن تقسيم عقود ، وجود تنسيق وتعاون مستمر على مستوى الشبكة ككل، و يشرف عليها المانح

  :ىالخدمية إل الامتياز

  :استثمارات مالية ثقيلة ىتاج إلعقود الامتياز للخدمات التي تحــ ١

        جـــــد هـــــذا النـــــوع مـــــن عقـــــود الامتيـــــاز التجـــــاري الـــــذي يتطلـــــب اســـــتثمار مـــــالي ضـــــخم فـــــين
هيلتـون ( الفنـادق مثـل، و ) Pizza Hut – Kentucky Fried Chicken( عم مثـلمجـال المطـا

Hilton –  شــــيراتونSheraton –  نوفوتيــــلNovotel ( ،الســــياحية كمــــدن الملاهــــي  والمنشــــآت
 – DHL – Fedex( وخـدمات البريـد السـريع مثـل، ) Disney landديزنـي لانـد ( والألعاب مثـل
ARA MEX(. ..إلخ)٢(.   

  :استثمار مالي أقل لامتياز للخدمات التي تحتاج إلىا عقود ــ٢

  مثـل إصـلاح السـيارات، ،ال الإصـلاحاتيكثر هذا النوع مـن عقـود الامتيـاز التجـاري فـي مجـ
 وفي مثـل هـذه الأنشـطة يلعـب تكـوين أيـدي عاملـة مدربـة وخبيـرة، وأيضاً العناية بالمنازل والحدائق

ســياً لإعــادة تكــرار نجــاح صــاحب العلامــة قــي دوراً أسابــة صــاحب العلامــة للمتلمراقبالإضــافة إلــى 
  .يتمتع بأسلوب ومنهج عمل مميز الذي

  :از للخدمات ذات الطابع المعنويعقود الامتيــ ٣

أي خـــدمات ذات ، هــذا النـــوع مـــن عقـــود الامتيـــاز التجـــاري يكـــون محلـــه خـــدمات غيـــر ماديـــة
أو مساعدة المؤسسات عن طريق تقـديم  ،كعقود الامتياز التجاري في مجال التعليم، طبيعة معنوية

والعنصــر الأساســي فــي محــل هــذه ، إلـخ ...أو فــي مجــال استشــارات الــزواج ،النصـائح والإرشــادات

                                                             

  .٤٢المرجع السابق، ص ، ياسر سيد الحديدي. د )١(
                            ، ٢٠١٣دار النهضـة العربيـة، القـاهرة، محمد الروبـي، عقـد الامتيـاز التجـاري فـي القـانون الـدولي الخـاص، . د )٢(

  .٤٧-٤٦ص 
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مــع هــذه تتناســب والأســاليب الملائمــة التــي يجــب أن تنتقــل بطريقــة  ،العقــود هــو المهــارة الشخصــية
النوعيــة مــن المعرفــة أن تتمثــل هــذه  ينبغــي، فمــثلاً فــي مجــال التعلــيم، النوعيــة مــن عقــود الامتيــاز

  .)١(مالتعلَ  ىالأشخاص عل وكيفية تشجيع ،أسلوب ومنهجية التعليم في الفنية

  ،ساسـي علـى شـهرة العلامـة التجاريـةلاحظ أن هذا النـوع مـن عقـود الامتيـاز يعتمـد بشـكل أيو 
 م الخــدماتعلــى وجــوب اتبــاع أســلوب موحــد لتقــدي بشــكل رئيســيو  كمــا أن العمــل بــه يعتمــد أيضــاً 

خـلاف عقـد  فـي الـدول الناميـة كبيـرة صـورةبوأنه ينتشـر ، خلاف عقد امتياز التوزيع أنظمة العملو 
   .التصنيع امتياز

  ):المتلقيالمانح و (التمييز وفقا لعلاقة طرفي العقد  ــ ثانياً 

  :للعلاقة بين طرفي عقد الامتياز إلى تنقسم عقود الامتياز التجاري وفقاً 

  : (Direct franchise)تياز المباشرعقد الام أ ــ

وعليـه  دون وجـود وسـطاء، حكـام هـذا العقـد تكـون علاقـة المـانح مـع المتلقـي مباشـرةً أبموجب 
 ،وينتشر هذا العقد عادة في الدول المتقاربة جغرافيـاً  ،تكون رقابة المانح على المتلقي مباشرة أيضاً 

النوع من عقـود الامتيـاز أن هذا  مع ملاحظة، )٢(دبغيره من العقو  وتكون تكلفته المادية أقل مقارنةً 
بــرام العقــد بصــورة مباشــرة مــع إالــذي يمكنهــا مــن  ،يعتبــر مناســباً للمشــروعات الصــغيرة والمتوســطة

لميزانية المحدودة لهـذه وبذلك تتخلص من عمولة الوسطاء التي لا يستهان بها مقارنة مع ا ،المانح
  .المشاريع

  Joint-venture franchise):( عقد امتياز المشاركة ب ــ

حيــث تتعلــق المشــاركة بشــكل ، يكثــر هــذا النــوع مــن عقــود الامتيــاز فــي مجــال التجــارة الدوليــة
من خلال قيام المانح بتقديم حصة تسمح له بمراقبة متواصلة وحثيثـة علـى ، في رأس المال رئيسي

عتـراض الاحيث يحق له ، بالتحقق من المخاطر المالية من جهة أخرى، و من جهة نشاط الامتياز
تمتــين ، و الــروابط بــين الفرقــاء شــأنه تقويــة مــن وهــذا الشــكل، فــي الأفــق مخــاطرعنــد ظهــور أيــة 

 كـون هنـاك مصـلحة تقضــي ،دارةويمكـن المتلقـي مـن الاعتمــاد علـى المـانح فـي توجيــه الإ، الشـبكة
  .)٣(الخير المشترك لعمل سوية لتحقيقاب

                                                             

  .٣٤-٣٣لطفي رمزي أمين جندي، المرجع السابق، ص . د )١(
  .٣٧رشا إبراهيم عبد االله عبد االله، المرجع السابق، ص  )٢(
  .٥١نعيم مغبغب، المرجع سابق، ص . د )٣(
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  :)(Development franchise ير تطويلمتياز االاعقد  ج ــ

 عطــىراً، إذ يومباشــ اً رتباطــاً وثيقــفــي هــذا النــوع مــن عقــود الامتيــاز يــرتبط المــانح بــالمتلقي ا
ظــروف  ســلوبه الخــاص، وبمــا يتناســب مــعلقــي حريــة إدارة وتطــوير الوحــدة الامتيازيــة وفقــاً لأالمت

متيازيـة فـي المنطقـة وحـدات الاذكر فيه تـواريخ تطـوير الت اً زمني المنطقة، ويتضمن هذا العقد جدولاً 
للمعرفــة الفنيــة  ير المشــروع مــع الاحتفــاظ بحــق ملكيتــهوهنــا يقــوم المتلقــي بتطــو ، الجغرافيــة المحــددة

      وفــــي مثــــل هــــذه الصــــورة لا يجــــوز للمتلقــــي أن يقــــوم بعقــــد امتيــــاز فرعــــي  ،)١(التــــي قــــام بتطويرهــــا
  .ى ذلكلدون موافقة المانح ع ،مع طرف ثالثعلى الشيء الذي قام بتطويره ) من الباطن(

  ): (Master franchiseمتياز المسيطرعقد الا د ــ

الـدول وانتشـر بعـدها إلـى معظـم  ،ظهر هذا النوع من الامتياز في الولايات المتحدة الأمريكيـة
الأمــر الــذي دفــع إلــى إنشــاء شــبكات ، تســاع أقــاليم الولايــات المتحــدةالأوروبيــة، ويرجــع ذلــك إلــى ا

ليــة قائمــة بــذاتها، وبموجــب هــذا النــوع يمــنح مالــك الامتيــاز جميــع حقــوق الامتيــاز إلــى امتيــاز مح
المتلقي في منطقة جغرافيـة معينـة، ويخولـه حـق مـنح امتيـازات متعـددة لأطـراف أخـرى مـن اختيـاره 

المتلقـي الرئيسـي فـي هـذا  فـإن وبالتـالي، )من البـاطن(ليمارسوا ذات النشاط بصفته متلقين فرعيين 
وهــذا النـوع ممكــن أن يمتـد علــى نطــاق ، كافــة وظـائف المــانحمــن عقـود الامتيــاز يعيــد تمامـاً  وعالنـ

المـانح  مـا يعطـي عـادةً و ، مثـل منطقـة الشـرق الأوسـط مـثلاً  أو منطقـة كاملـة، أو دولـة، إقليم معـين
مــع اشــتراط موافقــة المــانح ، نتــاج خطــة عمــل شــاملةهــذا الامتيــاز لأشــخاص قــادرين علــى إمثــل 
  .)٢(عليها

 ، ففــي العلاقــة التــي)٣(قــوم بــه المتلقــيزدواجيــة الــدور الــذي ياب يتميــز هــذا النــوع مــن الامتيــازو 
تربطه مع المانح الأصلي يكون متلقياً، في حين يكون مانحاً في العلاقة التي تربطه مع الأطـراف 

ن ثلاثـة تعاقديـة عموديـة مـ جديـدة، فتحقـق فـي هـذا الوضـع علاقـةفتتاح فـروع م لاالذين يرخص له
  :)٤(أطراف وبمستويين

وهما المانح الأصلي مـن  ،امتياز أساسي مبرم بين مؤسستين مستقلتين عقد: المستوى الأول
والمتلقي الرئيسي من جهة ثانيـة، والـذي لا يتوقـف دوره عنـد توزيـع منتجـات المـانح فقـط بـل  ،جهة

  . إنشاء شبكة التوزيع وتنشيطها هذا الدور إلى يتجاوز

                                                             

  .٣٣، ص ٢٠١١الترخيص الامتيازي، دار الثقافة، عمان، مصطفى سلمان حبيب، الاستثمار في . د )١(
  ؛ينظر )٢(

 Dewar-Healing, T. An Explanation Of Franchise Types.  Franchise Advice.com , (n.d.), p. 1-2.  

  .٤٣المرجع السابق، ص ، عبد المنعم زمزم. د )٣(
  .٨١-٨٠رشيد ساسان، المرجع السابق، ص. د )٤(
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الرئيسي مـن  المتلقي وهما ،عقد امتياز فرعي مبرم بين مؤسستين مستقلتين :لثانيالمستوى ا
متيـاز نقـل كافـة عناصـر الاب ،الطرف الأول اهيلتزم بمقتض، ي الفرعي من جهة أخرىوالمتلق ،جهة

مثــل  ،للطــرف الثــاني، وبالمقابــل يمــارس عليــه كافــة صــلاحيات المــانح) المملوكــة للمــانح الأصــلي(
   .متيازوالالتزام بمقتضيات شبكة الا ،جودةلضمان الحق الرقابة 

ومع ذلك تبقى هناك اختلافات بين المانح الأصلي والمتلقي الرئيسي، فالمانح هو الـذي أنشـأ 
، كمــا أن المــانح يــرخص استنســاخهفــي حــين أن المتلقــي الرئيســي لا يقــوم إلا ب ،مشــروع الامتيــاز

إقليم معين، في حين أن الأخير يـرخص لآخـرين بهـذا للمتلقي الرئيسي بممارسة ذات النشاط على 
النشاط على أجـزاء محـددة مـن نفـس الإقلـيم، وأيضـاً المـانح يراقـب كـل مـن رخـص لهـم سـواء كـانوا 

ــ كمــاإلا مراقبــة المتلقــي الفرعــي فقــط ا المتلقــي الرئيســي فــلا يمكنــهمتلقــين رئيســيين أو فــرعيين، أم ، 
فالعقود المبرمة بـين المـانح والمتلقـي الرئيسـي لا تخـتلط بـالعقود  قائماً بين الطرفين الاستقلاليبقى 

الإطـار العـام الـذي وإن كان إبرام هـذه العقـود يـتم فـي ، التي يبرمها الأخير مع المتلقين من الباطن
  .)١(متيازتفرضه شبكة الا

  :التمييز وفقاً للنطاق الجغرافي ثالثاً ــ

  :رافي إلىالجغ الانتشار اقنطمتياز التجاري وفقاً لتنقسم عقود الا

  ):Local franchise( متياز المحلاعقد  أ ــ

أي  ،متيـاز محليـاً ز التجـاري انتشـاراً فـي حـال كـان الامتيايعتبر هذا الشكل من أكثر عقود الا
ضمن  مانح بمنح حقوق الامتياز للمتلقيمتياز يقوم الضمن حدود الدولة الواحدة، وبموجب هذا الا

فـي  عـدة متلقـين منفصـلين عـن بعضـهمن في هذا النـوع مـن الامتيـاز ما يكو  ادةً ع، و منطقة محددة
لذلك فإن هذا النوع من الامتياز يعرف أيضاً باسـم الامتيـاز المتعـدد نظـراَ لوجـود أكثـر ، كل منطقة

الأشـــكال  أكثـــر يعتبـــر هـــذا النـــوع مـــن، و )٢( مـــن متلقـــي ممنـــوح لحقـــوق الامتيـــاز فـــي هـــذه المنطقـــة
  .)٣(للتطبيق في المؤسسات الصغيرة أكثر النماذج ملائمةمن و  ،متيازلإدارة الا ةً وضوحاً ومباشر 

                                                             

  . ٤٤-٤٣عبد المنعم زمزم، المرجع السابق، ص. د )١(
  ؛ينظر )٢(

 India, F. A. Franchise Association of India , (2013, Sep). Retrieved from:                    
http://www.fai.co.in/articles/types-of-franchise-agreements.html. 

 م، ٤:٠٣ :، السـاعة٢٠/٢/٢٠٠٦نشر بتـاريخ) ملف كامل -الفرنشايز(كل ما تريد معرفته عن حق الامتياز  )٣(
  .http://www.egyptsons.com/misr/archive/index.php/t-46604.html :على الرابط
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  ):Regional franchise( عقد الامتياز الإقليمي ب ــ

يهدف إلى تغطية منطقة جغرافية كبيرة عن طريق و ، متياز المنطقةاب يعرف هذا الشكل أيضاً 
اً، أو بصــورة متعاقبــة وخــلال مــدة متفـــق إنشــاء عــدد مــن المحــال أو المتــاجر أو أمــاكن البيــع معــ

  .)١(عليها

  ):International franchise( متياز الدوليعقد الا ج ــ

المـانح  منتجـات يعتبر هذا الشكل أسلوب تعاقدي مستحدث فـي الأصـل لأجـل تحقيـق انتشـار
 ،مستوى دولـيالخدمية أو الصناعية على نطاق دولي، بهدف تكرار نجاح مشروعه التجاري على 

بغض ارج حدود دولة المؤسسة المانحة، متياز عندما يمتد النشاط التجاري خوتتحقق دولية عقد الا
قتصــادي ولــيس أن معيــار دوليــة العقــد هــو معيــار ا النظــر عــن الجنســية التــي يحملهــا الأطــراف، إذ

قـد ع الح التجـارة الخارجيـة، وبـذلك أضـحىومقتضاه أن العقد يكون دولياً كلما ارتـبط بمصـ ،قانوني
 ،ســواق نحــو العولمــةالأ نتشــار علــى المســتوى الــدولي فــي ظــل اتجــاهالامتيــاز وســيلة اســتراتيجية للا

  .)٢(المستهلكين وسلوكياتهم وكذلك التوحد والتماثل نتيجة توحد أذواق

  المطلب الثاني

  متياز التجاري عقد الا سمات

مع ا تتميز به سائر هذه العقود، بم يعتبر عقد الامتياز من العقود التجارية، ولذلك فإنه يتميز
ميـز بـه تملاحظـة أن هـذا العقـد يشـتمل علـى مجموعـة مـن الخصـائص التـي تكسـبه رونقـاً خاصـاً ي

المزايــا والفوائــد لأطــراف شــبكة عــن غيــره مــن العقــود الأخــرى، كمــا أن هــذا العقــد يحقــق العديــد مــن 
   :ب في فرعينسيتم دراسة هذا المطللمستهلكين أيضاً، ومن هنا لو  ،متيازالا

  .متياز التجاريخصائص عقد الا: الأول

  .متياز التجاريمزايا عقد الا :الثاني

                                                             

  .٣٠، ص٢٠٠٨طارق البشتاوي، عقد الفرانشايز وآثاره، رسالة ماجستير، جامعة النجاح الوطنية، دعاء  )١(
  .٧٩ -٧٨رشيد ساسان، المرجع السابق، ص. د )٢(
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  الفرع الأول

  متياز التجاري خصائص عقد الا

وفيما ، كسبه طابعاً خاصاً تالفريدة التي خصائص ال عقد الامتياز التجاري بالعديد منيتميز 
  : يلي بيان لأهم هذه الخصائص

  :سمىعقد غير م ــ أولاً 

تنظيم بعض العقود في حـين أغفـل بعضـها الآخـر، فاصـطلح علـى النـوع الأول بقام المشرع  
وبالتالي فإن العقود المسـماة هـي التـي اختصـها ، مسماةالوعلى الثاني العقود غير  ،العقود المسماة

ا أمـ. )١(بـين النـاس نظـراً لشـيوعها فـي التعامـل ،ام خاصـةوتولى تنظيمها بأحك ،سم معيناالقانون ب
 اً ولـم يضـع لهـا أحكامـ ،فهي تلك العقود التي لم يختصها المشـرع باسـم معـين ،ةماالعقود غير المس

إذ خـلا  ،متيـاز التجـاريكعقـد الا ،)٢(فـي الحيـاة العمليـة اً معروفـ اً لهـا أسـم خاصة تضمها، ولو كـان
وص تــنظم عقــد الكثيــر مــن تشــريعات الــدول الناميــة مــن نصــو  يع الســورير التشــريع المصــري والتشــ

هــذا يرجــع فــي ذلــك إلــى أن  الســبب ، ولعــل )٣(وتحــدد حقــوق أطرافــه والتزامــاتهم ،الامتيــاز التجــاري
  .العقود التجاريةن بغيره من ما قور  ايعتبر من العقود الحديثة إذ عقدال

 :مركب عقدي ثانيا ــ

أمــا ، حــدالأول مجموعــة مــن العقــود واردة علــى محــل وا، يأخــذ مركــب العقــود أحــد مظهــرين
تتسع نظرية  وبهذا المعنى، المظهر الثاني فيتمثل في كونه مجموعة من العقود تتوخى غاية واحدة

، فــالأخير كمــا يعرفــه الفقهــاء مــا كــان مزيجــاً مــن عقــود )٤(مركــب العقــود عــن نظريــة العقــد المركــب
تصلح كل  دماتيتحدد محله بتقديم عدة خ والذي ،)٥(متعددة اختلطت جميعاً فأصبحت عقداً واحداً 

                                                             

مصــادر الالتــزام، مطبعــة حمــاده بقويســنا، الطبعــة ، د عــدوى، النظريــة العامــة للالتــزاممصــطفى عبــد الحميــ. د )١(
  .٣٦ -٣٥ص  ،١٩٩٦الأولى، 

توفيــق حســـن فــرج، عقـــد البيــع والمقايضـــة، مؤسســة الثقافـــة الجامعيــة، بـــدون مكــان نشـــر، الطبعــة الأولـــى، . د )٢(
  .١٥ص ،١٩٨٥

جـــاك يوســــف الحكــــيم، عقــــد التــــرخيص التجــــاري، مجلــــة المحــــامين، ســــوريا، العــــددان الخــــامس والســــادس، . د )٣(
  .٤٢٠، ص ١٩٩٨

  ينظر؛ )٤(
Bernard Teyssie , Les groupes de contrats ,Paris, Librairie Generale de Droit et de 
Jurisprudence,1975, p.33. 

  .١١٥، المرجع السابق، صمحمد محسن ابراهيم النجار. د: مشار إليه في مؤلف
عبــد الــرزاق الســنهوري، الوســيط فــي شــرح القــانون المــدني نظريــة الالتــزام بوجــه عــام، دار النشــر للجامعــات . د )٥(

  .١٥٧، ص ١٩٥٢رة، المصرية، القاه
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وهـو ، ، وبالتالي فإنه يتمحـور حـول المحـل المتعـدد للعقـد)١(لعقد مستقل خدمة منها أن تكون محلاً 
بينما يتبـدى قـوام الضـمان فـي عقـد الامتيـاز  ،انلالتزام المانح بالضم لا يصلح أساساً  بهذا المعنى

ا في مركـب العقـود أم ، والمستهلكبين المتلقي و  التجاري في العلاقة المتتابعة بين المانح والمتلقي،
ــــة ــــي تطلــــع الأ ،فتفتــــرض وحــــدة المحــــل أو وحــــدة الغاي المــــانح والمتلقــــي  -جمــــيعهم طــــراف ويكف

بهــذا المعنــى يمكــن ، و دون التقيــد بــالتحقيق الفعلــي لهــا ،تحقيــق مصــلحة واحــدةإلــى  -والمســتهلك 
ــ واحــداً محــلاً  فهــو مــن ناحيــة يتضــمن ،اً عقــدي اً اعتبــار عقــد الامتيــاز التجــاري مركبــ ا مــن مركبــاً، أم

تتمثـل فـي إشـباع كـل طـرف تعلـق حقـه بالصـفقة بالمنفعـة ، غاية اقتصـادية غالباً حيث الغاية فهي 
المتلقــي يجمعهــم المظهــر الموحــد للمنفعــة وهــو تحقيــق و  فكــل مــن المــانح، الاقتصــادية التــي توخاهــا

إلا أن مظهـر  ،فـي إشـباع اقتصـادي معـين قد اتحد معهم في الغاية المتمثلةو  المستهلكا أم ، الربح
كمـا تأخـذ وحـدة الغايـة مظهـراً ، لسـلعةلتمثل في رغبته في اسـتعمال خـاص تإذ  ،ختلفالمنفعة قد ا

  .)٢(المتلقيو  باعتبار المستهلك الغاية المشتركة لكل من المانح اً آخر 

  :عقد تجاري ثالثاً ــ

، وتـــولى المشـــرع باســـم معـــينتـــي اختصـــها تبـــين لنـــا ســـابقاً أن العقـــود المســـماة هـــي العقـــود ال
ـــالعقود التجاريـــة المســـماة تنظيمهـــا بأحكـــام خاصـــة، وفيمـــا ، فلقـــد تنـــاول المشـــرع المصـــري يتعلـــق ب

، علـى سـبيل الحصـر اً تجاريـة لـيس تعـداد، إلا أن هذا التعداد للعقـود ال)٣(تنظيمها في سبعة فصول
لتعــداد كــل عقــد تخلــف ذكــره ضــمن ا بــل واجــه المشــرع إمكانيــة الإضــافة إليــه عــن طريــق القيــاس

، المشـرع وقـت صـدور التشـريع التجـارييدركـه  ، أو كل عقد مسـتحدث لـمالتشريعي للعقود التجارية
يكون عملاً تجارياً كل عمل يمكن " :أنه علىالحالي حيث نصت المادة السابعة من قانون التجارة 

  . "الغاياتو  ي الصفاتقياسه على الأعمال المذكورة في المواد السابقة لتشابه ف

يعنـي إضـفاء صـفة العمـل التجـاري علـى  عملية قانونية في المجـال التجـاريوبما أن القياس ك
، لـذلك ةمـع الأصـل المقـيس عليـه فـي العلـ لاشتراكهاكل ظاهرة اقتصادية لم يرد فيها نص صريح 

                                                             

جامعــة الجديــدة هــاني دويــدار، النظــام القــانوني للتــأجير التمــويلي دراســة نقديــة فــي القــانون الفرنســي، دار ال. د )١(
  .٦٦٥، ص١٩٩٤ ،للنشر، الإسكندرية

  .١١٥ – ١١٤محمد محسن إبراهيم النجار، المرجع السابق، ص . د )٢(
الفصـل (والبيـع التجـاري ، )٨٧ - ٧٢المـواد مـن: الفصـل الأول(وجيـا نقـل التكنول: تتمثل هـذه العقـود فيمـا يلـي )٣(

الإيــداع فــي ، )١٢٩ – ١١٩المــواد مــن :الفصــل الثالــث (الــرهن التجــاري ، )١١٨ – ٨٨المــواد مــن : الثــاني 
المــواد :الفصـل الخـامس (، الوكـالات التجاريــة )١٤٧ – ١٣٠المـواد مـن :الفصـل الرابــع (المسـتودعات العامـة 

: الفصــل الســابع (وأخيــراً النقــل ) ٢٠٧ – ١٩٢المــواد مــن :الفصــل الســادس (السمســرة ، )١٩١ – ١٤٨مــن 
، دار الجامعــة الجديـــدة، هــاني دويــدار، العقــود التجاريــة والعمليــات المصــرفية. د . )٢٩٩ -٢٠٨د مــن المــوا

  . ٨هامش ص ، ٢٠١٣، الإسكندرية
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نيــة مســتحدثة لــم يشــملها بــين عقــد الامتيــاز التجــاري كظــاهرة قانو  ة المشــتركةيجــدر بنــا تحديــد العلــ
، وبــين غيــره مــن العقــود التجاريــة المنظمــة تشــريعياً والتــي ســبق القــانوني بــالنص الصــريح التحديــد

ضـابط القيــاس الــذي  أن  ،مــن خــلال اعتمـاد مــنهج القيـاس الجــامعلنـا الإشـارة إليهــا، والـذي يتضــح 
لتــي توصــلنا إلــى حصــر يمكــن معــه مــن جهــة أولــى إدراك أوجــه التشــابه فــي الصــفات والغايــات ا

، ومـن جهـة ثانيـة يسـهم ية المحددة بنص القانون بشكل عامالخصائص المميزة للأنشطة الاقتصاد
الأنشـطة مـن  في إبـراز دلالـة التعـداد التشـريعي للأعمـال التجاريـة بوصـفه تعـداداً لمـا تتسـم بـه هـذه

نتاج السلعة أو الخدمة له إالتجاري الذي يتم من خلا عمل، هذا الضابط هو النمط مباشرتها جميعاً 
، ويكــون الهـدف المباشــر نتــاج فيـه علــى دورة رأس المـال، ويرتكـز تحقيــق شـروط الإلمبادلــةبقصـد ا

  .)١(يق الربح في شكله النقديقمنه هو تح
، فالتـاجر المـانح يقـوم بـإبرام بالقيـاس بناءً على ما تقـدم فـإن عقـد الامتيـاز يعتبـر عقـداً تجاريـاً 

، ة أو تقديم الخدمة بقصـد المبادلـةرسته لنشاطه التجاري، وهو يقوم بإنتاج السلعالعقد بمعرض مما
فــي كمــا أنــه يهــدف مــن ذلــك لتحقيــق الــربح، وأيضــاً فــإن شــراء المتلقــي للبضــائع مــن المــانح يكــون 

بقصد إعادة بيعها لتحقيق الربح، كما أن الصفة الممنوحة للمانح أو المتلقي تتوافق  أغلب الأحيان
  .لصفة التاجر ستلزمات المطلوبةمع الم

  :من عقود الإذعان رابعاً ــ

علـى القبـول الــذي المصـري  القـانون المـدني العقـود تقـوم بموجـب أحكــامإن فكـرة الإذعـان فـي 
ولا ) المـانح(والذي يقتصر على مجرد التسليم بالشروط التي وضعها الموجب  ،يصدر عن المتلقي

  .)٢(ل مناقشتهابيق

 ج،تمتياز أي المنجمع بين طرفين، الأول هو مانح الامتياز نجد أنها تود الاوبالنظر إلى عق 
ى إلــى إشــباع حاجــات ق نجاحــاً فــي الســوق الداخليــة، وأدفبعــد أن حقــ، الطــرف الأقــوى عــادةً وهــو 

ليسـوق  لميـة مسـتغلاً شـهرته فـي مجـال تخصصـهيلجأ إلى السوق العا، المستهلكين في هذه السوق
متياز، فهو في الغالب ، أما الطرف الثاني وهو متلقي الالخدمة المتخصص فيهاعالمياً المنتج أو ا
وذلـك بـأن يقـوم بتوزيـع منتجـات أو خـدمات ، حيث أنه يبحث عن تحقيق الـربح، الطرف الأضعف

ــاز عــادةً قــت نجاحــاً فــي الســوق الخارجيــة، فمــانح الاحقبعــد أن  ،فــي الســوق الداخليــة مــا يقــوم  متي
وط التي يرغب في التعاقد بناء عليها، فهو يحدد عدد المتلقين الذين يرغب في بإعداد العقود بالشر 

                                                             

ومــا  ٧ص ، ٢٠٠٣، الإســكندرية، دار الجامعــة الجديـدة، الأعمــال التجاريــة بالقيـاس، هــاني دويـدار. ينظـر؛ د )١(
 -الأعمـــال التجاريـــة ، القـــانون التجـــاري التنظـــيم القـــانوني للتجـــارة، هـــاني دويـــدار. د :وينظـــر أيضـــاً . بعـــدها
  .٦٩ - ٦٨ص ، ٧٦بند ، ٢٠١٣الملكية التجارية، دار الجامعة الجديدة، الإسكندرية ، -التجار

  .١٠٨االله، المرجع السابق، ص  رشا إبراهيم عبد االله عبد )٢(
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ــة التــي يســتخ ــاءاتهم والشــروط الواجــب توافرهــا فــي العمال الامتيــاز،  دمها متلقــوالتعامــل معهــم، وكف
ـــر دخـــولهم شـــبكة الامتيـــاز التـــي يقتصـــر والمبـــالغ التـــي ســـيدفعها هـــؤلا ور متلقـــي دء المتلقـــين نظي

 ،ك ينعقـد العقـدبمـا يعنـي قبـول الإيجـاب وبـذل ى قبول الشروط المكتوبة فـي العقـد،ا علمتياز فيهالا
  . )١(متياز التجاري يوصف بأنه عقد إذعانوعليه فإن عقد الا

  :عقد معاوضة خامساً ــ

 وبالتــالي ،)٢(هلمــا يعطيــ مقــابلاً  ينعاقــدمتال كــل مــن العقــد الــذي يأخــذ فيــه هــو عقــد المعاوضــة
از التجاري من عقود المعاوضة، حيث يحصل كـل مـن الطـرفين علـى مقابـل مـن متييعتبر عقد الا

ـــى دفعـــة ىالطـــرف الآخـــر، فالمـــانح يحصـــل علـــى مقابـــل مـــادي يـــؤد ـــى دفعـــات،  عل واحـــدة أو عل
، والمسـاعدة الفنيـة، وحـق اسـتغلال العلامـة التجاريـة وبالمقابل يحصل المتلقي علـى المعرفـة الفنيـة

  .)٣(المانحالخاصة ب

  :محل العقد متطور ــسادساً 

 ،سـاليب التكنولوجيـةوإدخـال الأ ،التجـاري علـى نقـل المعرفـة الفنيـة ينصب محل عقد الامتياز
ـــى الصـــناعة ـــم الحـــديث إل وهـــذه الأســـاليب ، التجـــارة وغيرهمـــا مـــن المجـــالاتو  ونقـــل تطبيقـــات العل

 العلميـة الجديـدة التـيالأبحـاث و  للتطـورات وفقـاً ، والتطبيقات العملية في حالة تغير وتبدل مستمرين
الأمـر الـذي يفـرض ، العلـوم والفنـون مجـالات تيان بكل ما هو جديد ومستحدث فيلا تكف عن الإ

بحيـث يـأتي بنصـوص جديـدة  ،لمحـل العقـد على المشرع أن يستجيب دومـاً لهـذه الطبيعـة المتطـورة
لتخلـف عـن او  حتـى لا تتصـف هـذه النصـوص بـالجمود ،لتحكم وتنظم مـا يسـتجد علـى هـذا المحـل

   .)٤(التكنولوجيو  مسايرة ركب التقدم العلمي

   :عقد رضائي سابعاً ــ

أنه ينعقد بمجرد الإيجاب والقبول تطبيقاً  ،متياز التجاريرتب على الصيغة التجارية لعقد الايت
لتأكيد فإن الكتابـة ليسـت لازمـة وبا، اً معين كلاً دون أن يتطلب القانون ش ،في العقودلمبدأ الرضائية 
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أن المشــرع المصــري خــرج  إلا، ويجــوز إثباتــه بكافــة طــرق الإثبــات ،التجــاري الامتيــازنعقــاد عقــد لا
ـــا ـــود نقـــل التكنولوجي ـــد فـــي كافـــة عق ـــاد العق ـــة لانعق ـــدأ واشـــترط الكتاب      حيـــث نصـــت ،علـــى هـــذا المب

وإلا  مكتوبــاً  يجــب أن يكــون عقــد نقــل التكنولوجيــا" :علــى أنــه مــن قــانون التجــارة الحــالي ٧٤لمــادة ا
  .)١(بي فإن الكتابة تعتبر شرط إثباتو أما في فرنسا وعلى المستوى الأور  ،"كان باطلاً 

   :عتبار الشخصيعقد قائم على الا ثامناً ــ

ــار الشخصــي تلــك العقــود التــي تلاحــظ فيهــا شخصــية  يقصــد بــالعقود التــي تقــوم علــى الاعتب
لـى شخصـية المتعاقـد د فـي قيامـه وتنفيـذه عفالعقـد يعتمـ، المتعاقد على مستوى انعقـاد العقـد وتنفيـذه

عتبـار يعتبـر مـن العقـود القائمـة علـى الا متيـاز التجـاريوعلى ذلك فإن عقـد الا ،)٢(ومدى الثقة فيه
والقـدرة الماليـة دوراً أساسـياً فـي  ،والكفاءة الفنيـة والتجاريـة ،الشخصي، حيث تلعب السمعة التجارية

متمثلة فـي المعرفـة الفنيـة، فـلا يجـوز مـنح هـذه المعرفـة  اً رار كونه يتضمن أس، إبرام العقد من عدمه
 وســـوف يســـتثمرها بأفضـــل  ،إليـــه هـــذه الأســـرار لـــن يفشــيها للغيـــر تســلم مـــن إلا بعــد التأكـــد مـــن أن

ينقضـي فـي حـال حـدوث  أنـه ،الاعتبـار الشخصـي، ونستنج من كون هذا العقد قائم علـى )٣(السبل
  . كما ينقضي بوفاة أحد المتعاقدين، كالجنون مثلاً  ،اقدينأي طارئ يوثر على أهلية أحد المتع

   :من عقود المدة تاسعاً ــ

ــداً تنتهــي آثــاره بمجــرد نقــل المعرفــة الفنيــة للمتلقــي وتســلم  إن عقــد الامتيــاز التجــاري لــيس عق
 فـالزمن بـل هـو عقـد ممتـد علـى فتـرة زمنيـة تقصـر أو تطـول وفقـاً لإرادة المتعاقـدين،، المقابل منـه

 من فترة مرور يلزم وإنما، انعقاده بمجرد المنفعة كامل على الحصول يمكن لاو  ،فيه جوهري ملعا
بحيـث تظـل التزامـات المـورد فـي تقـديم المعرفـة الفنيـة السـرية والتطـويرات التـي تـدخل عليهـا  الـزمن

يمتـد علـى فتـرة  أو قد ،خلال مدة العقد، كما أن التزام المتلقي بتقديم المقابل قد يكون فورياً مستمرة 
بالحفـاظ علـى السـرية يظـل قائمـاً حتـى بعـد انتهـاء العقـد،  والتزامه زمنية إذا كان على عدة دفعات،

  .فترة من الزمن ن الالتزامات تظل تنتج آثارها طوالوعلى هذا فإ

   :لا ينقل الملكية ولا يزيل الحقوقإنه عقد  عاشراً ــ

از متيــلمــانح لا يقــوم بنقــل ملكيــة محــل الاز بــأن اعنــد دراســة تعريــف عقــد الامتيــا تبــين ســابقاً 
مـادي، ويترتـب لال مقابـل التـزام الأخيـر بـدفع مبلـغ للمتلقي، وإنما ينقل له حـق الاسـتعمال والاسـتغ
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أو أن يهبـه للغيـر، ولا  ،منـه اً أو جـزء ،يسـتطيع بيـع مشـروعه) المـانح(متياز على ذلك أن مالك الا
ذه الخاصـية هـي التـي تميـز عقـد الامتيـاز التجـاري عـن غيـره يقيده في ذلك وجود حق للمتلقي، وهـ

  .من العقود التي ترد على الملكية

  الفرع الثاني

  متياز التجاريمزايا عقد الا

دون تنقـل المؤسسـات ، ختـراق أسـواق عالميـةالامتيـاز التجـاري وسـيلة مجديـة لا نظام أضحى
وأصـبحت  بـون بهـا،لتجارية التي يرغللعلامة ا خدماتو  حصول على منتجاتال أو الأفراد من أجل

       نظـــــراً  ،الامتيـــــاز التجــــاري نظــــام كثيــــر مــــن المشـــــروعات التجاريــــة تمـــــارس نشــــاطها مــــن خـــــلال
قتصــاد الــوطني، ن المــانح والمتلقــي والمســتهلك والاللمزايــا العديــدة التــي يقــدمها هــذا النظــام لكــل مــ

التـي يحققهـا الامتيـاز التجـاري لكـل مـن المـانح سيتم في هذا الفرع دراسـة المزايـا  وانطلاقاً مما تقدم
  . قتصاد الوطنيالتي يحققها هذا العقد للا والمتلقي والمستهلك، كذلك سيتم إبراز المزايا

   :الامتياز التجاري بالنسبة للمانحمزايا عقد  ــ أولاً 

  : يحقق عقد الامتياز بالنسبة للمانح مجموعة من المزايا أهمها

التجاريـة الخاصـة بالمـانح ة ب العلامـسـتالامتيـاز تك عقد عن طريقف :التجارية شهرة العلامةــ ١ 
ارتبــاط أذهــان العمــلاء بشــكل و  ن طريــق تعــدد نقــاط التوزيــع،وذلــك عــ ،شــهرة وانتشــاراً ســريعاً 

مـــتلاحم للمنتجـــات أو الخـــدمات و  هـــذه العلامـــة بتقـــديم متجـــانس ســـمحة التجاريـــة، وتالعلامـــ
  .)١(المقدمة

يحقــق المــانح مــن خــلال نظــام الامتيــاز مبــالغ ماليــة ضــخمة  :اســب ماديــة طائلــةتحقيــق مكــــ ٢ 
أو الخــدمات،  التــي يمتلكهــا ســواء فــي مجــال الانتــاج أو التوزيــع بســبب بيــع المعرفــة الفنيــة

نتاج وتقـديم خـدمات عـن ن استغلال تكنولوجيا التصنيع والإحيث يمكن هذا النظام المانح م
واحـدة تـدفع فــي  سـواء تمثــل هـذا المقابـل بدفعـة، ابـلمها بمقطريـق التـرخيص للغيـر باسـتخدا

 .)٢(أو كان على شكل دفعات متعددة تدفع بشكل دوري أثناء تنفيذ العقد ،بداية التعاقد

 الســـريع يمكــن للمـــانح مــن خــلال عقـــد الامتيــاز التجـــاري التوســع :الســـريع تحقيـــق التوســعــــ ٣ 
ل المخـــاطر تقليـــ وأيضـــاً  ،رأســـمالية إضـــافيةمـــل أعبـــاء والانتشـــار واختـــراق الأســـواق دون تح

يــات بــدون أي عمل الســريع التوســع فالمــانح يحقــق أســواق دوليــة، المحتملــة عنــد الــدخول إلــى
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 هنــاو ، ذ أن عمليــات التوســع تتطلــب المزيــد مــن رأس المــالاقتــراض أو مزيــد مــن التمويــل، إ
 .)١(يصبح المتلقي مصدراً لرأس المال للجهة المانحة

اق قـد يتخـوف المـانح مـن الـدخول إلـى أسـو  :ازديـاد معـدل الربحيـةو  خاطرةمنسبة التخفيض ــ ٤ 
المـانح نظـام الامتيـاز وبالتـالي يمكـن  فـي مجـال معـين، جديدة ومجهولة فيفضل منح امتياز

الأمـر ، من دراسة حجم الطلب على المنتجات وحجم الاستهلاك ودراسة السوق دراسة جيـدة
تكـون نسـبة المخـاطرة  وبالتـالي ،وزيـادة معـدل الربحيـة مخـاطرةالذي مـن شـأنه تقليـل نسـبة ال

وبعــد أن يطمــئن للنتــائج فــي تلــك الــدول، يمكــن أن يلجــأ إلــى  ،)٢( محــدودةفــي هــذا الوقــت 
تــتم مــن  ،الخــدمات تقــديم أو ،أو التوزيــع ،أن عمليــات الإنتــاج الاســتثمار المباشــر، وخاصــةً 

 .لبات السوق في تلك البلادقبل أشخاص على معرفة بذوق المستهلكين ومتط
سـلطة عقـد الامتيـاز يخـول المـانح  بمـا أن  :ضمان جودة المنتجات والخدمات محـل الامتيـازــ ٥ 

ــه يــتمكن بــذلك مــن الرقابــة والإشــراف المباشــر، التــزام المتلقــي بمعــايير  ىالرقابــة علــى مــد فإن
التــالي الحفــاظ علــى الامتيــاز، وب القيــاس والجــودة وضــمان جــودة المنتجــات والخــدمات محــل

  .)٣(سمعة المنتج والعلامة التجارية التي يمنحها

ـــ ٦  ــدـ ــاز يحقــق لــه العدي ــا كــذلك فــإن عقــد الامتي ــد مــن المزاي كــأن يجعــل أحــد  :الأخــرى والفوائ
منافســاً  ىتابعــاً لــه بــدل أن يبقــ فيغــدو هــذا المنــافس بمنحــه حــق الامتيــاز، قيــاً المنافســين لــه متل

 .)٤(مما توصل إليه المانح يهدد بالوصول إلى أفضل

فـي تحقيـق النجـاح  ومن خلال ما سبق نستنتج أن عقد الامتيـاز يعتبـر وسـيلة مفضـلة للمـانح
يكـون التوسـع برأسـمال  حيـث، فهو يرفع عن المانح كافة أعباء التوسع مـن خـلال الفـروع، المنشود
ـــرادات المـــانح وكلمـــا تزايـــدت أعـــداد المتلقـــين، المتلقـــين ـــة  فضـــلاً ، زادت إي ـــه يضـــمن إمكاني عـــن أن

ودون تحمــل مخــاطر  ،دون الحاجــة لشــركاء جــدد ،اســتمرار كامــل ملكيــة المشــروع للمالــك الأصــلي
وخاصــة مــع  كمــا أن المــانح لــم يعــد يعطــي لمشـكلة نقــص الســيولة تلــك الأهميــة، وأعبـاء الاقتــراض

   .استعداد البنوك للتمويل بسخاء
                                                             

  ينظر؛) ١(
 YOZI, B. Franchisors' Contribution Towards Franchisees' Business Failures. North 

West University, Vaal Triangle Campus, December (2009), p. 19-23.  
  ينظر؛ )٢(

 Martin, R. E. Franchising and Risk Management. American Economic Association, 
(1988), p. 954-968.  

  . ٣٣-٣٢عبد المنعم زمزم، المرجع السابق، ص . د )٣(
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  :نسبة للمتلقيلامتياز التجاري بالمزايا عقد ا ــ ثانياً 

الفوائـد بل إنه يحقـق العديـد مـن ، لا تقتصر المزايا التي يقدمها عقد الامتياز على المانح فقط
  :والمزايا للمتلقي منها

اســتعمال الرســوم والنمــاذج  مــنيســتفيد المتلقــي عنــد افتتــاح المحــل التجــاري  :مزايــا تجاريــة -١
 ،والتــي جــذبت الكثيــر مــن العمــلاءمتيــاز ة التجاريــة الخاصــة بمــانح الامــلعلاوا ،الصــناعية

خطـار مـن شـأنه أن يحـد مـن الأ ،فـة لـدى الجمهـورو نضمام المتلقي إلى شبكة امتيـاز معر فا
فيعتبر وسيلة فعالة يسـتخدمها صـغار ، التي يمكن أن يتعرض لها المشروع عند بدء نشاطه

متلقـي أيضـاً فـي التجار للصمود أمـام الشـركات الكبيـرة ذات الانتشـار الواسـع، كمـا يسـتفيد ال
 . )١(برنامج الدعاية الذي يقوم بها المانح

ـــة -٢ ـــا فني ـــد الإعـــلان عـــن  لقـــيتتمثـــل بحصـــول المت :مزاي علـــى المســـاعدة الفنيـــة اللازمـــة عن
الحقيقيـة لجـودة السـلعة  رسـراعمل تحت رقابة شخص محتـرف يعلـم الأحيث أن ال، شروعهم

المتلقـي حصـول يعنـي ضـمان  ،شـرةً محل الامتياز، والحصول على المساعدة الفنية منـه مبا
وهو ما يـؤدي فـي النهايـة لضـمان ، لأخطاء التي قد يقع فيها من قبل المانحلتصحيح على 

 .)٢(جودة المنتج

راسة الموقع وكافة دو ، العام للمشروعحيث يتولى المانح مهمة تحديد الهيكل  :مزايا تنظيمية -٣
كما ، نتاجيةم كذلك بتخطيط العملية الإويقو ، تفاصيل العوامل المساعدة على مباشرة النشاط

ولا شك أن قيام المانح بهذه المهام يحقق مرونة كبيرة وم المانح على تأهيل المستخدمين، يق
 .)٣(للمتلقي عند البدء بممارسة النشاط محل الامتياز

 التمويــل مقارنــة بــأي ةإن البــدء بنشــاط الامتيــاز يعنــي اســتعداد البنــوك لزيــاد :ةيــمزايــا تمويل -٤
حيث تظهر البنوك رغبتها الشديدة فـي تمويـل مشـروعات الامتيـاز ، عمل تجاري فردي آخر

مـــن نجـــاح هـــذه الأعمـــال التجاريـــة هـــو نجـــاح المشـــروع الرئيســـي  اً نظـــراً لأن جـــزء، التجـــاري
 تــوافر الــوعي والإدراك العــام لتلــك المواضــيع، و والرقابــة علــى الجــودة ،فــي التشــغيل) المــانح(
 .)٤(الأنشطةو 

                                                             

  .٤١لطفي رمزي أمين جندي، المرجع السابق، ص . د )١(
  .٣٥عبد المنعم زمزم، المرجع السابق، ص . د )٢(
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(2008) , p. 55-58. 
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، مثــل الحمايــة مــن المنافســة :فوائــد أخــرى ة إلــى مــا ســبق فــإن المتلقــي قــد يحقــقضــافبالإ -٥
مـا توصـل إليـه وأيضـاً قـد يرغـب فـي الـتعلم م، منطقة جغرافية خاصة به دد للمتلقيحيث يح
أو حـــق  ،الحصـــول علـــى حـــق ملكيـــة فكريـــة أو الحصـــول علـــى امتيـــاز يمكنـــه مـــن، المـــانح

 . )١(من المزايا الأخرى وغيرها ،التطوير لهذه التكنولوجيا

طـوق الأمـان فـي و  أن نظـام الامتيـاز يعتبـر بالنسـبة للمتلقـي مفتـاح النجـاح يتضح مما سـبق 
يمتلك رأس مـال ، و لنشاط التجاريفالمتلقي قد يكون شخص غير محترف ل، مباشرة العمل التجاري

 مــن التجــار كنــه مــن الصــمود بمواجهــة المنافســينفهــو يبحــث عــن طريــق تجــاري آمــن يم، محــدود
 ،خبـــرة المـــانح نأإذ ، التجـــاري وهـــو مـــا يـــوفره لـــه نظـــام الامتيـــاز، أصـــحاب الخبـــرة فـــي الســـوقو 
مميـزاً فـي بدايـة عطـي المتلقـي مركـزاً سـوف ت، فـي إدارة العمـل نجاحـه المسـبوقو  ،مساعدته الفنيـةو 

  .في السوق له ترسخ له موطئ قدم بين التجار المنافسينو  ،طريقه التجاري

   :لامتياز بالنسبة للمستهلكمزايا عقد ا ــ ثالثاً 

 إذ ،لا سـيما فـي مجـال الخـدمات والتوزيـع ،بالنسبة للمسـتهلكعديدة فوائد يحقق عقد الامتياز 
ة مـــالخـــدمات والمنتجـــات ذات الجـــودة العاليـــة، وذات العلا علـــىل حصـــو يمكـــن المســـتهلك مـــن ال

نتشـرة والقريبـة مـن البيـع الم مراكزديد من من خلال العذلك و  ،)٢(التجارية المشهورة بأسعار مناسبة
ا، نحـن سـوف لا تتعب نفسك فـي البحـث عنّـ"المفضل  شعار الشركات أضحىحيث مكان إقامته، 

كبيـر فيمـا كما لا يمكن إغفال الفائدة التي تعود علـى المسـتهلك مـن وفـورات الإنتـاج ال ،"نأتي إليك
ع المــذكورة يــتم بمعــدل نتــاج الســلة، نظــراً لأن إوبالتــالي ثمــن الســلع ،نتــاجيتعلــق بتخفــيض تكلفــة الإ

ن مــ عبئــاً علــى المــانح، وهــذا مخــزون كبيــر يمثــل حتياجــات الســوق، فــلا يكــون هنــاكيتناســب مــع ا
فيهـا، والتـوازن بـين كميـات الإنتـاج ومتطلبـات واحتياجـات  التقليل من أسـعارها وعـدم المغـالاة شأنه

وهـو بــلا شـك مـا يســعى إليـه المسـتهلك بالدرجــة  ،سـوقال خلق ســعراً متوازنـاً ومعقـولاً فــييالتوزيـع سـ
   .)٣(الأولى

  :لامتياز بالنسبة للاقتصاد الوطنيمزايا عقد ا ــ رابعاً 

والتجـــاري  تـــي تســـاعد علـــى الإنمـــاء الاقتصـــادييعـــد عقـــد الامتيـــاز التجـــاري مـــن الحلـــول ال
وســيلة ناجحــة  ة، فيعتبــرغيل الأيــدي العاملــة المحليــالــوطني، إذ يســهم هــذا النــوع مــن العقــود بتشــ

ــ الحــد مــن علــىتســاعد  ــة، كمــا يقل ، بة للخــارجل هــذا النظــام مــن نســب الســيولة المتســر أزمــة البطال
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ترتيـــب  عـــادةوتحفيـــز الشـــركات المحليـــة لإ ،وزيـــادة الاســـتثمار فـــي المشـــاريع الصـــغيرة والمتوســـطة
مـــة التـــي تقــــدمها جـــودة المنــــتج أو الخد يســــاهم فـــي رفـــعحتـــى تـــتمكن مــــن المنافســـة بمـــا  أوراقهـــا

وهذا التطوير في المنتجات المحلية يسهم في اللجوء إلـى تـداول المنـتج المحلـي عوضـاً  ،للمستهلك
من خـلال  ،الأيدي العاملة الوطنية مهارة كما يسهم هذا النظام في تطوير، من البضائع المستوردة

عتبـر ت وأيضـاً  القـوى البشـرية،فـي رفـع كفـاءة  مما يسـاعد، تلقاه في المشاريع المقامةتالتدريب الذي 
للبنــوك مـن حيــث التمويــل نتيجـة ارتفــاع نســبة  متيــاز التجاريــة جاذبـةً المشـروعات المقامــة بنظـام الا

  .)١(نجاح هذه المشروعات نظراً لاعتمادها على علاقة تجارية عالمية مشهورة

بـين  نيـة لا سـيمايباعد فـي زيـادة نسـبة التجـارة اليسـ ولا شك أيضاً أن نظام الامتياز التجـاري 
التجــارة  ث أن نســبةحيــ، فــي الــدول العربيــة نظــراً لســهولة انتشــار هــذه المشــروعات ،الــدول العربيــة

ــالب ــدول بــين  ةينيّ ــاز  مــن حجــم تجارتهــا مــع العــالم، خاصــةً % ٩,٤لا تتعــدىهــذه ال أن نظــام الامتي
الصـغيرة، وذلـك عـن  لمشـاريعوا الكبيرة الناجحـة مشاريعاللية فعالة للربط بين على آالتجاري يعتمد 

  .)٢(طريق تطوير أعمالهم، ونقل هذه المعرفة الفنية والخبرة لصغار المستثمرين

  المطلب الثالث

  عن العقود المشابهة لهتمييز عقد الامتياز التجاري 

من الأهميـة بمكـان بعـد دراسـة مزايـا وخصـائص عقـد الامتيـاز التجـاري فـي المطلـب السـابق، 
وبعض العقود الأخرى التـي  التجاري متيازختلاف بين عقد الان أوجه الشبه والاإلى بيا أن نتطرق
يـزه يتمكننـا مـن تموضـع المعـايير والضـوابط التـي و  ،بعـض الخصـائص والعناصـره في تشترك مع

ـــك العقـــود ـــة فـــي تحديـــد هـــذا العقـــد يجنـــب المتعاقـــدين الوقـــوع فـــي  خاصـــة ،عـــن تل ـــوخي الدق أن ت
لامتيـاز التجـاري فـإن موضـوع التمييـز بـين عقـد ا وعليـه ،أ في تكييفـهالإشكالات الناجمة عن الخط

  :وذلك على النحو الآتي ،ا المطلبله سيكون محل الدراسة في هذ والعقود المشابهة

  . ة التجاريةمالتمييز بين عقد الامتياز وعقد الترخيص باستعمال العلا :الفرع الأول

  .لتجاري وعقود التوزيعمتياز االتمييز بين عقد الا :الفرع الثاني

  .شركةاز التجاري وعقد الالتمييز بين عقد الامتي: الفرع الثالث
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  الفرع الأول

  ة التجارية ممتياز التجاري وعقد الترخيص باستعمال العلاالا التمييز بين عقد

العقــد الــذي يخــول فيــه  ذلــك" :ة التجاريــة بأنــهمــعــرف الفقهــاء عقــد التــرخيص باســتعمال العلا
محتفظـاً  ئـهة لغيـره حـق اسـتعمالها خـلال مـدة معينـة فـي مقابـل أجـر معلـوم، مـع بقالامصاحب الع

  . )١("بملكيتها

فالمتلقي يتمتع ، يتفق هذا العقد مع عقد الامتياز التجاري من ناحية الاستقلال القانوني التامو 
رخيص تــعقــد الفــإن المــرخص لــه فــي  مــانح فــي عقــد الامتيــاز، كــذلكباســتقلال تــام فــي مواجهــة ال

ة التجاريــة يتمتــع باســتقلال تــام عنــد مزاولــة نشــاطه فــي مواجهــة المــرخص، لأنــه مــاســتعمال العلاب
ة التـــرخيص التجاريـــة مـــرغـــم أنـــه يســـتعمل علا ،المـــرخص يعمـــل لحســـابه الخـــاص ولـــيس لحســـاب

يــع، إلا أن عقــد ن نوعــاً مــن أنــواع عقــود التوز مــن العقــدين يعتبــرا ، كمــا أن كــلاً )٢(الخاصــة بــالأخير
أمـا ، ة التجاريـة فقـطمـلال العلاغة التجارية يعتمـد فـي التوزيـع علـى اسـتمالعلا الترخيص باستعمال

، بواســــطة وتقــــديم الخـــدمات ،تســـويقهاو  ،المنتجــــات لصـــناعةعقـــد الامتيـــاز التجــــاري فإنـــه وســــيلة 
  .)٣(حقوق الملكية الفكرية ونقل المعرفة والمساعدة الفنية استغلال

أشـمل مـن عقـد التـرخيص باسـتعمال العلامـة و  الامتياز التجاري أعـمأن عقد  ما تقدمم يلاحظ
يمكــن القـــول بــأن عقــد الامتيـــاز التجــاري يتضـــمن شــقين، يشــكل أولهمـــا جــوهر عقـــد إذ ، التجاريــة

ة التجاريـة المتمثـل فـي اسـتعمال اسـم المـرخص وعلامتـه التجاريـة، أمـا مـالترخيص باسـتعمال العلا
ريب واتبــاع أســاليب ونظــم نيــة الســرية وتقــديم المســاعدة الفنيــة والتــدالشــق الثــاني فيشــمل المعرفــة الف

أوســـع نطاقـــاً مـــن محـــل عقـــد التـــرخيص يعتبـــر متيـــاز التجـــاري وعليـــه فـــإن محـــل عقـــد الا، المـــانح
 متيــازأن عقــد الا إلــى تهشــار إ عنــد لفرنســيالفقــه اعليــه  وهــذا مــا أكــد، ة التجاريــةلعلامــباســتعمال ا

  : )٤(ين أساسيينيجب أن يتضمن عنصر  التجاري

  . ة التجاريةمالترخيص باستعمال العلا ــ ١  

  . يم المعرفة الفنية إلى المتلقيتقد ــ ٢

                                                             

  .٥٧حسام الدين عبد الغني الصغير، المرجع السابق، ص. د )١(
  .٢٩ لطفي رمزي أمين جندي، المرجع السابق، ص. د )٢(
  .١٣٦ص رشا إبراهيم عبد االله عبد االله، المرجع السابق،  )٣(
  .٦٨حسام الدين عبد الغني الصغير، المرجع السابق، ص. د )٤(
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  الفرع الثاني

  وعقود التوزيع التمييز بين عقد الامتياز التجاري 

     ، وفي ضوء تقارب)١(ري يعتبر أحد أشكال شبكة التوزيعنظراً لأن عقد الامتياز التجا 
   ، فإن عقد الامتياز التجاري قد تتشابه صفاتهختلف أشكال عقود شبكة التوزيعن مالصفات بي

أو  يعقد التوزيع الإقليموالمتمثلة في  ،الصورتين الأخريين لعقود الشبكة صفات إلى حد كبير مع
    وعقد التوزيع المعتمد، ) (Contrat de distribution territorial ou exclusiveالحصري
وانطلاقاً مما تقدم فقد كان  ،) (Contrat de distribution agréé ou selectiveيأو الانتقائ

جاري وكل صورة من هاتين علينا أن نبين أوجه الشبه والاختلاف بين عقد الامتياز الت لزاماً 
  :، وذلك على النحو الآتيالصورتين

  :أو الإقليمي عقد الامتياز التجاري وعقد التوزيع الحصري ــ أولاً 

 Contrat de distribution territorial ou) الحصريالإقليمي أو  التوزيعيعرف عقد    
exclusive) بمقتضاه يقوم تاجر يطلق عليه موزع إقليمي اتفاق " :بأنه)concessionaire (

يطلق عليه المنتج أو  أو صانعوزيع في خدمة تاجر بوضع شركته المتخصصة في مجال الت
تحت و  ،وخلال مدة زمنية محددة ،ذلك لكي يتولى قصرياً في إقليم معين، و )concedant(المورد 

  .)٢("، توزيع المنتجات التي تم تخويله حق احتكار إعادة بيعهارقابة المنتج

مــن حيــث طبيعتــه مــن  التوزيــع الحصــريكثيــراً مــع عقــد ويتشــابه عقــد الامتيــاز التجــاري    
مــن العقـدين يتمتــع طرفــاه  به فــي أن كـلاً ويتجلــى وجـه الشــ، جهـة، وظــروف نشـأته مــن جهــة أخـرى

تنفصـــل و  ،والمتلقـــي لحســـابه الخـــاص حيـــث يعمـــل كـــل مـــن المـــوزع، بالاســـتقلال المـــالي والقـــانوني
 وفي الوقـت ذاتـه ، في عقد الامتيازمانح الو  التوزيع من المنتج في عقد ة كلذمتهما المالية عن ذم

يحــق لــه اســتخدام  كــل مــن المتلقــي والمــوزع ضــاً وأي، المنــتجو  تجمعهمــا التبعيــة الاقتصــادية للمــانح
ـــع المنتجـــات أو الخـــدمات المقدمـــة للجمهـــور، العلامـــة التجاريـــة للمـــانح كمـــا يشـــتركان فـــي  ،)٣(وبي

                                                             

ـــة عقـــود وهـــي )١( ـــع الإقليمـــي أو الحصـــري : (اســـتقر الفقـــه علـــى أن عقـــود الشـــبكة تنصـــب علـــى ثلاث ـــد التوزي عق
Contrat de distribution territorial ou exclusive،  أو المعتمـد  الانتقـائيعقـد التوزيـعContrat 

de distribution agréé ou sélective عقـد الامتيـاز التجـاري ،franchise( ًلمـا يتـوافر فـي هـذه ، نظـرا
العقــود الثلاثــة مــن صــفات واشــتراطات تضــفي عليهــا صــفة العقــود الإطاريــة، أي أنهــا تعــد مــن العقــود غيــر 

، المرجـــع الســـابق، ياســـر ســـامي قرنـــي، عقـــود التجـــارة الدوليـــة. د. المســـماة التـــي أفرزتهـــا الممارســـات العمليـــة
  .١١ص

  .٢٤ص ، ياسر سامي قرني، المرجع السابق. أورده د )٢(
  .٣٢لطفي رمزي أمين الجندي، المرجع السابق، ص . د )٣(
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والـذي يقصـد ، في عقـد الامتيـاز التجـاري ما يكون متوافراً  عناصر أخرى كشرط القصر الذي غالباً 
أو فـي منطقـة معينـة  ،الآخر وحده فقط فـي منطقتـهالتزام أحد طرفي العقد بالتعامل مع الطرف به 

  .)١(يتفقان عليها

يشـترك مـع عقـد الامتيـاز التجـاري فـي العديـد مـن  التوزيع الحصـريوعلى الرغم من أن عقد  
  :لا أنهما يختلفان في عدة نقاط من أهمهاإ، العناصر

از التجــاري الــذي لا لا يبــرم إلا بــين تجــار، علــى خــلاف عقــد الامتيــ إن عقــد التوزيــع الحصــري ـــ١
  .ن يكون أطرافه متصفين بهذه الصفةيشترط أ

ــد  ــــ٢  ــة  التوزيــع الحصــرييتميــز عقــد الامتيــاز التجــاري عــن عق بخاصــية معينــة ألا وهــي منهجي
لـى عنصـرين لذي يترجم في علاقته مع المتلقي إوا، يم أو أسلوب العمل الخاص بالمانحالتنظ

اعدة الفنيــة المســتمرة مــن المــانح للمتلقــي طــوال فتــرة الأول يتمثــل فــي عنصــر المســ، أساســيين
لـى المتلقـي والتـي يقـوم بنقلهـا إ ،خاصـة بالمـانحالثاني عنصـر المعرفـة الفنيـة الو  سريان العقد،

ـــاز  ـــد الامتي ـــاح النجـــاح لمشـــروع المتلقـــي، بمـــا يؤهلهـــا لأن تكـــون شـــرطاً رئيســـياً لعق وتعـــد مفت
  .)٢(التوزيع الحصريعقد بينما تمثل شرطاً تكميلياً في ، التجاري

كرســـم  ،ســـواءً فــي بدايـــة التعاقـــد، غ مـــاليفـــي عقـــد الامتيــاز التجـــاري يقـــوم المتلقـــي بــدفع مبلـــ ــــ٣ 
فـلا  عقـود التوزيـع الحصـريا أمـ، مـا يقدمـه المـانح مـن أداءات أو مقابـل ،انضمام إلى الشبكة

بيــة المشـــتركة فـــي و وهــذا مـــا أشــارت إليـــه محكمــة العـــدل التابعــة للســـوق الأور ، تتضــمن ذلـــك
، للتفرقة بين عقـود الامتيـاز التجـاري وعقـود التـزام ١٩٨٦فبراير سنة  ٢٨حكمها الصادر في 

إذ قررت المحكمة أن عقود الامتياز التجـاري لا تسـري عليهـا القواعـد التـي تـنظم عقـود ، البيع
مل العناصــر ولا تشــ، حيــث أن هــذه العقــود لا تتضــمن ســوى التزامــات البيــع والشــراء، الالتــزام

والتنــازل ، التنــازل عــن الشــارات والرســوم المميــزة مثــل، الأخــرى المميــزة لعقــد الامتيــاز التجــاري
 .)٣(لى دفع مبلغ في بداية التعاقد كمقابل للدخول في الشبكةإبالإضافة ، عن المعرفة الفنية

صـائص الجوهريـة يتميز باحتوائه دائماً لشرط القصر الذي يعـد مـن الخ عقد التوزيع الحصري ــ٤ 
فــي إشــارة إلــى ، ولــذلك شــاع بأنــه حصــري، بحيــث لا يتصــور الحــديث عنــه بدونــه، لهــذا العقــد

إلـى النطـاق الجغرافـي الـذي يكـون  أو بأنه إقليمـي نسـبةً ، اعتبار شرط الحصر من ضرورياته
إذ لا يعــد هــذا الشــرط مــن ، محــلاً لشــرط القصــر، وذلــك علــى خــلاف عقــد الامتيــاز التجــاري

 .نعقادهاولا من مستلزمات ، تهخصوصيا
                                                             

  .١٩٩سميحة القليوبي، المرجع السابق، ص. د )١(
  .٥٣ياسر سيد الحديدى، المرجع السابق، ص . د )٢(
  .٧٥ -٧٤حسام الدين عبد الغني الصغير، الترخيص باستعمال العلامة التجارية، المرجع السابق، ص . د )٣(
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، نظـــراً )١(ريةعـــادة مـــا تكـــون عقـــود الامتيـــاز التجـــاري لمـــدة أطـــول مـــن عقـــود التوزيـــع الحصـــ ـــــ٥ 
 .الأموال المادية المستثمرة فيها لضخامة

ـــ٦  نطــاق عقــود  أن ، إذجــاري عنــه فــي عقــود التوزيــع الحصــرياتســاع مجــال عقــود الامتيــاز الت ـ
، بينمــا يقتصــر مجــال عقــود التوزيــع والخــدمي ،يالتــوزيعو  ،لصــناعيالامتيــاز يشــمل المجــال ا

  .الحصرية على مجال التوزيع

   :أو الانتقائي عقد الامتياز التجاري وعقد التوزيع المعتمد ــ ثانياً 

يلجـأ ، (Contrat de distribution agréé ou selective) عقـد التوزيـع المعتمـد أو الانتقـائيفـي     
 ،كماليــة ذات الســمعة الرفيعــة إلــى اختيــار مــوزعين يتمتعــون بســمعة وثقــة تجاريــةمنتجــو الســلع ال

بضــائعهم منتجــاتهم و  ، وذلــك بقصــد الاطمئنــان علــى أنتجــاتهمبيــع منودرايــة فنيــة عاليــة لتوزيــع و 
بســمعة  بمــا يليــق ،تــوزع مــن قبــل مــوزعين يتمتعــون بمكانــة فنيــة فــي مجــال التســويقو  ســوف تبــاع

عقــد بموجبــه ": بأنــه هــذا العقــد ولقــد عرفــت محكمــة الــنقض الفرنســية ،)٢(وردينالمــالمنتجــين و هــؤلاء 
عـايير يتعهد المورد بأن يمد بسلع معينة تاجراً واحداً أو أكثر في قطاع معين يـتم اختيـارهم طبقـاً لم

، ومـــن جانـــب آخـــر يســـمح )دون مبـــرر(دون تحديـــد للكميـــة و  ،دون تمييـــز فيمـــا بيـــنهمموضـــوعية، 
  .)٣("ببيع منتجات منافسةالمورد للموزع 

يختلف عقد التوزيع الانتقـائي عـن عقـد التوزيـع الحصـري فـي أن شـرط القصـر يعتبـر شـرطاً و      
فشــرط ، علــى حجيــة عقــد التوزيــع الانتقــائي ، بينمــا لا يــؤثر تخلفــهالعقــد الأخيــر نعقــادضــرورياً لا

دراجه فـي هـذا العقـد دون ة إعلى الرغم من إمكاني ،الانتقائيالقصر ليس من عناصر عقد التوزيع 
حينما نصت على أن نظام عنه محكمة النقض الفرنسية  تأن يغير من طبيعته شيئاً، وهو ما عبر 

، ، وذلــك عــن طريــق اختيــار المــوزعينالتوزيــع الانتقــائي يهــدف إلــى حمايــة شــهرة وجــودة المنتجــات
لك إلـى تخويـل حـق قصـر ذ ، دون أن يؤديمن حرية كل من الطرفين فهو يقوم على اتفاقات تقيد

، والموزع يسـتطيع نطقة الجغرافيةآخرين في ذات الم، فالمنتج يحق له أن يتفق مع موزعين متبادل
  . )٤(أن يبيع منتجات منافسة

 مـن حيـث أنهمـا يبرمـان بـين كثيـراً مـع عقـد التوزيـع الانتقـائييتشابه عقد الامتيـاز التجـاري و       
 ، كما أنهمـا ينـدرجان ضـمن مـا يطلـق عليـه عقـود الشـبكة التـي تكفـلطرفين مستقلين مالياً وقانونياً 

                                                             

  .٢١٠قليوبي، المرجع السابق، ص سميحة ال. د )١(
  . ٢١١سميحة القليوبي، المرجع السابق، ص. د )٢(
  .٦٠المرجع السابق، ص، ماجد عمار، عقد الامتياز التجاري .أورده د )٣(
  .١٥ص، أورده ياسر سامي قرني، المرجع السابق. د )٤(
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ــة العقديــةفــي عقــد التوزيــع الانتقــائي علــى الع وردالمــهيمنــة المــانح فــي عقــد الامتيــاز و  وعلــى  ،ملي
كمـا أن شـرط القصـر الـذي يعتبـر شـرط أساسـي فـي عقـد التوزيـع الحصـري لا يعـد ، الشبكة برمتهـا

عــن عقــد فــإن عقــد الامتيــاز التجــاري يتميــز ، وفــي مقابــل ذلــك مــن مســتلزمات انعقــاد كــل منهمــا
، والخبــرات العمليــة والتجاريــة إلــى ئمــاً علــى شــرط نقــل المعرفــة الفنيــةالتوزيــع الانتقــائي باحتوائــه دا
ي ، في حين أن عقد التوزيـع الانتقـائالمساعدة للأخير طوال فترة العقدالمتلقي، والتزام الأول بتقديم 

، كمـا أنـه لا يولـد التزامـاً بتقـديم المسـاعدة الفنيـة، بالإضـافة إلـى أن للمعارف الفنية لا يتضمن نقلاً 
   .في عقد الامتياز التجاري، بينما لا يشترط ذلك ارعقد التوزيع الانتقائي يبرم دائماً بين تج

  الثالثالفرع 

  التمييز بين عقد الامتياز التجاري وعقد الشركة

عقــد يلتــزم بمقتضــاه : "مــدني المصــري عقــد الشــركة بأنــهن المــن القــانو ) ٥٠٥(دة عرفــت المــا
، عمــل م فــي مشــروع مــالي بتقــديم حصــة مــن مــال أو مــنشخصــان أو أكثــر بــأن يســاهم كــل مــنه

 هــذا التعريــف يتبــين أن  مــننطلاقــاً او ، "مــا قــد ينشــأ عــن هــذا المشــروع مــن ربــح أو خســارة قتســاملا
فـي أنـه علاقـة تعاقديـة بـين طـرفين، وأن كـل طـرف عقد الشركة يتشابه مـع عقـد الامتيـاز التجـاري 

فالمـانح ، وأن كـل عقـد يقـوم علـى التعـاون الوثيـق بـين طرفيـه، اً كـان شـكلهابأداءات معينة أيّـيلتزم 
ة التجاريـة، ونجـاح الشـبكة بصـفة مـوالمتلقي في عقـد الامتيـاز التجـاري يتعاونـان علـى حمايـة العلا

يتعاونون في الاسـتغلال التجـاري لشـركتهم بغـرض تحقيـق  وكذلك أطراف عقد الشركة فإنهم، عامة
  .)١(اقتسام أرباحهمن النجاح الذي يمكنهم 

حيــث ضـرورة تــوافر نيــة المشــاركة  مــن التجـاري متيــازينمـا يختلــف عقــد الشـركة عــن عقــد الاب
  .إذ يتمتع كل من الشريكين بحق الإشراف والرقابة على الشركة، كعنصر أساسي في عقد الشركة

 فيعتبر هذا الأمر شرطاً جوهرياً  ،ضاً يختلف العقدان في موضوع اقتسام الأرباح والخسائريوأ
للأرباح والخسائر  اً قتساممتياز التجاري الذي لا يتضمن اعقود إنشاء الشركات، بعكس عقد الافي 

رقـم  والتـي تتوقـف علـى، للمـانح ةتـاو ن المتلقـي يقـوم بـدفع إيحـدث أ بين المـانح والمتلقـي، ولكـن مـا
 سـمه وعلامتـه التجاريـة والمعرفـة الفنيـةاالأعمال، نتيجة قيـام المـانح بتمكـين المتلقـي فـي اسـتعمال 

  . )٢(الخاصة به

اعتباري قـانوني، علـى النقـيض  متياز، فلا ينشأ من انعقاده شخصوأخيراً فيما يتعلق بعقد الا
ماليـة للمـانح والمتلقـي فـي ذمـة التبعية لـذلك لـيس مـن شـأنه الـدمج بـين الذمـة البمن عقد الشركة، و 
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 ٤٠  

  .)١(رنياً وعضوياً عن الطرف الآخقى كل طرف من العقد مستقلاً قانو واحدة، ويب

وتبرز أهمية التفرقة بين عقد الامتياز التجـاري وعقـد الشـركة فـي الواقـع العملـي بشـكل كبيـر، 
قـانون الشـركات،  امإذ يترتب علـى تكييـف العلاقـة بـين طرفـي العقـد بأنهـا عقـد شـركة، تطبيـق أحكـ

متياز شريكاً في العمل أو في الإدارة، مما يستوجب مسئوليته عن الـديون التـي قـد فيصبح مانح الا
تنشــأ نتيجـــة تدخلـــه فـــي الإدارة، وكـــذلك يمكـــن الرجـــوع عليـــه بـــدعوى تكملـــة الأصـــول إذا أصـــبحت 

  .)٢(أصول الشركة لا تكفي لسداد ديونها

ــم تكييفــ ــأمــا إذا ت ــاز، فتســر ه علــى أســاس أنــه عق رســاها القضــاء أعليــه القواعــد التــي  يد امتي
  .)٣(للعقود والخاصة بهذا العقد، وكذلك القواعد العامة

مـــع عقــــد الشـــركة فــــي بعـــض النقــــاط يشــــترك عقـــد الامتيــــاز التجـــاري  نســـتنتج ممـــا تقــــدم أن
ى قاصـراً ن هـذا التكييـف يبقـلأنظـراً ، عقد شـركة بأنه لا يمكن تكييف هذا العقد إلا أنه، والعناصر

الالتـزام و  المسـاعدة الفنيـةو  المعرفـة الفنيـة مثـل، حاطة بكافة عناصر عقد الامتياز الجوهريةعن الإ
  .بالتدريب

ز، فرضــته حاجــات عقـد جديــد متميـ يــة عقـد الامتيــاز التجــاري إلـى أنــهنخلـص مــن دراسـة ماه
، فريـدةبمزايـا وخصـائص  أنـه يتمتـع، و شه العالم اليـومنفتاح الاقتصادي الذي يعيالتجارة في ظل الا

بـل إنـه يحتـاج إلـى ، دراجـه تحـت هـذه النوعيـة مـن العقـودوبالتـالي لا يمكـن إ، تكسبه طابعاً خاصـاً 
  . اشتراطاتهو  تنظيم تشريعي خاص به ينظم أحكامه
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