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  خاتمةال

وذلك من خلال  ،)الفرانشايز(د الامتياز التجاري النظام القانوني لعقتناولت هذه الدراسة    
، ومن ثم انتقلنا ببيان ماهية هذا العقدفقمنا في بداية الأمر  ،القانونية لهذا العقدعرض الطبيعة 

حيث اتضح أن هناك ثلاثة عناصر يتكون منها محله، إلى دراسة العناصر الرئيسية التي 
العلامة و  ،ة الفنيةوالمساعد ،نية المنقولةتتمثل في المعرفة الف ،هذا العقدجوهرية تمثل ركائز 

 تبين لنا أن هناك عدة ، حيثاز التجاريآثار عقد الامتي كما تطرقنا كذلك لدراسة التجارية،
مثلة الامتياز المت أسباب انقضاء عقد أهم بينّا اً ، وأخير يرتبها هذا العقد على عاتق أطرافه التزامات

 كما لاحظنا أنهالشخصي، الاعتبار الانقضاء القائمة على  بأسباو  ،بانقضاء العقد بانتهاء مدته
توصلنا  من هذه الدراسة بعد أن فرغناو  ،ء عقد الامتياز مجموعة من الآثاريترتب على انقضا

  :إلى مجموعة من النتائج والتوصيات تتمثل في 

  :النتائج أولاً ــ

رة التــي يعتبــر أحــد العقــود المعاصــ د الامتيــاز التجــاري أنــهدراســة ماهيــة عقــخــلال مــن  توصــلناـــ ١
فرضته حاجات التجارة فـي ظـل  فهو عقد ،لوقوف على ما يتعلق به من أحكامتمس الحاجة ل

ــه يتمتــع بمزايــا وخصــائص فريــدة، تكســبه  ــذي يعيشــه العــالم اليــوم، وأن ــاح الاقتصــادي ال الانفت
، بــل إنــه يحتــاج إلــى العقــوددراجــه تحــت أي نــوع آخــر مــن وبالتــالي لا يمكــن إطابعــاً خاصــاً، 

 .شريعي خاص به ينظم أحكامه واشتراطاتهتنظيم ت
توصلنا في هذه الدراسة إلى تحديد فكرة المعرفة الفنية التي تشكل محور هذا العقد، إذ خلصـنا ــ ٢

إلى أن مفهوم المعرفة الفنية محل عقد الامتياز لا يقتصر على الجانب الصـناعي والإنتـاجي 
فنيــــة، والأســــرار الصــــناعية والتجاريــــة، الخبــــرات والمهــــارات ال أيضــــاً  فقــــط، بــــل يمتــــد ليشــــمل

الــنظم الإداريــة، أي أننــا اعتمــدنا المفهــوم الموســع و  والأنشــطة التســويقية، والوســائل التنظيميــة،
 .وهو ما ينسجم مع طبيعة هذا العقد وتعدد أنواعه ،للمعرفة الفنية

يعتبر  هذا العقدأن  تبين لنا من دراسة العناصر التي يتكون منها محل عقد الامتياز التجاري،ــ ٣
من العقود التي يتسم المحل فيها بالتنوع والتركيب والتعقيد، فلا يقتصر المحل فيه على مجرد 

فقط، بل إنه يشـتمل إلـى جانـب ذلـك علـى تقـديم المسـاعدة  المعرفة الفنية أو التكنولوجيا تقديم
المـانح، وهـو مـا يتميـز ية وتمكين المتلقي من اسـتعمال العلامـة والاسـم التجـاري الخـاص بنالف

 أو عقــد ،كعقــد التــرخيص باســتعمال العلامــة التجاريــة ،بــه هــذا العقــد عــن غيــره مــن العقــود
know how ،أو عقد المساعدة الفنية.  
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هــي  ،ن العلامــة التجاريــة المقصــودة فــي محــل عقــد الامتيــازتوصــلنا فــي هــذه الدراســة إلــى أــــ ٤
لها، نتيجـة عـدة عوامـل تـؤثر يشهرتها حدود إقليم تسجتتجاوز  التي العلامة التجارية المشهورة

سـمعة عالميـة مقارنـة بغيرهـا مـن العلامـات يوعها وانتشارها، أي أن هذه العلامـة تتمتـع بفي ذ
  .الوطنية

يعتبر هذا العقد من عقود نقل التكنولوجيا، حيـث يقـوم المـانح بالتوصـل إلـى التكنولوجيـا، ومـن ــ ٥
الذي غالباً ما يكون من الـدول الناميـة التـي تسـعى  ،جيا إلى المتلقيثم يقوم بنقل هذه التكنولو 

إلا أنــه مــن خــلال نقــل هــذه المعرفــة إليهــا، إلــى تحقيــق تطــور اقتصــادي وتكنولــوجي، وذلــك 
ـــة ضـــمن محـــيط عقـــود نقـــل  ـــك فـــإن هـــذا العقـــد يتمتـــع بخصوصـــية معين ـــرغم مـــن ذل وعلـــى ال

، الأنشـطة التوزيعيـة والخدميـة والصـناعيةالتكنولوجيا، إذ يستمد هـذه الخصوصـية مـن تشـابك 
 .استغلال عناصر الملكية الصناعية بالإضافة إلى

تبين لنا من خلال دراسـتنا للالتزامـات المترتبـة علـى أطـراف عقـد الامتيـاز، أن هنـاك مجموعـة ــ ٦
تــأتي فــي طليعتهــا الالتــزام بالإفصــاح عــن المعلومــات  ،مــن الالتزامــات التــي يلتــزم بهــا المــانح

وغيرهـا مـن المعلومـات التـي قـد تـؤثر علـى  ،والإداري ،والفنـي ،لمتعلقة بحقيقة وضعه الماليا
وأيضـاً تبـين لنـا أن التـزام المـانح بنقـل المعرفـة الفنيـة  ر المتلقـي فـي إبـرام العقـد مـن عدمـه،قرا

زام يعتبـر مــن أهـم الالتزامــات التــي يرتبهـا العقــد محــل الدراسـة علــى المــانح، ويـرتبط بهــذا الالتــ
قيـام المـانح بتقـديم المسـاعدة الفنيـة للمتلقـي طــوال فتـرة العقـد، كمـا يلتـزم المـانح بنقـل عناصــر 

وعــة التزامــات مــن أهمهــا الإفصــاح عــن موبالمقابــل لــذلك يلتــزم المتلقــي بمج ،الملكيــة الفكريــة
 وبحقيقــة وضــعه المــالي والتجــاري، وأيضــاً أن يــؤدي للمـــانح ،المعلومــات الهامــة المتعلقــة بــه

الانضـــمام لشـــبكة الامتيـــاز، كمـــا يلتـــزم  دفوعات الماليـــة التـــي تعتبـــر مقابـــلمجموعـــة مـــن المـــ
المتلقـــي بالمحافظـــة علـــى وحـــدة المظهـــر العـــام للشـــبكة، وذلـــك بـــأن يحـــاكي مشـــروع المتلقـــي 

 عليهـا الضـوء تـم تسـليطمضموناً، وغيرها من الالتزامات الأخـرى التـي و  مؤسسة المانح شكلاً 
 .في هذه الدراسة

ـــ ٧ ــاز التجــاريـ أن هــذه الأســباب تكــرس الطــابع  ،تبــين لنــا مــن دراســة أســباب انقضــاء عقــد الامتي
مجتمعـــة صـــور المتعـــدد لهـــذا العقـــد، حيـــث تتـــداخل أحكـــام القـــانون المـــدني والتجـــاري لتشـــكل 

وانتهـاء العقـد بانتهـاء مدتـه مـن الأسـباب  ،فقـدان الأهليـةو  ،تعتبر الوفـاة انقضاء هذا العقد، إذ
 ،الانــــدماجس، و مــــة لانقضــــاء العقــــود التــــي ينظمهــــا القــــانون المــــدني، إلــــى جانــــب الإفــــلاالعا

 .التي تعتبر الأشكال المعروفة لانقضاء أشخاص القانون التجاري والتصفية
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  :التوصيات ثانياً ــ

والمصــري علــى وجــه الخصــوص باعتبــاره  ،نوصــي بضــرورة قيــام المشــرع العربــي بشــكل عــام
تجدة متلكه من قدرات قانونية علمية كبيرة على الإحاطة بالظواهر القانونية المسـالسباق دائماً لما ي

تتثمـل عناصــر  بحيـثفراد تشـريع خــاص يـنظم أحكـام هـذا العقــد، بـإعلـى مسـتوى التشـريع العربــي، 
  :التشريع ما يلي هذا

تقـديم  كـلا المتعاقـدين بالإفصـاح والشـفافية، وذلـك مـن خـلال دقيقـة تلـزموضع قواعـد واضـحة و  ــ١
وغيرهـا مـن المعلومـات التـي قـد تـؤثر  ،معلومات مفصلة عن الحالة التجارية والإداريـة والفنيـة

 .في قرار أحد الطرفين عند إبرام العقد، مع بقاء هذا الالتزام سارياً خلال فترة تنفيذ العقد
ل المتلقــي مقــدار الــثمن الواجــب الــدفع مــن قبــاز بنــداً يحــدد فيــه شــكل و أن يتضــمن عقــد الامتيــ ــــ٢

المقــام هــو أن يكــون هــذا هــذا ومــا نوصــي بــه فــي  ،، مقابــل انضــمامه لشــبكة الامتيــازللمــانح
ــة تــدفع علــى فتــرات زمنيــة متراخيــة، وذلــك للفوائــد الكثيــرة التــي  ــثمن علــى شــكل مبــالغ دوري ال

ســتنا لالتــزام التــي ســبق بيانهــا فــي دراو  ،يحققهــا هــذا الأســلوب فــي الــدفع لكــل مــن طرفــي العقــد
 .متلقي بدفع الثمنال

وضع إطار زمني يتحدد من خلاله نطاق سريان التـزام المتلقـي بالسـرية فـي حـال عـدم الاتفـاق  ــ٣
على مدة محددة في متن العقـد، مـع الأخـذ بعـين الاعتبـار انقضـاء الالتـزام المـذكور فـي حـال 

 . زوال صفة السرية عن الأسرار التجارية محل المعرفة الفنية
زماني ومكاني لالتزام المتلقي بشرط عدم المنافسة فـي حـال خلـو الـنص مـن مثـل  وضع تحديدــ ٤

هذا التحديد، بما يضمن تحقيـق التـوازن بـين أطـراف العقـد، مـع مراعـاة الاتفـاق بـين الأطـراف 
 .في حالة وجوده

مقدار الضمان الذي يلتزم به المـانح تجـاه المتلقـي، إذ أن مـن شـأن ذلـك أن  وضع قواعد تحددــ ٥
 .از النتائج المرجوة منهيجنب المتلقي الوقوع في الإشكاليات في حال عدم تحقيق الامتي

  وضــع معيـار واضــح لنــوع السـلوك الــذي يعــد خطـأ يســتوجب المســاءلة فـي مرحلــة التفــاوض أوـــ ٦
 .بعد الإبرام

كــان هــذا التعــويض مــن حــق المتلقــي كمــا فــي  ســواءً ضــع قواعــد عادلــة لموضــوع التعــويض، و  ــــ٧
لة تعسف المانح في استعمال حقه عند عـدم تجديـد عقـد الامتيـاز، أو تعويضـه عـن فقـدان حا

عنصر العملاء، أو كان هذا التعويض من حق المانح، كمـا فـي حـال قيـام المتلقـي بـالإخلال 
بتنفيذ التزاماته التعاقدية مثل التأخر في دفع ما يلتزم به من ثمن للمـانح، أو فـي حـال إفشـائه 

الضــرر  ، مــع مراعــاة أن يكــون هــذا التعــويض متناســباً مــعتجاريــة الخاصــة بالمــانحالالأســرار 
 .الذي يلحق بالطرف المضرور

o b e i k a n d l . c o m



 ١٥٢  

وضع قواعد دقيقـة تـنظم مسـألة انتهـاء العقـد، سـواء كـان هـذا العقـد محـدد المـدة أو غيـر محـدد ــ ٨
مـن شـأنه  قبل المطالبة بفسـخ العقـد، الأمـر الـذي ، مع مراعاة وضع مهل إخطار طويلةالمدة

 .دارك الأخطاء المبررة لهذا الفسخأن يمكن الطرف المخل من ت
تحسـم مصـير البضـائع الموجـودة لـدى المتلقـي فـي حـال خلـو مـتن  دقيقـةوضع قواعـد محـددة و ــ ٩

يـتم  على أنفي هذه الحالة كيد مع التأوالمنتجات،  العقد من اتفاق يقرر مصير هذه البضائع
كن مـن خلالهـا مـن تصـريف البضـائع الموجـودة لديـه تحـت الاسـم منح المتلقي مـدة كافيـة يـتم

والعلامــة التجاريــة للمــانح، إذ مــن شــأن ذلــك تحقيــق مصــلحة طرفــي العقــد، فمــن جهــة أولــى 
يتمكن المتلقي من تصريف هذه المنتجات والبضائع مع تحقيق هامش ربح معين، ومن جهـة 

لحــق بــه ضــرر غيــر متوقــع، مثــل قــدم أخــرى فــإن القــول باســترداد المــانح لهــذه البضــائع قــد ي
تخـرين بضـائع إضـافية، خاصـةً و  أو عـدم امـتلاك المـانح أمـاكن قـادرة علـى اسـتيعاب ،المنتج
 .ة كانت هذه البضائع بكميات كبيرةفي حال
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  قائمة المراجع

  
  المراجع باللغة العربية: أولاً 

  :الكتب  - أ

ـــرا .١ ـــا، إب ـــد نقـــل التكنولوجي ـــا و الالتنظـــيم هيم المنجـــى، عق ـــل التكنولوجي ـــد نق ـــانوني لعق التجـــارة ق
 .٢٠٠٢، ١الإلكترونية، منشأة المعارف، ط 

 محمـد السـلام عبـد تحقيـق اللغـة، مقـاييس معجـم أبـي الحسـين أحمـد بـن فـارس بـن زكريـا، .٢
 .٥ج ،هـ١٣٨٩ ،٢ط بيروت، الجبل، دار هارون،

ديــد، بــدون دار أحمــد بركــات مصــطفى، أحكــام عقــد نقــل التكنولوجيــا فــي قــانون التجــارة الج .٣
 .١٩٩٩نشر، 

 .٢٠٠٦د نقل التكنولوجيا، دون دار نشر، و السيد مصطفى أحمد أبو الخير، عق  .٤
ــــة  أنــــس الســــيد عطيــــة .٥ ــــدول النامي ــــى ال ــــا إل ســــليمان، الضــــمانات القانونيــــة لنقــــل التكنولوجي

 .١٩٩٦لها، دار النهضة العربية، القاهرة،  ةوالمشروعات التابع
عامــة للالتــزام الجــزء الأول فــي مصــادر الالتــزام، الإســكندرية، النظريــة ال ،توفيــق حســن فــرج .٦

 .١٩٨١، ٢ط
الطبعة  دون مكان نشر، توفيق حسن فرج، عقد البيع والمقايضة، مؤسسة الثقافة الجامعية، .٧

 .١٩٨٥الأولى، 
ـــانون اللبنـــاني .٨ ـــق حســـن فـــرج، قـــانون العمـــل فـــي الق ـــدار و  توفي ـــد، ال القـــانون المصـــري الجدي

 .١٩٨٦الجامعية، بيروت، 
تطبيـق اتفاقــات  دورهـا فــيو  نظامهـا القــانوني ،جـابر فهمـي عمــران، منظمـة التجــارة العالميـة .٩

 .٢٠٠٩، دار الجامعة الجديدة للنشر، الإسكندرية، التجارة العالمية
جــلال وفــاء محمــدين، الحمايــة القانونيــة للملكيــة الصــناعية وفقــاً لاتفاقيــة الجوانــب المتصــلة  .١٠

 ،جامعـــة الجديـــدة للنشـــر، الإســـكندرية، دار ال)تـــريبس(يـــة الفكريـــة بالتجـــارة مـــن حقـــوق الملك
٢٠٠٠. 

جمـــال محمـــود عبـــد العزيـــز، نحـــو قـــانون موحـــد للعلامـــات التجاريـــة لـــدول مجلـــس التعـــاون  .١١
الخليجي وفقاً للاتفاقيات الدولية وقوانين العلامات التجارية الخليجية، دار النهضـة العربيـة، 

 .٢٠٠٨، ٢القاهرة، ط
ـــد الامتيـــاز التجـــاري حســـام الـــدي .١٢ وأحكامـــه فـــي الفقـــه  franchiseن خليـــل فـــرج محمـــد، عق

 .٢٠١٢الإسلامي دراسة مقارنة، دار الفكر الجامعي، 

o b e i k a n d l . c o m



 ١٥٤  

 .١٩٩٣حسام الدين عبد الغني الصغير، الترخيص باستعمال العلامة التجارية، القاهرة،  .١٣
قــانون حمايــة عبــد الغنــي الصــغير، الجديــد فــي العلامــات التجاريــة فــي ضــوء الــدين حســام  .١٤

 .٢٠٠٥، ١الإسكندرية، ط ،فاقية التربس، دار الفكر الجامعياتو  الملكية الفكرية الجديدة
ـــة للتبعيـــة الدوليـــة، دار  .١٥ حســـام محمـــد عيســـى، نقـــل التكنولوجيـــا دراســـة فـــي الآليـــات القانوني

 .١٩٨٧المستقبل العربي، القاهرة، 
منشورات  ،بعة الأولىالط ،سة مقارنةنونية للفرانشايزي، دراحسن محمد حمدان، الحماية القا .١٦

 .٢٠٠٨الحلبي الحقوقية، لبنان، 
حمـــد االله محمـــد حمـــد االله، الـــوجيز فـــي حقـــوق الملكيـــة الصـــناعية والتجاريـــة، دار النهضـــة  .١٧

 .العربية، القاهرة، الطبعة الثانية
 – Know ذكرى عبد الرزاق محمد، حماية المعلومات السرية من حقوق الملكية الصناعية .١٨

How ٢٠٠٧القضائية، دار الجامعة الجديدة، الإسكندرية، و  في ضوء تطورات التشريعية. 
عقــد الفرانشــايز محاولــة بتــرخيص اســتعمال العلامــة التجاريــة، رشــيد ساســان، عقــد التوزيــع  .١٩

 .٢٠١٣ ،للتأصيل، دار النهضة العربية
ــة المدنيــة للعلامــة الت .٢٠ ــاد ســالم الضــمور، الحماي مكتبــة ، مقارنــة دراســة - جاريــة المشــهورةرن

 .٢٠١٣، ١القانون والاقتصاد، الرياض، ط 
مقارنة في ظل  فقهية ق الملكية الصناعية دراسةسعيد بن عبد االله بن حمود المعشري، حقو  .٢١

 .٢٠١٠ما أخذ به التشريع العماني، دار الجامعة الجديدة، الإسكندرية، 
مشــروع و  التقنــين بــين مشــروع Know – How ســعيد يحيــى، تنظــيم نقــل المعرفــة الفنيــة .٢٢

 .القانون المصري، المكتب العربي الحديث، بدون تاريخ نشر
 –دراســة مقارنــة ، ســميحة القليــوبي، الخصــائص المميــزة للشــركات ذات المســئولية المحــدودة .٢٣

 .١٩٧٩ ، مطبعة جامعة القاهرة والكتاب الجامعي،لقانون المصري والفرنسي والكويتيا
جارية، الناشر دار النهضة العربيـة، مطبعـة جامعـة القـاهرة سميحة القليوبي، شرح العقود الت .٢٤

 . ١٩٨٧والكتاب الجامعي، 
لسـنة  ٨٢وفقاً لأحكام قانون حماية الملكية الفكريـة رقـم  ميحة القليوبي، الملكية الصناعيةس .٢٥

 .٢٠٠٥، ٥القاهرة، ط  ،، دار النهضة العربيةاتفاقية التربسو  ئحته التنفيذيةولا ٢٠٠٢
ـــــد الســـــ ســـــمير .٢٦ ـــــة ميع عب ودور التحكـــــيم فـــــي ) الفرانشـــــايز(الأودن، تســـــويق الشـــــهرة التجاري

 .٢٠٠٩منازعاتها، دار المعارف، الإسكندرية، الطبعة الأولى، 
، مكتبــة م الســعودي، عقــد الامتيــاز التجــاري، دراســة فقهيــة تطبيقيــةصــالح عبــد الكــريم إبــراهي .٢٧

 .٢٠١٣القانون والاقتصاد، الرياض، الطبعة الأولى، 

o b e i k a n d l . c o m



 ١٥٥  

بـــــــد الســـــــلام عـــــــوض االله، منظمـــــــة التجـــــــارة العالميـــــــة والاســـــــتثمار الأجنبـــــــي صـــــــفوت ع .٢٨
ــة لاتفــاق التريمــز  ،)F.D.I(المباشــر علــى تطــور ) TRIMs(دراســة تحليليــة للآثــار المحتمل

حركــــة الاســــتثمار الأجنبــــي المباشــــر إلــــى الــــدول الناميــــة، دار النهضــــة العربيــــة، القــــاهرة، 
٢٠٠٤ . 

، دار النهضــــة دراســـة مقارنـــة –يـــة للاســـم التجـــاري ونعـــاطف محمـــد الفقـــي، الحمايـــة القان .٢٩
 .٢٠٠٧العربية، القاهرة، 

عبــد الــرزاق الســـنهوري، الــوجيز فــي شـــرح القــانون المــدني نظريـــة الالتــزام بوجــه عـــام، دار  .٣٠
 .النهضة العربية، القاهرة، بدون طبعة

الدوليـة، دار  يز بـين القـانون الـدولي الخـاص وقـانون التجـارةعبد المنعم زمزم، عقود الفرانشـ .٣١
 . ٢٠١١، القاهرة ،ةة العربيالنهض

دار النهضـــة العربيـــة، مطبعـــة جامعـــة القـــاهرة  ،عبـــد المـــنعم فـــرج الصـــده، مصـــادر الالتـــزام .٣٢
 .١٩٩٢والكتاب الجامعي ،

ام عزيــز العكيلــي، الوســيط فــي الشــركات التجاريــة، دراســة فقهيــة قضــائية مقارنــة فــي الأحكــ .٣٣
 .٢٠٠٧مان ،ع العامة والخاصة، دار الثقافة،

دراسـة مقارنـة، دار الثقافـة، عمـان، الطبعـة الأولـى، علاء عزيـز الجبـوري، عقـد التـرخيص،  .٣٤
٢٠١١. 

 . ١٩٩٨الإسكندرية،  ،جاري، دار الجامعة الجديدة للنشرعلى البارودي، القانون الت .٣٥
فــاروق أحمــد زاهــر، القــانون التجــاري المصــري، الكتــاب الثالــث العقــود التجاريــة المســتحدثة،  .٣٦

 .٢٠٠٧دار النهضة العربية، القاهرة، 
ســـلامية، ، مطبعــة الحســين الإfranchisingفــايز نعــيم رضــوان، عقــد التــرخيص التجــاري  .٣٧

 . ١٩٩٠ ،ولىالطبعة الأ
فهد بجاد الملافخ، تسوية منازعات عقد نقل التكنولوجيا، دراسة في القانون المصري ونظام  .٣٨

 .٢٠٠٩رة، التحكيم السعودي، دار النهضة العربية، القاه
 .١٩٩٢ماجد عمار، عقد الامتياز التجاري، دار النهضة العربية، القاهرة،  .٣٩
الدراســات و  محسـن شـفيق، نقـل التكنولوجيـا مـن الناحيـة القانونيـة، مطبوعـات مركـز البحـوث .٤٠

 .١٩٨٤القانونية بجامعة القاهرة، 
ضــة العربيــة، محمــد الروبــي، عقــد الامتيــاز التجــاري فــي القــانون الــدولي الخــاص، دار النه .٤١

 .٢٠١٣القاهرة، 
، دار الأمـوال التجاريـة –التجـار  –ريـة الأعمـال التجامد السيد الفقي، القـانون التجـاري، مح .٤٢

 .٢٠٠٨الجامعة الجديدة، الإسكندرية، 

o b e i k a n d l . c o m



 ١٥٦  

دراســة مقارنــة ســم التجــاري والعلامــة التجاريــة، محمــد بــن بــراك الفــوزان، النظــام القــانوني للا .٤٣
 .٢٠١٠القانون والاقتصاد، الرياض، بالقوانين العربية، مكتبة 

بــراهيم النجــار، التنظــيم القــانوني لعناصــر الملكيــة التجاريــة والصــناعية فــي محمــد محســن إ .٤٤
، دار الجامعـــة ٢٠٠٢لســنة  ٨٢ضــوء أحكــام اتفاقيــة التــربس وقــانون الملكيــة الفكريــة رقــم 

 .٢٠٠٥سكندرية، الجديدة للنشر، الإ
متيــاز التجــاري دراســة فــي نقــل المعــارف الفنيــة، دار بــراهيم النجــار، عقــد الامحمــد محســن إ .٤٥

 .٢٠٠٧ ،الجامعة الجديدة
، بـدون دراسـة مقارنـة ،طار القانوني للمعرفـة الفنيـة للمشـروعات الصـناعيةمحمد مرسي، الإ .٤٦

 .٢٠١٢دار نشر، 
دراســة  know-howمحمــود الكيلانــي، عقــود التجــارة الدوليــة فــي مجــال نقــل التكنولوجيــا  .٤٧

 .١٩٨٨دار نشر،  تطبيقية، بدون
 .٢٠٠٠محمود محمد علي صبره، ترجمة العقود التجارية، بدون دار نشر،  .٤٨
مصــطفى أبــو عمــرو، الالتــزام بــالإعلام فــي عقــود الاســتهلاك، دراســة فــي القــانون الفرنســي  .٤٩

 .٢٠١٠سكندرية، لعربية، دار الجامعة الجديدة، الإوالتشريعات ا
 .٢٠١١الامتيازي، دار الثقافة، عمان،  مصطفى سلمان حبيب، الاستثمار في الترخيص  .٥٠
مطبعـــة حمـــاده،  ،مصـــار الالتـــزام ،العامـــة للالتـــزاممصـــطفى عبـــد الحميـــد عـــدوى، النظريـــة  .٥١

 .١٩٩٦الطبعة الأولى، 
دراســة تحليليــة فــي  عيــة فــي نطــاق علاقــة العمــل الفرديــة،ممــدوح محمــد علــى مبــروك، التب .٥٢

 .٢٠٠٩ة، القاهرة، قانون العمل المصري والفرنسي، دار النهضة العربي
ـــد  .٥٣ ـــة بالعق ـــالإدلاء بالبيانـــات المتعلق ـــل التعاقـــدي ب ـــه محمـــد الصـــادق المهـــدي، الالتـــزام قب نزي

 .١٩٨٢وتطبيقاته على بعض أنواع العقود، دار النهضة العربية، القاهرة، 
الحقوقيـــة، بيـــروت نعـــيم مغبغـــب، الفرانشـــايز دراســـة فـــي القـــانون المقـــارن، منشـــرات الحلبـــي  .٥٤

 .٢٠٠٩انية، الطبعة الث
مــع ظــل أحكــام قــانون التجــارة الجديــد  هــاني صــلاح ســري الــدين، عقــد نقــل التكنولوجيــا فــي .٥٥

  .٢٠٠١، القاهرة، ر المشمولة بحماية براءة اختراعخاصة لعقود نقل التكنولوجيا غيإشارة 
هـــاني دويـــدار، النظـــام القـــانوني للتـــأجير التمـــويلي دراســـة نقديـــة فـــي القـــانون الفرنســـي، دار  .٥٦

 .١٩٩٤جامعة الجديدة للنشر، الإسكندرية، ال
ة، دار الجامعــة الجديــدة بواســطة الســري نطــاق احتكــار المعرفــة التكنولوجيــة هــاني دويــدار، .٥٧

 .١٩٩٦للنشر، الإسكندرية، 
 .٢٠٠٣هاني دويدار، الأعمال التجارية بالقياس، دار الجامعة الجديدة، الإسكندرية،  .٥٨

o b e i k a n d l . c o m



 ١٥٧  

ليـــات المصـــرفية، دار الجامعـــة الجديـــدة، الإســـكندرية، هـــاني دويـــدار، العقـــود التجاريـــة والعم .٥٩
٢٠١٣. 

 -التجـــار -الأعمـــال التجاريـــة التنظـــيم القـــانوني للتجـــارة،  هـــاني دويـــدار، القـــانون التجـــاري .٦٠
 .٢٠١٣، الملكية التجارية، دار الجامعة الجديدة، الإسكندرية

الدول النامية، منشورات إلى  قانونية في عقود نقل التكنولوجياالمشاكل ال، وفاء مزيد فلحوط .٦١
 .٢٠٠٨الحلبي الحقوقية، بيروت، 

ياسـر ســامي قرنــى ،عقــود التجــارة الدوليــة الفرانشــايز ونقــل التكنولوجيــا الإطــار القــانوني مــن  .٦٢
 .٢٠١١ولى ،مي، شركة ناس للطباعة، الطبعة الأمنظور عال

منـــــع ياســــر ســـــيد الحديــــدي، عقـــــد الفرانشــــايز التجـــــاري فــــي ضـــــوء تشــــريعات المنافســـــة و   .٦٣
 .مقارنة، كلية الشرطة، بدون تاريخ نشر دراسة ،الممارسات الاحتكارية

 .١٩٨٠ ،للطباعة والنشر ، دار أكسفورد)عربي –انكليزي ( يحيى العزبي، قاموس القارئ .٦٤
يوســـف عبـــد الهـــادي خليـــل الأكيـــابي، النظـــام القـــانوني لعقـــود نقـــل التكنولوجيـــا فـــي مجـــال   .٦٥

 .١٩٨٩نشر، القانون الدولي الخاص، بدون دار 
  :الرسائل العلمية   -  ب

، رســــالة )الفرنشــــايز(اري مــــال بــــن عــــزة، حمايــــة المــــرخص لــــه فــــي عقــــد التــــرخيص التجــــآ .١
 .٢٠١٢جامعة حلب،  كلية الحقوق، ماجستير،

تغريد عبد الحميـد أبـو المكـارم الالتـزام بـالإعلام فـي عقـود نقـل التكنولوجيـا، رسـالة دكتـوراه،  .٢
 .٢٠٠٧جامعة عين شمس،  ،كلية الحقوق

  جامعـة ،قبل التعاقد، رسالة دكتوراه، كلية الحقـوق ، الالتزام بالإعلامحسن خالد جمال أحمد .٣
 .١٩٩٦أسيوط، 

جامعة النجاح كلية الحقوق، رسالة ماجستير،  آثاره،و  دعاء طارق البشتاوي، عقد الفرانشايز .٤
 .٢٠٠٨ الوطنية،

تـــــرخيص التجـــــاري والصـــــناعي بـــــراهيم عبـــــد االله عبـــــد االله، النظـــــام القـــــانوني لعقـــــد الرشـــــا إ .٥
 . ٢٠١٢جامعة القاهرة، كلية الحقوق، ، رسالة دكتوراه، )الفرانشايز(

عبد االله حميد سليمان الغويري، العلامة التجارية وحمايتها ضـمن اتفاقيـة الجوانـب المتصـلة  .٦
وفــق قــانون العلامــات الأردنــي، رســالة ) TRIPs(بالتجــارة مــن حقــوق الملكيــة الفكريــة تــربس

 .٢٠٠٦، جامعة القاهرةكلية الحقوق، ه، دكتورا
لطفي رمزي أمين جندي، عقد الامتياز التجاري كوسيلة من وسائل نقل التكنولوجيـا، رسـالة  .٧

 .٢٠١٢، جامعة حلوانكلية الحقوق، دكتوراه، 
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أهميتـــه للـــدول الناميـــة، رســـالة و  ماجـــد عبـــد الحميـــد الســـيد عمـــار، عقـــد التـــرخيص التجـــاري .٨
 .١٩٨٢جامعة القاهرة،  ،، كلية الحقوقدكتوراه

محمود الكيلانـي، جـزاء الإخـلال فـي تنفيـذ العقـود الدوليـة لنقـل التكنولوجيـا، رسـالة دكتـوراه،  .٩
 .١٩٨٨جامعة القاهرة، كلية الحقوق، 

نصيرة بو جمعـة سـعدي، عقـود نقـل التكنولوجيـا فـي مجـال التبـادل الـدولي، رسـالة دكتـوراه،  .١٠
 .١٩٨٧جامعة الإسكندرية، كلية الحقوق، 

دراســـة مقارنـــة، رســـالة  ،ياســـر قرنـــى، دور عقـــد الامتيـــاز التجـــاري فـــي نقـــل المعرفـــة الفنيـــة .١١
 .٢٠٠٥ ،جامعة القاهرة كلية الحقوق، دكتوراه،

   :الأبحاث والمقالات  -ج

ملتقــى المشــاريع الصــغيرة والمتوســطة، نشــرة اقتصــادية شــهرية، العــدد انتصــار عبــد المــنعم،  .١
 .٢٠١٣ ،الثالث والثمانون، أغسطس

م بـــو ضـــراف الجيلالـــي، التجديـــد ونقـــل التكنولوجيـــا، أبحـــاث اقتصـــادية واداريـــة، كليـــة العلـــو  .٢
 .٢٠١١ ،خيضر بسكرة، العدد التاسع، جوان جامعة محمد ،الاقتصادية والتجارية والتسيير

جــاك يوســف الحكــيم، عقــد التــرخيص التجــاري، مجلــة المحــامين، ســوريا، العــددان الخــامس  .٣
 .١٩٩٨والسادس، 

 -الأسـاس القـانوني لحمايتهـاو  Know – howمحمـدين، فكـرة المعرفـة الفنيـة  لال وفـاءجـ .٤
ـــــوق للبحـــــوث  ـــــة الحق ـــــارن، مجل ـــــانون المق ـــــي الق ـــــة والاقتصـــــادية، جامعـــــة دراســـــة ف القانوني

 .١٩٩٣سكندرية، العدد الثالث والرابع، الإ
ولــوجي فــي ظــل حمــدي محمــود بــارود، محاولــة لتقيــيم التنظــيم القــانوني لنقــل التمكــين التكن .٥

الجهود الدولية ومشروع قانون التجارة الفلسطيني، مجلة جامعة الأزهـر بغـزة، سلسـلة العلـوم 
 .١، العدد ١٢، المجلد ٢٠١٠الإنسانية 

عباس مصـطفى المصـري، عقـد التكنولوجيـا مفـردات النظريـة فـي قـانون التجـارة الجديـد رقـم  .٦
رطة، مجلـــة كليـــة الدراســـات وحـــدود التطبيـــق فـــي مجـــال مشـــروعات الشـــ ١٩٩٩لســـنة  ١٧

 .٢٠٠٢العليا، أكاديمية مبارك للأمن، العدد السادس، يناير 
أثرهــا فــي عقــد الفرانشــيز، و  نظــام جبــار طالــب، المعرفــة الفنيــة عبــد المهــدي كــاظم ناصــر، .٧

 .٢٠٠٩، ٢العدد  ،١٧مجلة بابل، العلوم الإنسانية، المجلد 
لتجاريـة والصـناعية والخدميـة، نـدوة تـأثير رضا، ورقـة عـن النظـام القـانوني للعلامـات ا علي .٨

 .٢٠٠٥محركات البحث على إدارة الإنترنت، اغسطس 
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عواطــف شــاكر محمــود، أثــر نقــل المعرفــة فــي مســتقبل أدارة الأزمــات للمنظمــة، مجلــة كليــة  .٩
 .٢٠١٢بغداد للعلوم الاقتصادية الجامعة، العدد الثاني والثلاثون،

عفاء صاحب العمل من الإشعار عنـد إنهـاءه للعقـد فراس يوسف الكساسبة، مدى انسجام إ  .١٠
ــة الشــريعة  ــانون العمــل الأردنــي، مجل مــع فلســفة الإعفــاء مــن الإشــعار، دراســة فــي ضــوء ق

 .٢٠١١والقانون، العدد الخامس والأربعون، يناير
كنعان الأحمر، الانتفاع بالعلامات التجارية كأداة للتنميـة الاقتصـادية، نـدوة الويبـو الوطنيـة  .١١

 ١١الملكيــة الصــناعية مــن أجــل ريــادة الأعمــال والتجــارة والبحــث والتطــوير، دمشــق، عــن 
 .٢٠٠٤ ،أيار/مايو ١٢و

الجــودة المدركــة علــى ولاء المســتهلك و  أثــر الفــرق المــدرك، علــي ســليمان - الحشــروممحمــد  .١٢
 ،٢٧، المجلـد ٢٠١١والقانونيـة،  مجلـة جامعـة دمشـق للعلـوم الاقتصـادية، للعلامة التجاريـة

 .٤دد الع
، مجلة franchisingمحمود الكندري، أهم المشكلات التي يواجهها عقد الامتياز التجاري   .١٣

  . ٢٠٠٠ ،الكويت، ديسمبر ،الرابع، السنة الرابعة والعشرون الحقوق، العدد
ــة لمســؤولينبيــل إ .١٤ ــة مــا قبــل العقــد،ســماعيل الشــبلاق، الطبيعــة القانوني  ة الأطــراف فــي مرحل

ــــي ــــود الد دراســــة ف ــــل التكنولوجيــــاالعق ــــة لنق ق للعلــــوم الاقتصــــادية مجلــــة جامعــــة دمشــــ، ولي
 . ٢٠١٣العدد الثاني،  ،٢٩والقانونية، المجلد 

ـــة التـــدريس وطـــلاب الحقـــوق فـــي  .١٥ ـــة عـــن الملكيـــة الفكريـــة لأعضـــاء هيئ ـــو الوطني نـــدوة الويب
 .٢٠٠٤عمان،  ص وفقاً للقانون الأردني،الجامعة الأردنية، الجوانب القانونية للترخ

وة الويبو الوطنية عن المليكة الفكرية لأعضـاء مجلـس الشـورى، تـرخيص الملكيـة الفكريـة ند .١٦
 .٢٠٠٤ونقل التكنولوجيا، مسقط، عمان، 

ياسـر بـن فضـل السـريحي، ورقـة عمـل مقدمـة للمـؤتمر والمعـرض الـدولي للفرانشـايز بعنـوان  .١٧
المقــارن، الريــاض، مشــكلة عــدم التجديــد فــي عقــد الفرانشــايز فــي القــانون الســعودي والقــانون 

٢٠٠٨.  
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  الملخص

ـــد الامتيـــاز التجـــاري      ـــات التـــي يتحقـــق مـــن خلالهـــا تكامـــل ) الفرانشـــايز(يمثـــل عق إحـــدى الآلي
المشروعات المختلفة، وهو يعتبر وسيلة من الوسائل التي تلجـأ إليهـا الشـركات عنـد دخـول أسـواق 

  .مكانات الاقتصادية لهذه الأسواقجديدة، واستغلال الإ

تلخص عملية منح الامتياز في وجود نشاط اقتصادي ناجح، ويرغب صاحبه مانح الامتياز وت    
في التوسع والانتشار دون أن يستثمر أمواله الخاصة في إنشاء وحدات جديدة، ومن ثم يعرض 

وهو متلقي الامتياز، بحيث يحصل المشتري على حق  ،هذا النشاط للبيع على مستثمر آخر
داءات الخادمة لها، مثل المساعدة الفنية، ونقل التحسينات التي تطرأ عليها، المعرفة الفنية والأ

واستعمال العلامة التجارية، كما يتحمل المتلقي كافة الأعباء المالية اللازمة لإنشاء الوحدة 
المتعاقد عليها مع المانح، مع دفع مبلغ من المال يُتفق عليه مقابل الحصول على حق الانضمام 

، فيسمح عقد الامتياز للمانح الامتياز بتطوير مشروعاته، واتساع أسواقه، الامتيازى شبكة إل
 ويسمح للمتلقي باستعمال معرفة فنية سرية، وعلامة تجارية مميزة تضمن له سرعة جلب العملاء

   .وتحقق له نجاحاً تجارياً كبيراً 

 لعقـــــد الامتيـــــاز التجـــــاريوقـــــد تناولـــــت هـــــذه الرســـــالة فـــــي فصـــــلها الأول الطبيعـــــة القانونيـــــة      
أشكاله، ومزاياه، إضافة إلى أهم خصائصه التي تميزه عن غيره من حيث تعريفه، و   ،)الفرانشايز(

كمـا يتمتـع هـذا العقـد بثلاثـة عناصـر جوهريـة تتمثـل فـي المعرفـة  .المشابهة لـه من العقود الأخرى
  .رةالعلامة التجارية المشهو و  الفنية المنقولة، والمساعدة الفنية،

أما الفصل الثاني فقد تم تخصيصه للأحكام الخاصة بعقد الامتياز، وذلك من خلال دراسة      
   .الآثار القانونية لهذا العقد، والمتمثلة بالالتزامات المترتبة على عاتق طرفيه

كما تضمن هذا الفصل أيضاً دراسة أسباب انقضاء عقد الامتياز التجاري، والآثار المترتبة 
  .الانقضاء على هذا

ضوء الأهمية التجارية والاقتصادية المتنامية لعقود الامتياز التجاري، لابد من توفير  فيو      
مناخ قانوني ملائم لهذا النوع من العقود، وذلك بإصدار نظام خاص بنشاط الامتياز، وضرورة 

  . وفنياً  ،مالياً و  ،العمل على توعية المستثمرين الراغبين في العمل وفق هذا النظام قانونياً 
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Abstract 

 

The franchise contract represents one of the mechanisms by 
integration between different project can be done.  It is considered one of 
the means used by companies to enter new markets and exploit the 

economic potentiality of these markets. 

  The franchising process can be summarized in an existing 
successful business activity. The owners, the franchisors, are willing to 
expand their business activities, but without investing their own capital in 
establishing new business cells. By doing so, the franchisor will offer 
these business activities to another investor, the franchisee. where the 
franchisees acquire the know-how rights and other supporting tools , such 
as the technical support, transferring the improvements of the know-how, 
and using the brand, (the trademark). The franchisee will bear all 
financial expenses to establish the contracted business cell with the 
franchisor, and with paying, a certain amount of money, (agreed upon 
royalty fees) in order to gain the right to join the franchising network. 
This contract, not only will allow the franchisors to develop their projects 
and expand their activities, but also shall allow the franchisees to use the 
undisclosed know-how and the distinctive trademark. This will guarantee 
to the franchisees to acquire customers rapidly and realize a strong 

commercial success.  

  Ch. 1 in this thesis addressed the legal nature of the franchise 
contract, by introducing its definition, forms, and advantages. In addition 
to the characteristics that make it different from other similar contracts.  
This contract, also, enjoys three essential elements, represented by the 

transferred know-how, the technical support, and the brand.  

  The 2nd Ch. has been allocated to be about regulation of the 
franchise contract. By shedding the light on its legal effects that are 
represented by the obligations and the responsibilities of both parties in 

the contract.  

 Also, the 2nd Ch. has been allocated to show the reasons of the 
franchise contract’s termination, and the effects of this contract 

termination. 

 In the light of the increasing commercial and economic importance 
of this kind of contracts a suitable legal atmosphere for this kind of 

he franchising for t , by issuing a regulationingexist contracts must be
contracts and franchise activities, and the necessity of working on 
increasing the financial, legal, and the technical awareness for the 

investors who are willing to be involved in this field.  
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