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الف�صل الع�شرون

الجمع بين الأمور المذكورة كلّها

�إنّ الأ�سا�����س الأف�ض����ل للنجاح الا�ستثماري - �أو ل�سيرة مهنية ناجح����ة في عالم الا�ستثمار - هو 
القيمة. يجب �أن تكون لديك فكرة جيّدة عن قيمة ال�شيء الذي تفكّر في �شرائه. توجد مكوّنات كثيرة 
له����ذا الأمر، وطرق كثيرة للنظر في����ه. و�إذا �أردنا المبالغة في التب�سيط نقول: يوجد نقود جاهزة في 
ال�سج��ل�اّت، وقيم����ة متوافرة في الأ�ص����ول الملمو�سة، وتوجد قدرة لدى ال�شرك����ة �أو الأ�صل على توليد 

النقود؛ �إ�ضافة �إلى �إمكانية �أن تزداد هذه الجوانب كلّها. 

كي تحقّق نتائج ا�ستثمارية متفوّقة؛ فمن الواجب �أن تكون لديك ب�صيرة متفوّقة في ما يخ�صّ 
القيم����ة. هذا يعني �أنّ عليك �أن تعرف ما لا يعرف����ه الآخرون، و�أن ترى الأمور بطريقة مختلفة، �أو �أن 
تقوم بتحليل المعلومات ب�صورة �أف�ضل؛ ولعلّ الحالة المثالية هي �أن تحقّق هذه ال�شروط الثلاثة معًا.

ا. ويجب �أن  يجب �أن ت�ستند نظرتك �إلى القيمة على �أ�س�س تحليلية متينة، وعلى وقائع متينة �أي�ضً
تتم�سّك بنظرتك هذه تم�سّكًا حقيقيًّا. عندها فقط �ستعرف متى يتعيّن عليك �أن ت�شتري، ومتى يتعيّن 
عليك �أن تبيع. �إنّ لاإح�سا�س القوي بالقيمة، هو وحده ما يوفّر لك الان�ضباط اللازم؛ كي تح�صل على 
�أرباح الأ�صل المُبالغ في ت�سعيره، الذي يعتقد الجميع �أنّ �سعره �سي�ستمر في ال�صعود من دون توقّف. 
وه����ذا يمنحك ال�شجاعة اللازمة للتم�سّك بما لديك، والقب����ول بانخفا�ض �سعره في �أوقات الأزمات، 
حتّى عندما ينخف�ض ال�سعر كل يوم. ومن الطبيعي �أن تقديرك للقيمة يجب �أن يكون �صائبًا؛ كي تنجح 

جهودك هذه، وتحقّق لك الأرباح. 

�إنّ العلاقة بين ال�سعر والقيمة تحمل المفتاح الأهم �إلى النجاح الا�ستثماري. و�إنّ ال�شراء ب�أقل 
م����ن القيمة، هو ال����درب الأكثر �ضمانة للو�صول �إل����ى الأرباح. �أما القبول بدفع �سع����ر يتجاوز القيمة، 

فنادرًا ما ي�ؤدّي �إلى النجاح. 
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م����ا الذي يجعل �أ�صلًا م����ن الأ�صول يُباع ب�أقل من قيمته؟ لا تتوافر فر�����ص ال�شراء المتميّزة �إلّا 
عندم����ا تكون �صورة الأ�صول المعنية ف����ي ال�سوق �أ�سو�أ من واقعها. وبينما تك����ون الجودة �أمرًا ظاهرًا 
من تلقاء ذاته، ف�إنّ الأمر يقت�ضي ب�صيرة حقيقية للتعرّف �إلى ما هو معرو�ض ب�سعر بخ�س. لذا، ف�إنّ 
الم�ستثمرين يخلطون غالبًا بين المزايا المو�ضوعية والفر�ص الا�ستثمارية. و�أمّا الم�ستثمر المتميّز فلا 
ين�سى �أبدًا �أنّ هدفه هو العثور على �صفقات �شراء جيّدة، ولي�س العثور على �أ�صول جيّدة في حد ذاتها. 

�إ�ضاف����ة �إلى زي����ادة الأرباح المحتملة، ف�إنّ ال�ش����راء عندما يكون ال�سعر �أقل م����ن القيمة، يمثّل 
العن�صر الجوهري في الحدّ من المخاطر. لا يمكن �أن تتحقّق هذه النتيجة من خلال دفع �سعر زائد 

مقابل �أ�سهم، في �أ�صول تتمتّع بنمو قوي، ولا من خلال الم�شاركة في اندفاع ال�سوق »الحارّة«.

تت�أثر العلاقة بين ال�سعر والقيمة ت�أثّرًا كبيرًا بالعوامل النف�سية والفنية، وهي قوى يمكن �أن يفوق 
�أثرها �أثر الأ�سا�سيات على المدى الق�صير. �إنّ التقلّبات ال�شديدة في الأ�سعار ب�سبب هذين العاملين، 
هي ما يوفّر الفر�صة لتحقيق �أرباح كبيرة �أو لارتكاب �أخطاء كبيرة. وكي نح�صل على النتيجة الأولى 
بدلًا من النتيجة الثانية؛ علينا �أن نتم�سّك بمفهوم القيمة، و�أن نقاوم ت�أثير العوامل النف�سية والفنية. 

تتح����رّك الاقت�صادات والأ�سواق في دورات �صاع����دة وهابطة. ومهما يكن اتّجاهها في اللحظة 
الراهن����ة؛ ف�إنّ �أكثر النا�س يعتقدون �أنّها �ست�ستمر في ذلك الاتجاه من دون توقّف. يمثّل هذا التفكير 
م�صدر خطر كبير؛ لأنّه ي�سمّم الأ�سواق، ويدفع بالتقويمات �إلى حدودها الق�صوى، ويُن�شئ الفقاعات 

وحالات الذعر، التي تكون مقاومتها �صعبة على �أكثر الم�ستثمرين. 

وبالطريق����ة نف�سه����ا، ف�إنّ الحالة النف�سية لـ »الفريق« العامل ف����ي الا�ستثمار، تتحرّك وفق نمط 
منتظ����م �شبيه بحركة البندول؛ من التفا�ؤل �إلى الت�ش����ا�ؤم، ومن �سهولة الت�صديق �إلى فرط الت�شكّك، 
وكذل����ك من خ�شي����ة خ�سارة الفر�ص �إل����ى الخوف من خ�سارة الم����ال، ومن التلهّف عل����ى ال�شراء �إلى 
الا�ستعج����ال في البيع. �إنّ ت�أرجح البندول يجعل هذا الفريق يندفع �إلى ال�شراء ب�أ�سعار مرتفعة، و�إلى 
البيع ب�أ�سعار منخف�ضة. لذا، ف�إنّ كونك جزءًا من الفريق، لي�س �إلّا و�صفة تو�صلك �إلى الكارثة؛ بينما 
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مخالفة الفريق في حالات ال�سوق الحدّية، يمكن �أن ت�ساعدك على تجنّب الخ�سائر، و�أن تو�صلك �إلى 
النجاح في �آخر المطاف.

ة؛ ف�إنّ الابتعاد عن المخاطرة - �أي القب����ول بكمية المخاطر الملائمة التي تعدّ  ب�ص����ورة خا�صّ
مكوّنً����ا �أ�سا�سيًّا في ال�س����وق العقلانية - �شيء نادر �أحيانًا ومتوافر بكثرة في �أحيان �أخرى. �إنّ تقلّبات 

ا في �إيجاد فقاعات ال�سوق وانهياراتها.  نف�سية الم�ستثمرين بهذا ال�صدد، تلعب دورًا مهمًّ

لا يج����وز �أبدًا �أن يقلّل المرء من �أهمّية الت�أثيرات النف�سية: الج�شع والخوف و�سهولة الت�صديق 
والان�صي����اع والح�سد والذات المت�ضخّم����ة والا�ست�سلام، فكلّها �أجزاء من طبيعة الب�شر. وقدرتها على 
ة عندما تكون في حالاته����ا الحدّية، وعندما تكون  حم����ل الإن�سان على ت�صرف����ات معينة كبيرة، خا�صّ
م�شترك����ة بين �أف����راد الفريق. �ست�ؤثّر هذه العوامل في الآخري����ن، والم�ستثمر الفطن �سي�شعر بوط�أتها 
ا. لا يجوز لأحد منا، �أن يتوقّع في نف�سه المناعة تجاه هذه العوامل، �أو �أن يتوقّع �أن يكون معزولًا  �أي�ضً
عنها. لكن، وعلى الرغم من �أنّنا نُح�سّها، فعلينا عدم الا�ست�سلام لها، بل من واجبنا �أن ندرك وجودها 

وحجمها، ونقف في مواجهتها. يجب �أن يتغلّب العقل على العاطفة. 

في نهاية المطاف، ت�صل الميول �أو التوجهات في معظمها، و�سواء �أكانت في اتّجاه ال�صعود �أم 
الهبوط �إلى حدود مبالغ فيها، فتحقّق منفعة لمن يدركونها في وقت مبكر، لكنّها تجلب »العقوبات« �إلى 
�آخر من ين�ضمون �إلى هذا الإدراك. هذا هو المنطق الكامن خلف الحكمة الا�ستثمارية الأولى بالن�سبة 
�إليّ: »ما يفعله الحكيم في البداية يفعله الأحمق في النهاية«. �إنّ القدرة على مقاومة الإفراطات �أمر 

نادر؛ لكنّ هذه القدرة عن�صر كبير الأهمّية لدى معظم الم�ستثمرين الناجحين. 

من الم�ستحيل �أن نعرف متى تبد�أ ال�سوق ذات »الحرارة« المفرطة في الانحدار، �أو متى يمكن 
�أن يتوقّف الانحدار ويبد�أ تح�سّن الأ�سعار. لكن، بما �أنّنا لا نعرف �أبدًا وجهتنا العامّة، فعلينا �أن نعرف 
و�ضعن����ا الحالي. ن�ستطيع �أن ن�ستنتج حالة ال�سوق والنقطة الت����ي بلغتها في دورتها، وذلك من �سلوك 
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الأ�شخا�ص الذين من حولنا. عندما يكون الم�ستثمرون الآخرون غير قلقين؛ علينا �أن نحتر�س. وعندما 
ي�صابون بالذعر؛ علينا �أن ننتقل �إلى الهجوم. 

لكن مخالفة الميل ال�سائد، لا ت�ؤدّي �إلى تحقيق الأرباح طيلة الوقت. �إنّ الفر�ص الممتازة لل�شراء 
والبيع، مرتبطة بالحالات الحدّية للتقويم. وهذه الحالات لا تحدث كل يوم. 

�إنّن����ا م�ضطرون �إلى البيع وال�شراء، عند نقاط من الدورة تك����ون �أقل �إغراءً؛ لأنّ قلّة منّا يمكن 
�أن يقنع����وا بممار�سة الا�ستثمار م����رّة كل ب�ضع �سنوات. يجب �أن ندرك متى تكون الظروف �أقل مواتاة 

لنا؛ كي نتحرّك بمزيد من الحذر.

�إنّ ال�ش����راء ا�ستنادًا �إلى القيمة الحقيقية، وا�ستنادًا �إل����ى توافر �سعر منخف�ض مقارنة مع هذه 
القيم����ة، والا�ستف����ادة من تراجع الحالة النف�سي����ة العامّة، هي العنا�صر التي يرجّ����ح �أن تحقّق �أف�ضل 
النتائ����ج. لكن حتّ����ى في هذه الحالة، ف�إنّ الأمور يمكن �أن ت�سير زمنًا طويلًا على غير ما ن�شتهي، قبل 
�أن تنعط����ف في الاتّجاه الذي نعتقد �أنّ عليها �أن تنعطف فيه. �إنّ تعبير »م�سعّر ب�أقل من القيمة« لي�س 
مرادفً����ا على الإطلاق لتعبي����ر »�سيرتفع �سعره قريبًا«. ومن هنا، ت�أتي �أهمّية حكمتي الثانية: »ي�صعب 
التفري����ق بين كون الم����رء متقدّمًا كثيرًا على زمانه، وكونه على خط�����أ«. يمكن �أن يتطلّب الأمر �صبرًا 
وثباتًا؛ كي ي�ستطيع المرء �أن يحتفظ بالأ�صول التي لديه مدّة كافية، ريثما تثبت ال�سوق �أنها على حق. 

�إ�ضافة �إلى القدرة على التحديد الكمي للقيمة، ومتابعتها عندما تكون م�سعّرة ب�صورة �صحيحة، 
فعل����ى الم�ستثم����ر الناجح �أن يحمل منهجية �سليمة، في ما يخ�ص م�س�ألة المخاطرة. يجب �أن يتجاوز 
الم�ستثم����ر التعري����ف الأكاديم����ي الأحادي للمخاطرة ب�صفته����ا مقت�صرة على التقلّ����ب، و�أن يفهم �أنّ 
المخاط����رة التي يتعيّن علي����ه الاهتمام بها �أكثر من غيرها، هي مخاط����رة الوقوع في خ�سارة دائمة. 
على الم�ستثمر �أن يرف�ض تحمّل المخاطر المتزايدة ب�صفتها و�صفة م�ؤكّدة للنجاح الا�ستثماري، و�أن 
يع����رف �أنّ الا�ستثمارات الأكث����ر مخاطرة تت�ضمّن مجالًا �أو�سع من النتائ����ج المحتملة، واحتمالًا �أكبر 
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للوقوع في الخ�سارة. على الم�ستثمر �أن يمتلك �إح�سا�سًا باحتمال الخ�سارة الماثل في �أي ا�ستثمار، و�أن 
ا لتحمّل هذه المخاطرة، عندما تكون »المكاف�أة« �أكثر من كافية.  يكون م�ستعدًّ

يميل �أكثر الم�ستثمرين �إلى المبالغة في التب�سيط، وهم ين�شغلون بفر�صة تحقيق العائدات قبل 
�أي �شيء �آخر. لكنّ بع�ضهم يملك مزيدًا من الب�صيرة، ويعرف �أنّه من الأهمّية بمكان، �أن يفهم المرء 
المخاط����ر مثلما يفهم العائدات. لكن من النادر �أن نجد م�ستثمرًا يملك الب�صيرة العميقة اللازمة، 
لفهم الترابط الذي هو عن�صر �أ�سا�سي في �ضبط المخاطرة، عندما يتعلّق الأمر بمحفظة ا�ستثمارية 
كاملة. وب�سبب فروق الترابطات؛ فمن الممكن �أن يجمع الم�ستثمر بين ا�ستثمارات لها الدرجة نف�سها 
من المخاطرة المطلقة وذلك بطرق مختلفة، لتكوين محافظ ا�ستثمارية تت�ضمّن م�ستويات مخاطرة 
�إجمالي����ة مختلف����ة كثيرًا في ما بينها. يظن �أكثر الم�ستثمرين �أنّ تنويع الا�ستثمارات يقوم على حيازة 
�أ�شياء مختلفة كثيرة. لكن قلّة منهم يدرك �أنّ التنويع لا يكون فاعلًا، �إلّا �إذا كانت مقتنيات المحفظة 
الا�ستثمارية ت�ستجيب ب�صورة يمكن الاعتماد عليها، ا�ستجابات مختلفة �إلى تطوّرات محدّدة في بيئة 

الا�ستثمار.

�صحيح �أنّ الا�ستثمار الهجومي يمكن �أن يثمر نتائج رائعة، عندما ي�سير الأمر على ما يرام - في 
ة – لكن، من الم�ستبعد �أن يتمكّن من تحقيق �أرباح يمكن الاعتماد عليها مقارنة  الأوقات الطيّبة خا�صّ
مع الأرباح التي يحقّقها الا�ستثمار الدفاعي. لذا، ف�إنّ قلّة حدوث الخ�سائر وانخفا�ض �شدّتها، يمثّلان 
ج����زءًا من �أي �سجل ا�ستثماري متميّز. لدى �شرك����ة )�أوكتري( �شعار يقول: »�إذا تجنّبنا الا�ستثمارات 
الخا�سرة، ف�إنّ الا�ستثمارات الرابحة ت�ستطيع �أن تهتم بنف�سها«. وقد خدمنا هذا ال�شعار خدمة جيّدة 
خ��ل�ال �سنوات طويلة. �إنّ محفظ����ة متنوّعة من الا�ستثمارات التي يُ�ستبعد �أن يقع �أي منها في خ�سائر 

كبيرة، تمثّل نقطة بداية جيّدة باتّجاه النجاح في عالم الا�ستثمار. 

يكم����ن �ضبط المخاطر في جوهر الا�ستثمار الدفاعي. فبدلًا م����ن الاكتفاء بمحاولة فعل الأمر 
ال�صحي����ح، ي�ش����دّد الم�ستثمر الدفاعي كثي����رًا على عدم فعل �أمور خط�أ. وبم����ا �أنّ �ضمان القدرة على 
البقاء في ظل الظروف غير المواتية، �أمر لا يمكن �أن يتوافق مع زيادة العائدات �إلى حدّها الأق�صى 
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في الأوقات الطيّبة، فعلى الم�ستثمر �أن يقرّر نوعًا من التوازن بين الأمرين. يختار الم�ستثمر الدفاعي 
التركيز على الجانب لاأول؛ �أي على البقاء، في ظل ال�شروط ال�سيّئة. 

يعدّ »هام�ش الخط�أ« عن�صرًا حا�سم الأهمّية في الا�ستثمار الدفاعي. معظم الم�ستثمرين يمكن 
�أن يحقّق����وا النجاح �إذا �سار الم�ستقبل مثلما ي�أمل����ون، لكنّ الأمر يقت�ضي توافر هام�ش للخط�أ، لجعل 
النتائ����ج ال�سلبية محتمل����ة، عندما لا يحقّق الم�ستقبل ما نريد. ي�ستطي����ع الم�ستثمر �أن ي�ضمن لنف�سه 
هام�ش الخط�أ هذا، من خلال الإ�صرار على القيمة الملمو�سة الدائمة في الحالة المعنية وفي الوقت 
المعني: عليه �ألّا ي�شتري �إلّا عندما يكون ال�سعر �أخف�ض من القيمة ب�صورة وا�ضحة. وعليه �أن يتجنّب 
الا�ستثمار ب�أموال مقتر�ضة، وكذلك عليه �أن ينوّع ا�ستثماراته. يمكن للت�شديد على هذه العنا�صر، �أن 
يح����دّ من الأرب����اح في الأوقات الطيّبة، لكنّه ي�ضاعف فر�ص »ال�سلام����ة« عندما ت�سوء الأمور. حكمتي 
المف�ضلة الثالثة، هي: »�إياك �أن تن�سى ذلك الرجل البالغ طوله 6 �أقدام، لكنّه غرق في �أثناء اجتيازه 
ج����دولًا عمقه 5 �أق����دام«. يوفّر هام�ش الخط�أ لك ق����درة على الا�ستمرار، ويجعلك ق����ادرًا على تجاوز 

الأوقات ال�صعبة. 

يجب �أن يكون �ضبط المخاطر وهام�ش الخط�أ متوافرين في محفظتك الا�ستثمارية في الأوقات 
ر �أنّ هذين العن�صرين هما »�أ�صول خفية«. تكون معظم ال�سنوات في ال�سوق  جميعها. لكن عليك تذكُّ
جيّ����دة، لكنّ قيمة الدفاع تبدو وا�ضحة في �سنوات ال�س����وق ال�سيّئة فقط، عندما يتراجع »المد«. لذا، 
فعل����ى الا�ستثمارات الدفاعية في ال�سنوات الطيّبة �أن تقن����ع بمعرفتها �أنّ �أرباحها )مع احتمال كونها 
�أقل من الحد الأق�صى الذي يحقّقه البع�ض(، قد تحقّقت في ظل وجود حماية جيّدة من المخاطر. 

وذلك حتّى �إذا اتّ�ضح �أنّ هذه الحماية لم تكن �ضرورية.

من ال�شروط لاأ�سا�سية للنجاح الا�ستثماري؛ �أي من ال�شروط الواجب توافرها من حيث الا�ستعداد 
النف�سي لدى الم�ستثمر، �إدراك �أنّنا لا نعرف ماذا ينتظرنا في الم�ستقبل ب�صورة عامّة. لا يعرف �إلا قلّة 
من النا�س - �أو لا يعرف �أحد �أبدًا - ما يتجاوز الإجماع العام حول ما �سيحدث بالن�سبة �إلى الاقت�صاد، 
�صه لمحاولة  و�أ�سعار الفائدة، ومكوّنات ال�سوق. لذا، ف�إنّ الم�ستثمر يم�ضي وقته ب�صورة �أف�ضل، �إذا خ�صّ
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تحقي����ق ميزة معرفية في ما يخ�ص »الأم����ور القابلة للمعرفة«: ال�صناعات وال�شركات والأ�سهم. كلّما 
ركز الم�ستثمر على الأمور الجزئية ال�صغيرة، ازدادت فر�صته في معرفة �أمور لا يعرفها الآخرون. 

يزعم م�ستثمرون كثيرون �أنّهم يملكون معرفة بالتوجّهات الم�ستقبلية للاقت�صاد والأ�سواق - وهم 
يت�صرّفون بموجب هذه المعرفة المزعومة عادة - لكنّهم يعرفون �أقل ممّا يظنون بكثير. �إنّهم يقومون 
 بافعال ا�ستثمارية هجومية، مبنية على »معرفتهم« بما �سيحدث. لكن هذا نادرًا ما يحقّق لهم النتائج
ا، لكنّها توقّعات خط�أ، لي�س  المرج����وة. �إنّ الا�ستثمار انطلاقًا من �آراء يتم�سّك بها الم����رء تم�سّكًا قويًّ

�إلّا م�صدرًا لخ�سائر محتملة كبيرة.

يفتر�����ض م�ستثمرون كثيرون - محترفون وهواة على حد �سواء - �أنّ العالم يجري وفق عمليات 
منتظم����ة قابلة للتوقّع وال�سيط����رة. وهم يتجاهلون ع�شوائية الأمور وت����وزّع الاحتمالات، الكامنين في 
التطورات الم�ستقبلية. لذا، فهم ي�ستندون في �أفعالهم �إلى �سيناريو واحد، يتوقّعون �أن يحدث فعلًا. 
ينجح الأمر �أحيانًا - ويكون هذا نجاحًا لأولئك الم�ستثمرين - لكنّ نجاحه لا يكون متوا�صلًا ومتّ�سقًا 
�إلى الحدّ الكافي لتحقيق النجاح على المدى البعيد. وفي التوقّع الاقت�صادي والإدارة الا�ستثمارية على 
ل �إلى توقّعات �صحيحة دائمًا... لكن من النادر �أن  حد �سواء، ي�ستحقّ الأمر ملاحظة وجود من يتو�صّ
ت�صيب توقّعات ال�شخ�ص نف�سه مرّتين. يحاول �أكثر الم�ستثمرين نجاحًا الت�صرّف وفق ما هو »�صحيح 

تقريبًا« معظم الوقت، وهذا �أف�ضل ممّا يفعله بقية الم�ستثمرين بكثير.

يتك����وّن ج����زء مهم من »الو�صول �إلى ما ه����و �صحيح« من تجنّب المزالق الت����ي ت�أتي كثيرًا بفعل 
التقلّبات الاقت�صادية، و�أداء ال�شركات، والتقلّبات الجنونية في لاأ�سواق. وكذلك بفعل فرط الثقة لدى 
الم�ستثمري����ن الآخرين. ما من و�صفة م�ؤكّدة لتحقيق ذلك، لكنّ �إدراك هذه الأخطار المحتملة يمثّل 

بالت�أكيد �أف�ضل نقطة بدء من �أجل الجهود الرامية �إلى تجنّب ال�ضرر الناجم عنها. 

لا يكف����ي لإثبات مهارة الم�ستثمر، �أن يكون م�ستثم����رًا دفاعيًّا ي�ستطيع �أن يحد من خ�سائره في 
فترة انحدار ال�سوق، ولا �أن يكون م�ستثمرًا هجوميًّا يحقّق �أرباحًا كبيرة في فترة �صعود ال�سوق. وكي 
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ن�ستنت����ج �أنّ م�ستثمرًا م����ن الم�ستثمرين قد تمكّن من �إ�ضافة قيمة فعلي����ة؛ يتعيّن �أن نرى كيفية �أدائه 
ل. هل ي�ستطيع الم�ستثمر الهجومي �أن يخ�سر ما ربحه  في البيئات غير المتنا�سبة مع �أ�سلوبه المف�ضّ
عندم����ا ت�شهد ال�سوق مرحلة انحدار؟ وهل يتمكّن الم�ستثم����ر الدفاعي من تحقيق م�شاركة مهمّة في 
ال�سوق في �أثناء ارتفاعها؟ �إنّ هذا النوع من »عدم الان�سجام« هو ما يعبّر عن المهارة الحقيقية. هل 
يملك الم�ستثمر ا�ستثمارات ناجحة تفوق الا�ستثمارات الخا�سرة لديه؟ وهل تكون �أرباح الا�ستثمارات 
الرابحة �أكثر من خ�سائر الا�ستثمارات الخا�سرة التي لديه؟ وهل تكون �أرباح ال�سنوات الطيّبة �أكثر من 
خ�سائر ال�سنوات ال�سيّئة؟ وهل تكون النتائج على المدى البعيد، �أف�ضل ممّا يمكن �أن يحققّه الأ�سلوب 
ة. هذه الأمور هي ما ت�شير �إلى الم�ستثمر  ال����ذي يعتمده الم�ستثمر؛ بغ�ضّ النظر ع����ن مهاراته الخا�صّ
المتميّز. ومن دون وجودها؛ ف�إنّ العائدات المحقّقة يمكن �أن ت�أتي نتيجة حركة ال�سوق ونتيجة »بيتا«، 

ولي�س �أكثر من ذلك. 

وحدهم الم�ستثمرون الذين يملكون ب�صيرة غير اعتيادية، هم من ي�ستطيع �أن »يخمّن« التوزّع 
الاحتمال����ي الذي يحكم �أحداث الم�ستقبل، وهم وحدهم من ي�ستطيع الإح�سا�س باللحظة، التي تكون 
العائ����دات المحتملة عنده����ا كافية للتعوي�ض عن المخاطر الماثلة في »الذي����ل« الأي�سر ال�سلبي لتوزع 
الاحتمالات. �إنّ هذا الو�صف المب�سّط لمتطلّبات النجاح الا�ستثماري - ا�ستنادًا �إلى فهم مجال الأرباح 
الممكن����ة ومخاطر التطوّرات غير المواتية - يلتقط العنا�صر التي يجب �أن ت�ستقطب انتباهك فعلًا. 

�إنّني �أعهد بهذه المهمة �إليك �أنت؛ و�ستذهب بك في رحلة متحدّية مثيرة، تحملك على التفكير. 
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